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EPIGRAFE

A forma segue a fungcao — essa tem sido a regra.
WRIGHT, Frank Lloyd.



RESUMO

O projeto HomeSync apresenta-se como uma proposta inovadora e promissora
para o setor imobiliario, caracterizado por sua ampla relevancia e impacto social. A
area imobiliaria, que é historicamente consolidada e em constante evolugao, tem
passado por mudancas significativas devido ao avango das tecnologias digitais, o que
da a necessidade de solugdes mais ageis, eficientes e transparentes ainda mais
importancia. Nesse contexto, o HomeSync surge com o intuito de integrar e otimizar
arelacao entre corretores, clientes e imoveis, solucionando um dos principais desafios
enfrentados no setor: a falta de conexao clara e imediata entre a oferta e a demanda.
O projeto demonstra pertinéncia por contemplar um publico-alvo bem definido e por
oferecer uma proposta de valor clara, baseada na praticidade e eficiéncia. Além disso,
sua viabilidade técnica e mercadologica € sustentada por hipdteses consistentes e
objetivos concretos, que buscam atender as necessidades atuais do mercado e criar
novas oportunidades de crescimento.

Palavras-chave: Imobilidrio; Tecnologia digital;, HomeSync; Conexao;
Demanda.



ABSTRACT

The HomeSync project presents itself as an innovative and promising proposal
for the real estate sector, characterized by its broad relevance and social impact. The
real estate area, which is historically consolidated and constantly evolving, has
undergone significant changes due to the advancement of digital technologies, which
gives the need for more agile, efficient and transparent solutions even more
importance. In this context, HomeSync is designed to integrate and optimize the
relationship between brokers, customers and real estate, solving one of the main
challenges faced in the sector: the lack of a clear and immediate connection between
supply and demand. The project demonstrates relevance by contemplating a well-
defined target audience and by offering a clear value proposition, based on practicality
and efficiency. In addition, its technical and marketing viability is supported by
consistent hypotheses and concrete objectives, which seek to meet the current needs
of the market and create new opportunities for growth.

Key-words: Real state; Digital technology; HomeSync; Connection; Demand.



LISTA DE ILUSTRAGOES

Figura 1:Pergunta 4 do QUESLIONANIO ........cccciiiriiiiiieicc e 12
FIGQUIA 2:CaNVAS......c.ooiieieee ettt ettt sttt 14
FIQUIa 3iKanDan...........ooviiiie et 17
Figura 4:Logo TYPESCIIPL ......ooeieeeeeeeee ettt 20
Figura 5:L0g0 NEXE.JS ..ottt 21
Figura 6:L0g0 NOUE.US......ooiiiiieieeeeee ettt 22
Figura 7:L0g0 REACLUS ........ooiiiiieeeeeee ettt 23
Figura 8:Logo NEON DB ........ccooiiiie et 24
Figura 9:Logo POStgreSQL...........ooiiiiiieeeeeee e 25
Figura 10:Logo Visual Studio Code ...........cooiiiririeieieeeeeeeee e 26
Figura 11:L0go COAESPACE .......ccuoouieeiecieeeeeeteete ettt eae e 27
Figura 12:L0go GitHUD.........ccooii e 28
Figura 13:Diagrama de Caso d€ USO..........ccoeivieieieieieeseceeeeeeee e 29
Figura 14:Tela INICIAl .........c.ooooiiiieeeeeee ettt e 35
Figura 20:Vitrine de IMOVEIS .........coviiiiiieeeeee et 39
Figura 25:Perguntas 2 € 3 do QUESHIONANIO...........cccuevieiieiiiniieeeeee e 52
Figura 26:Perguntas 4 € 5 do QUESHIONANO............ccevierieiiririeceeeeee e 52
Figura 27:Perguntas 6 € 7 do QUESHIONANIO............ccevueiieiiiriirieeeeeeeeee e 53
Figura 28:Pergunta 8 do QUESHIONANIO ...........coeveieieiieeeeeeeeeee e 53
Figura 29:Pergunta 9 do QUESHIONANO ..........ccoeieieieieeeeeee e 54
Figura 30:Pergunta 10 do QUESHIONANIO .........c.cceeirieiiieeeeeeee e 54

Figura 31:Pergunta 11 do QUESHIONANIO ............cooieiiiiiiiiceeeeeeeeee e 55



LISTA DE TABELAS

TADEIA T = AUGIEOIIA ...ttt 30
TADEIA 2 = ClIENTE...........eoeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeee ettt et 30
TaAbela 3 - IMODBIMIAIIAS.............ccc.oooeeeeeeieeee et 31
Tabela 4 - SiStemMa_IMOVEIS..............cooocueeeeeeeeeeeeeeee e eeee e e e eaean 31
Tabela 5 - MidiaS IMOVEIS ...........cc.oocueeeeeeeeeeeeeeeee et eaee 32
TADEIA 6 = IMOVEIS ...t eeaae e e e 32
TADEIA 7 = COITEIOIES ...ttt et 32
Tabela 8 - ConstrutorasS/IMODIlIAIIAs....................ccceeeeiueieeieeeeeieeeeeieeeeeeeeeeee e, 33
Tabela 9 - Caracteristicas _IMOVEI ................ccoooeeeeeeceeeieeeeeeeeeeeeeeeeee e 33
Tabela 10 - IMagens _IMOVEI ...............ocoeeeeeeeeeeieeeeeeeeeeeee et 33

Tabela 11 - CaracteriStiCas _COITEIOL ...............ccoueeeeeeeeeceeeeeeee e 34



SUMARIO

1 INTRODUGAO . .......ceceeeceeee ettt sttt es s ssesaesaesaesassassanes 9
1A PROBLEMA ...ttt e s e s s s esee 10
1.2 JUSTIFICATIVA .ottt ekttt ettt 10
1.3 OBUETIVO GERAL ..ottt ettt 12
1.4 OBJETIVOS ESPECIFICOS.......vuureeimreiseeseseessseeesssesesssesssssssssssssssssssssssssssssssssassssssseses 12
1.5 HIPOTESES ...ttt s s s essen s sanssnes 13
2 METODOLOGIA ...ttt ettt s s e s sesesesesesesnsnnnnas 14
2.0 CANV AS ettt et e e ettt e e e e e e e b e e ee e e e e e e e e a bt bttt e e e e e e e nreeteeeeeeea e nnbeneeeeeeeaaaannn 14
2.2 ANALISE DE REQUISITOS ..ot sses s ss s sesssens 15
2.2.1 REQUISITOS FUNCIONAIS ...ttt ese s sesese s sesesnsnnas 15
2.2.2 REQUISITOS NAO FUNCIONAIS.........oooieeeeeereeteeteeiee s esaesses s saesas s, 15
2.3 TECNICAS DE LEVANTAMENTO DE REQUISITOS PARA O PROJETO........ccc.cevvmecee. 16
2.4 KKANBAN ...ttt ettt e et et e bbb bbb bbb s e et e e 17
2.5 MODELO DE DESENVOLVIMENTO DE SOFTWARE .......cccconirrrrrrrieieeieeiee e 18
2.5.1 MODELO DE DESENVOLVIMENTO DE SOFTWARE INCREMENTAL..........cccceu.... 18
3 DESENVOLVIMENTO. ..ottt sa st ss st s s st esesesesesesennnas 20
3.1 LINGUAGENS UTILIZADAS ...ttt senenas 20
3.2 FERRAMENTAS DE BANCO DE DADOS .......c.ocoieeeeeitieeeeneseresesesesesesssesasse e sesesenenas 24
3.3 FERRAMENTAS DE APOIO......ciiiiirirririeieieieieie ettt sttt sesenenas 26
4 ANALISE DE SISTEMAS ..ot sennns 29
4.1 UML — Diagrama de Cas0 d€ USO .......cccvveecerieieieeeeseeee sttt 29
4.2 BaNCO d€ DAdOS......cc.oouiieieiiicie ettt 30
4.2.1 Dicionario d€ DadOsS........c..ccueiruiriiriiniicicces ettt 30
B PROUJETO. ...ttt ettt et ettt e et et et et et et etetenenenenas 35
CONGCLUSAOQ ...ttt et e 43
REFERENCIAS ..ottt 44
APENDICE A.....oocetmeeemeeeesseeessseessseeessseeesssseesss et ss e s 888 50
APENDICE Bu....o.ooeoeeeeceeee ettt seee s ass s s s s s s essss s s ssses s saess s s saesssn s saessnnes 51
ENTREVISTA ...ttt bbb bbbttt 51

QUESTIONARIO ...ttt sttt sttt 51



1 INTRODUCAO

Este trabalho tem como assunto a analise geral e aprofundada do projeto
HomeSync e do setor imobiliario onde o projeto seria langado. Este trabalho detalha
de forma aprofundada os pontos fortes, fracos, oportunidades, ameacgas, problemas,
pertinéncia, relevancia, viabilidade, objetivos gerais, objetivos especificos e hipoteses
para a solugao dos problemas do proprio projeto. Além explicar sobre a macro regiao,
micro regiao, avangos tecnologicos, ciclo de vida e até mesmo a analise dos

concorrentes dentro do setor imobiliario.

O HomeSync tem diversos pontos que o diferenciam dos demais servigos ja
oferecidos no mercado imobiliario, assim projetando uma taxa de sucesso maior em

meio a concorréncia.

Outro beneficio é a possibilidade de integracdo com portais de anuncios e
CRMs, facilitando a gestéao de leads e ampliando o alcance dos imoveis. A plataforma
poderia oferecer insights baseados em dados, como o desempenho das vendas,
tornando uma ferramenta estratégica para os usuarios. Tendo espago para
monetizacéo, seja por assinaturas, taxa sobre transag¢des ou parcerias com empresas

do setor.

A fraqueza de otimizar uma plataforma a rotina de uma imobiliaria é a
resisténcia dos usuarios, que podem estar acostumados a métodos tradicionais e nao

querer mudar. Fora isso, a plataforma precisaria se diferenciar para atrair clientes.

Para o HomeSync existem algumas ameacgas no mercado, sendo em sua
maioria a concorréncia de empresas ja consolidadas no mercado imobiliario, trazendo

grandes desafios e a urgéncia de inovagao para nao se perder em meio as demais.

O setor imobiliario € um dos mais antigos da histéria da humanidade, evoluindo
conforme as necessidades das civilizagdes. Desde as primeiras transagdes na
Mesopotamia, Egito e Roma, onde a propriedade da terra simbolizava poder, até a

Idade Média, quando a nobreza e o clero dominavam a posse de terras.

Sao Paulo, a maior cidade do Brasil, possui um mercado imobiliario dindmico

que reflete seu crescimento econdmico e urbanizagao. No século XIX, o café e as



ferrovias impulsionaram o desenvolvimento do centro da cidade, com a construgao de

casaroes e prédios comerciais.

Nos ultimos anos, a tecnologia transformou profundamente o mercado
imobiliario, aprimorando tanto os servigos prestados quanto a forma como as
empresas interagem e se relacionam com seus clientes. Essa evolugéo é evidente na
expansédo do alcance das imobiliarias que, ao utilizarem novas tecnologias e digitais,
conseguem ultrapassar as barreiras do mercado local e atingir um publico nacional de

compradores e investidores.

1.1 PROBLEMA

Como otimizar a conexdo do corretor e imovel de forma sistematizada, com o

objetivo de economizar tempo e maximizar as vendas?

1.2 JUSTIFICATIVA

O HomeSync surge como uma solugéo inteligente e oportuna para os desafios
enfrentados pelos corretores de imoéveis no mercado atual. O projeto demonstra forte
pertinéncia ao abordar trés aspectos cruciais: primeiro, resolve uma necessidade real
do mercado imobiliario, que ainda sofre com processos manuais e informacgdes
fragmentadas, fazendo com que profissionais percam tempo valioso em buscas
ineficientes. A plataforma oferece uma solugao pratica com sua |IA avangada, filtros
inteligentes e centralizagéo de dados, permitindo que corretores encontrem imoéveis

compativeis com os critérios dos clientes de forma rapida e precisa.

Em segundo lugar, o HomeSync se diferencia claramente da concorréncia ao
focar especificamente nas necessidades dos corretores, e ndo apenas nos clientes
finais como fazem os portais tradicionais. Suas funcionalidades exclusivas — como
comparacgao de iméveis, gestdo de favoritos e integracédo direta com construtoras —
somadas a IA que aprende com as preferéncias dos usuarios, criam uma proposta de
valor unica no mercado. A centralizacdo completa de dados em uma unica plataforma
€ outro diferencial que nenhum concorrente oferece atualmente com a mesma

abrangéncia.
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Por fim, o impacto potencial do projeto vai além da simples otimizagao de
processos. O HomeSync pode trazer maior transparéncia ao mercado, reduzindo
significativamente o tempo perdido com visitas a iméveis inadequados. A longo prazo,
a plataforma tem condigbdes de se tornar um padrao setorial, diminuindo desperdicios
e melhorando a experiéncia tanto de corretores quanto de compradores. Com
possibilidade de expansao o HomeSync pode evoluir para um ecossistema completo,
consolidando sua posicdo como ferramenta indispensavel no mercado imobiliario. O
mercado imobiliario, cada vez mais, demanda solugdes inteligentes, sistematizadas e
eficazes afim de obter um excelente rendimento, ao passo que esse ramo esta em
constante adaptacdo com relagdo as novas tendéncias e tecnologias. Com isso, a
analise aprofundada e pontual do publico-alvo requerido é de crucial importancia para
um bom planejamento que visa, além de promover um levantamento de requisitos

mais preciso, tornar a solugao desenvolvida pela equipe 0 mais promissora possivel.

O publico-alvo do software esta concentrado nos nichos imobiliarios, com
énfase nos nichos de “compra e venda”, “langcamentos” e “residencial”’, voltado
principalmente para um Médio/Alto poder de aquisigdo, ou seja, de alto padrao,
atingindo imobiliarias de pequeno a médio porte, que estdo atras de crescimento e de
se destacar competitivamente, e corretores que, vinculados ou ndo a uma imobiliaria,
buscam obter crescimento de carreira e lucro. E notdrio que, apesar de tradicional,
esse publico-alvo apresenta grande potencial, além de oferecer margem a inovacgéao,
algo muito vantajoso quando se fala em competicdo de mercado. Portanto, a equipe
tem como objetivo analisar a fundo as necessidades do usuario final para, assim,
poder ofertar uma solugao atrativa, dinamica e anti-obsolescéncia para os problemas
que serao resolvidos pela plataforma. O processo para criacdo de uma plataforma
inteligente desse porte mostra-se viavel diante das condigbes e objetivos que o
sistema apresenta. Para isso, é preciso fazer um planejamento MVP, produto minimo
viavel, utilizando-se de Plataformas de Gestao, Ferramentas No-Code e Hospedagem

gratuita.

Também ¢é importante em suas caracteristicas a implementagcao de um painel

de controles, IAs, integracao nas redes sociais, agenda, busca de iméveis e cadastros
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(login, usuario). Pela demanda do mercado na area e a proposta que a plataforma
proporciona, € possivel montar um planejamento estratégico, tatico e operacional para
sua criacdo com habilidades de gestdo no mercado, marketing digital, design da

interface e pesquisa no mercado.

Com todas as ferramentas de programagao, modernizagdo e agilidade das
imobiliarias e a especificagdo envolvida, uma equipe com gestores e programadores
conseguem montar um projeto funcional estruturado seguindo a caracteristica MVP
como a QuintoAndar e EmCasa fizeram, sendo fundamental para tomar decisdes

assertivas.

4. Vocé ja sentiu dificuldade em encontrar imoveis
que atendem exatamente as demandas de seu..

Figura 1:Pergunta 4 do Questionario

Fonte: Feito pela equipe Omni Code

“A venda online é sobre resolver problemas e oferecer solugdes aos clientes” —
MALCOLM GLADWELL.

1.3 OBJETIVO GERAL

Otimizar o processo de negociacao de imoéveis, por parte dos corretores,

através de uma solucgao sistematizada e eficiente.

1.4 OBJETIVOS ESPECIFICOS

-Filtragem inteligente com base em Algoritmo de analise de dados;
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-Otimizar conexao Imoével-Cliente;

-Aumentar eficiéncia de negociagoes;

-Facilitar a localizagao do “imovel ideal”;

1.5 HIPOTESES

-Centralizar os dados do mercado imobiliario;

-Facilitar a busca de imoéveis, por meio de ferramentas de automacao de

filtragem;

-Aumentar a eficiéncia do corretor;

-Aumentar a variedade de imdveis disponiveis para o mercado.
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2 METODOLOGIA

O método de estudo que da origem a todo este trabalho € majoritariamente
descritivo, também possuindo entrevistas. Para conseguir desenvolver o servigo
HomeSync da melhor forma possivel € preciso conhecer e entender sobre o setor
imobiliario, sobre os clientes e sobre a tecnologia atual e tudo que ela é capaz de
oferecer; conhecer, por exemplo, a tecnologia de Inteligéncia Artificial € um dos pontos

fundamentais para que a campanha seja bem sucedida.

Utilizar como raciocinio a descrigao de cada ponto do projeto HomeSync diz de
forma implicita que parte da pesquisa é de grande necessidade para seu
desenvolvimento. As entrevistas com um profissional sobre o assunto e suas
implicagdes relacionadas ao mercado serao de extrema importancia para o projeto,
proporcionando uma perspectiva mais detalhada sobre a diregdo que o projeto deve

sequir.

2.1 CANVAS

HomeSync

I Parceiros Chave

Construtoras e
incorporadoras
Imobilidrias e
corretores
independentes
Associagdes do setor
imobiliario (CRECI,
SECOVI)

I Estrutura de Custos

Atividades Chave

Desenvolvimento e
manutencao da
plataforma Coleta e
andlise de dados de
imoéveis Treinamento e
suporte aos usuarios
Parcerias com
construtoras Marketing
da plataforma

Recurso Chave

Banco de dados
unificado de iméveis
Algoritmo de |A
proprietario Equipe
especializada em
imaéveis e tecnologia
Infraestrutura em
nuvem escalavel

Proposta de Valor

Para corretores: |1A que
economiza um grande
tempo de busca
Plataforma unificada
com uma variedade
alta dos imdveis do
mercado Ferramentas
de comparagio e
favoritos inteligentes
Para

imobilidrias/construtora

s: Maior visibilidade
para seus iméveis
Reducgao do tempo
médio de vendas
Relatérios de mercado
em tempo real

Relagao com o
cliente

Atendimento
personalizado
Facilidade de contato
Acompanhamento pos-
venda Solucao rapida
de problemas

I Canais

Site e redes sociais
Corretores autGnomos
Parcerias com
construtoras Eventos e
feiras do setor
Campanhas de
marketing

| Fontes de Renda

Segmentos de
Mercado

Corretores
independentes
Imobiliarias de
pequeno/médio porte
Construtoras (parcerias
estratégicas)
Investidores
imobiliarios

Desenvolvimento e manutencao da plataforma Equipe de Tl e Porcentagem de lucro em cima das vendas

suporte Marketing e vendas Infraestrutura de nuvem

Figura 2:Canvas

Fonte: Feito pela equipe Omni Code.
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2.2 ANALISE DE REQUISITOS

A analise de requisitos faz parte da fase de planejamento de um projeto e tem como
objetivo geral mapear o conjunto de agdes e caracteristicas que precisam compor o
software.

2.2.1 REQUISITOS FUNCIONAIS

Login e cadastro;

Email de confirmacéao para cadastro;
Facilidade na localizacdo de imoveis;
Implementacao de tecnologia assistiva;
Pesquisa inteligente;

Filtros inteligentes;

Recomendacao de imoveis;

Otimizar o contato entre os usuarios;

Interface simples e intuitiva;

= © © N o g bk~ o bd =

0.Dashboard de desempenho.

2.2.2 REQUISITOS NAO FUNCIONAIS

1. Aplicagao de conceitos de usabilidade e Ul/UX;

2. Informacgdes centralizadas;

3. Autenticacdo de dados pessoais, e toda a estrutura do back-end, através da
utilizacao de uma API de autoria prépria (Aprofundamento e documentacao da
API. https://gustavo-silodev-6706618.postman.co/workspace/16eb3c16-566d-
41af-8643-8c5176448b0c/collection/50076491-8738e6fd-0020-4228-bc8d-
a57f5c3d2a52?action=share&source=copy-link&creator=50076491);

4. Suporte para pessoas com deficiéncia, principalmente para pessoas com
daltonismo, dislexia, problemas oftalmolégicos, entre outros;

5. Implementagdo de uma inteligéncia artificial para facilitar a busca e
recomendacgao de imoéveis;

6. Organizacao do banco de dados para permitir a categorizacao dos iméveis;

7. Algoritmo de recomendag&do com base nas atividades anteriores;


https://gustavo-silodev-6706618.postman.co/workspace/16eb3c16-566d-41af-8643-8c5176448b0c/collection/50076491-8738e6fd-0020-4228-bc8d-a57f5c3d2a52?action=share&source=copy-link&creator=50076491
https://gustavo-silodev-6706618.postman.co/workspace/16eb3c16-566d-41af-8643-8c5176448b0c/collection/50076491-8738e6fd-0020-4228-bc8d-a57f5c3d2a52?action=share&source=copy-link&creator=50076491
https://gustavo-silodev-6706618.postman.co/workspace/16eb3c16-566d-41af-8643-8c5176448b0c/collection/50076491-8738e6fd-0020-4228-bc8d-a57f5c3d2a52?action=share&source=copy-link&creator=50076491
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8. Chat para contato entre corretores e construtoras;
9. Niveis de usuarios para terem acesso a funcionalidades especificas;
10. Autenticacdo de usuarios para evitar requisicdes maliciosas e usuarios nao

autorizados.

2.3 TECNICAS DE LEVANTAMENTO DE REQUISITOS PARA O
PROJETO

1. Brainstorm: Iremos formar ideias para o projeto;

2. Questionario: Iremos distribuir questionarios para descobrir as
opinides das massas;

3. Entrevista: Iremos entrevistar individuos para ter respostas mais
amplas;

4. Modelagem: Iremos digitalizar todos os dados para o computador
para comegar a montar o projeto;

5. Prototipagem: Fase de montagem parcial do projeto.



2.4 KANBAN

Figura 3:Kanban

Fonte: Feito pela equipe Omni Code.
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2.5 MODELO DE DESENVOLVIMENTO DE SOFTWARE

Metodologia de desenvolvimento de software é uma abordagem estruturada usada
para planejar, gerir e monitorar projetos de desenvolvimento de software.

2.5.1 MODELO DE DESENVOLVIMENTO DE SOFTWARE INCREMENTAL

O modelo de desenvolvimento de software incremental € uma abordagem
evolutiva e iterativa no ciclo de vida de desenvolvimento de software. Ele combina
elementos do modelo cascata com principios iterativos, oferecendo maior flexibilidade
e capacidade de adaptacédo as mudancas nos requisitos do projeto ao longo do tempo.
Em vez de entregar o sistema completo ao final do processo, como no modelo em
cascata tradicional, o modelo incremental divide o desenvolvimento em partes

menores e manejaveis, conhecidas como incrementos.

Cada incremento € uma versdao funcional do sistema, que contém
funcionalidades adicionais em relagdo ao incremento anterior. O processo comecga
com a definicdo dos requisitos principais, priorizando as funcionalidades mais
essenciais. A partir dai, o primeiro incremento é desenvolvido, testado e entregue
como um produto utilizavel, embora ainda incompleto. Em seguida, os requisitos
restantes sdo analisados novamente — podendo ser ajustados com base no feedback
dos usuarios — e um novo ciclo de desenvolvimento se inicia, gerando um novo

incremento que é integrado ao anterior.

Esse ciclo se repete até que o sistema esteja completo ou atenda aos objetivos
do projeto. A entrega frequente de partes funcionais do software permite que os
usuarios finais participem ativamente do processo, fornecendo feedback continuo.
Isso reduz o risco de falhas, pois eventuais problemas sao identificados mais cedo e
podem ser corrigidos ao longo do caminho. Além disso, como cada incremento € uma
versao operacional, o cliente comeca a perceber valor do produto mais cedo, o que é

especialmente importante em projetos com prazos ou orgamentos apertados.
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O modelo incremental também favorece a alocagao progressiva de recursos e
0 planejamento mais agil. Por permitir ajustes ao longo do desenvolvimento, ele se
adapta melhor a ambientes dinamicos onde os requisitos podem mudar rapidamente.
No entanto, para que esse modelo seja bem-sucedido, € essencial haver uma
arquitetura solida desde o inicio, que suporte o crescimento do sistema sem

comprometer a integridade ou a qualidade dos incrementos subsequentes.
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3 DESENVOLVIMENTO

Para o desenvolvimento do projeto foram utilizadas as linguagens e

ferramentas citadas abaixo:

3.1 LINGUAGENS UTILIZADAS

Figura 4:Logo TypeScript
Fonte: https://pngate.com/product/typescript-logo-blue-square-modern-design-free-

png

TypeScript € uma linguagem de programacao fortemente tipada que se baseia

em JavaScript, oferecendo melhores ferramentas em qualquer escala.

O TypeScript foi utilizado para desenvolver o front-end juntamente ao back-end
no ambiente de desenvolvimento Visual Studio Code.


https://pngate.com/product/typescript-logo-blue-square-modern-design-free-png
https://pngate.com/product/typescript-logo-blue-square-modern-design-free-png
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Figura 5:Logo Next.Js

Fonte: https://techicons.dev/icons/nextjs

O Next.js é um framework do JavaScript voltado para desenvolvedores React

que desejam criar aplicagdes de forma mais eficiente.

O Next.Js foi utilizado para desenvolver o front-end no ambiente de

desenvolvimento Visual Studio Code.


https://techicons.dev/icons/nextjs
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Figura 6:Logo Node.Js

Fonte: https://techicons.dev/icons/nodejs

Node.js € um ambiente JavaScript que nos permite executar no servidor, de
maneira assincrona, com uma arquitetura orientada a eventos e baseado no motor V8
do Google. E uma plataforma que avanca muito rapidamente e esta cada vez mais

presente no mercado.

O Node.Js foi utilizado para desenvolver o front-end juntamente ao back-end

no ambiente de desenvolvimento Visual Studio Code.


https://techicons.dev/icons/nodejs
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Figura 7:Logo React.Jds

Fonte: https://techicons.dev/icons/react

O React permite que vocé crie interfaces de usuario a partir de partes

individuais chamadas componentes.

O React.Js foi utilizado para desenvolver o front-end no ambiente de

desenvolvimento Visual Studio Code.


https://techicons.dev/icons/react
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3.2 FERRAMENTAS DE BANCO DE DADOS

Figura 8:Logo Neon DB

Fonte: https://neon.com/brand

Neon é uma plataforma Postgres sem servidor feita para ajudar vocé a construir

aplicacdes escalaveis e confiaveis mais rapido.


https://neon.com/brand
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Figura 9:Logo PostgreSQL

Fonte: https://www.postgresql.org/

O PostgreSQL é um poderoso sistema de banco de dados relacional de
objetos, de cddigo aberto, com mais de 35 anos de desenvolvimento ativo, o que |Ihe

rendeu uma forte reputacéo de confiabilidade, robustez de recursos e desempenho.


https://www.postgresql.org/
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3.3 FERRAMENTAS DE APOIO

Figura 10:Logo Visual Studio Code

Fonte: https://en.wikipedia.org/wiki/Visual Studio Code/.

Visual Studio Code (VS Code) € um ambiente de desenvolvimento integrado

desenvolvido pela Microsoft para Windows, Linux, macOS e navegadores da web.


https://en.wikipedia.org/wiki/Visual_Studio_Code/
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Figura 11:Logo Codespace

Fonte: https://techicons.dev/icons/githubcodespaces!/.

Codespace é um negdcio baseado em dados que desenvolve produtos mobile
no caminho para o topo dos graficos globais.


https://techicons.dev/icons/githubcodespaces/
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Figura 12:Logo GitHub

Fonte: https://www.flaticon.com/free-icon/github-logo 25231 .

O GitHub Pages publica qualquer arquivo estatico do qual vocé faz push no
repositério. E possivel criar seus préprios arquivos estaticos ou usar um gerador de

site estatico para que ele crie o site para vocé.


https://www.flaticon.com/free-icon/github-logo_25231
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4 ANALISE DE SISTEMAS

Anadlise de Sistemas concentra-se na compreensdo das necessidades dos
usuarios e na traducéo dessas necessidades em requisitos de software.

4.1 UML - Diagrama de Caso de Uso

Um diagrama UML é uma maneira de visualizar sistemas e software usando a
Linguagem de Modelagem Unificada (UML).

Diagrama de Caso de Uso UML

Homesync

da conts Pertil (pablico)

Dados para Contato

e,

Construtora/imobiligria

Figura 13:Diagrama de Caso de Uso

Fonte: Feito pela equipe Omni Code.
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4.2 Banco de Dados

Um banco de dados (BD) é um agrupamento de informagdes sobre assuntos
relacionados, disponiveis de maneira estruturada, organizada e otimizada para o uso
previsto para esses sistemas.

E possivel realizar diversas agdes dentro de um “database”, como adicionar,
remover, manipular, consultar e alterar informacgdes.

4.2.1 Dicionario de Dados

Um dicionario de dados mapeia elementos de dados, esclarece
relacionamentos e garante interpretagdo uniforme entre bancos de dados.

Os dicionarios de dados sao frequentemente implementados como um
repositorio de metadados de descrigdes que esclarecem o significado, as
caracteristicas e as relagdes dos elementos de dados em um banco de dados. Ele
descreve os objetos de dados em um modelo de dados que o usuario final pode
referenciar.

Tabela 1 - Auditoria

CAMPO TIPO DE | TAMANHO NUL | DESCRICA
DADO @) O

id int indefinido nao Identificador
unico (PK)

entidade varchar 50 nao Entidade
relacionada

entidade_id int indefinido sim ID da
entidade

status enum '‘Disponivel','Vendida','Alugada | sim Status da

' entidade

campo varchar 100 sim Campo
alterado

valor_anterior | text indefinido sim Valor
anterior

valor atual text indefinido sim Valor atual

data_operaca |timestam | indefinido nao Data da

0 p operagao

Fonte: Feito pela equipe Omni Code (2025).

Tabela 2 - Cliente

CAMPO TIPO TAMANHO NUL | DESCRICA
DE O O
DADO
id int indefinido nao Identificador
unico (PK)
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email varcha | 300 nao E-mail do
r cliente
nome varcha | 200 nao Nome do
r cliente
tipo_document | enum | 'cpf,'cnpj' nao Tipo de
0 documento
documento varcha | 20 nao Numero do
r documento
tipo_cliente enum | 'Comprador','Vendedor','Locado | ndo Tipo de
r cliente
Fonte: Feito pela equipe Omni Code (2025).
Tabela 3 - Imobiliarias
CAMPO TIPO DE TAMANHO NULO DESCRICAO
DADO
id int indefinido nao Identificador
unico (PK)
email varchar 300 nao E-mail da
imobiliaria
nome varchar 200 nao Nome da
imobiliaria
cnpj varchar 14 nao CNPJ
endereco varchar 300 sim Endereco da
imobiliaria
cep varchar 9 sim CEP
imobiliaria int indefinido sim Identificacao
da imobiliaria

Fonte: Feito pela equipe Omni Code (2025).

Tabela 4 - Sistema_Imoveis

CAMPO TIPO | TAMANHO NUL | DESCRIC
DE @) AO
DAD
O
id int indefinido nao | Identificad
or unico
(PK)
corretor_id int indefinido sim | FK para
Corretores
cliente_vended | int indefinido sim | FK para
or id Clientes
tipo_imovel enum | 'Casa','Apartamento’,'Terreno','Sala | ndo | Tipo do
Comercial' imoével
status enum | 'Disponivel','Vendida','Alugada’ nao | Status do
imével
endereco text indefinido sim | Endereco
do imoével
area_construid | int 10 sim | Area
a construida
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andar int 2 sim | Numero
do andar
preco decim | (10,2) sim | Pregco do
al imével
descricao text indefinido sim | Descricéo
do imével
Fonte: Feito pela equipe Omni Code (2025).
Tabela 5 - Midias _Imdveis
CAMPO TIPO DE TAMANHO NULO DESCRICAO
DADO
id int indefinido nao Identificador
unico (PK)
propriedade id | int indefinido nao FK para
Imovel
url varchar 500 nao URL da midia
Fonte: Feito pela equipe Omni Code (2025).
Tabela 6 - Imoveis
CAMPO TIPO DE TAMANHO NULO DESCRICAO
DADO
id int indefinido nao Identificador
unico do
imovel (PK)
nome varchar 200 nao Nome do
imével
valor decimal (10,2) nao Valor do
imével
destaques text indefinido sim Destaques do
imoével
local varchar 300 nao Localizagao
do imével
quartos int indefinido sim Numero de
quartos
area int indefinido sim Area
construida
Fonte: Feito pela equipe Omni Code (2025).
Tabela 7 - Corretores
CAMPO TIPO DE TAMANHO NULO DESCRICAO
DADO
id int indefinido nao Identificador unico
(PK)
email varchar 300 nao E-mail do corretor
senha varchar 200 nao Senha do corretor
CRECI varchar 20 nao Registro do corretor
CPF varchar 14 nao CPF do corretor
afiliacao varchar 200 sim Construtora/lmobiliaria
vinculada
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celular varchar 15 sim Numero de celular
descrigao text indefinido sim Descri¢cao do corretor
avaliacao decimal (3,2) sim Avaliacdo média
vendas int indefinido sim Numero de vendas
conversao decimal (5,2) sim Taxa de converséo
(%)
caracteristicas | text indefinido sim Caracteristicas
foto varchar 500 sim Caminho da foto
Fonte: Feito pela equipe Omni Code (2025).
Tabela 8 - Construtoras/Imobiliarias
CAMPO | TIPO TAMANHO NULO | DESCRICAO
DE
DADO
id int indefinido nao Identificador unico
(PK)
nome varchar | 300 nao Nome da
construtora/imobiliaria
email varchar | 300 nao E-mail de contato
senha varchar | 200 nao Senha criptografada
tipo enum ('Construtora','Imobiliaria’) | ndo Tipo da entidade
CNPJ varchar | 18 nao CNPJ da empresa
CRECI varchar | 20 sim Registro CRECI
descricao | text indefinido sim Descricdo da
empresa
vendas int indefinido sim Numero de vendas
imoveis int indefinido sim Quantidade de
iméveis
foto varchar | 500 sim Caminho da foto
Fonte: Feito pela equipe Omni Code (2025).
Tabela 9 - Caracteristicas_Imovel
CAMPO TIPO DE TAMANHO NULO DESCRICAO
DADO
id int indefinido nao Identificador
unico (PK)
imovel_id int indefinido nao FK para
Imoveis
caracteristica | varchar 200 nao Caracteristica
do imével
Fonte: Feito pela equipe Omni Code (2025).
Tabela 10 - Imagens_Imovel
CAMPO TIPO DE TAMANHO NULO DESCRICAO
DADO
id int indefinido nao Identificador
unico (PK)
imovel_id int indefinido nao FK para
Imoveis




caminho varchar 500 nao Caminho da
imagem
Fonte: Feito pela equipe Omni Code (2025).
Tabela 11 - Caracteristicas _Corretor
CAMPO TIPO DE | TAMANHO NULO DESCRICAO
DADO
id int indefinido nao Identificador
unico (PK)
corretor_id int indefinido nao FK para
Corretores
caracteristica | varchar 200 nao Caracteristica

do Corretor

Fonte: Feito pela equipe Omni Code (2025).
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5 PROJETO

O projeto consiste em um site de auxilio em vendas, funcionando como uma vitrine
de imdveis para que o corretor possa procurar, visualizar e proporcionar as melhores
opc¢oes para o cliente baseado em seus critérios.

5.1 Telas e funcionalidades
e Tela Inicial:

A Tela Inicial (Home) é onde o usuario podera fazer seu login e cadastro, além
de obter mais conhecimento sobre o site e sobre algumas de suas funcionalidades,

possuindo mais abaixo, os pilares da empresa.

HOME SYNC Login

Conectando
Construtoras aos
Melhores Corretores

Figura 14:Tela Inicial

Fonte: Feito pela equipe Omni Code.

e Politica de Privacidade:

A pagina de politica de privacidade € onde se encontra todas regras de uso de

dados feito pela empresa, todo o processo de coleta e direitos do cliente.
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| HomeSync — Politica de Privacidade

1. Identificagdo da Empresa

A Omni Code, responsavel pelo site HomeSync, ¢ a controladora dos dados pessoais coletados por meio desta

plataforma.

O Encarregado de Protecao de Dados (DPQ) é Gabriel, que pode ser contatado pelo e-mail

privacidade@omnicode.com.br.

2. Dados Coletados

Durante o uso da plataform

/nc, 50 coletados apenas os dados necessarios para o funcionamento adequado do

sistema e personalizacdo da experiéncia de cada usuario
Como Corretor:

Nome completo
CPF
Numero de celular
E-mail
CRECI
Senha

Como Imobilidria:
Nome da imobiliaria
CPF
Numero de celular

E-mail
CRECI

Figura 15:Politica de Privacidade

Fonte: Feito pela equipe Omni Code.

e Sobre Noés:

Na pagina Sobre Nos esta armazenada mais informacgdes sobre a equipe da
Omni Code.

HOME SYNC Login \/ Experimente Grétis ju

Conhecga a Nossa Histéria

A HomeSync é uma Plataforma Inteligente para Corretores e Imobilirias que nasceu
para impulsionar a eficiéncia e a transparéncia no mercado imobilidrio.

Quem Somos Nos

Somos a equipe Omni Code, e nosso projeto & uma proposta inovadora e
promissora, com o objetivo central de otimizar o processo de negociagdo de
iméveis por parte dos corretores, através de uma solucdo sistematizada e

wNossa Equipe Trabalhando
eficiente.

Identificamos o principal desafio do setor: a falta de uma conexo clara e
imediata entre a oferta e a demanda, que resulta em processos manuais e
ineficiéncia, fazendo com gue profissionais percam tempo valioso.

Figura 16:Sobre Nos

Fonte: Feito pela equipe Omni Code.
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e Login:

Na pagina de login, € possivel que o usuario entre com sua conta no site, por
meio do seu email e senha, ou fazendo login diretamente pelo Google, também sendo
possivel fazer o cadastro caso ainda ndo tenha uma conta.

Ou entrar com:

3 Login com Google

Esqueceu sua senha

Ainda nao tem uma conta?

Figura 17:Login

Fonte: Feito pela equipe Omni Code.

e Opcoes de Cadastro:

Nesta pagina o usuario escolhe se quer se cadastrar como um corretor,
construtora ou imobiliaria.
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Qual seu perfil?

Corretor
Imobiliaria

Construtora

Voltar

Figura 18:0pcdes de Cadastro

Fonte: Feito pela equipe Omni Code.

e Pagina de Cadastro:

Na Pagina de Cadastro, o usuario encontra um formulario de questbes

necessarias para efetuar o cadastro de sua conta no site.

H

Cadastro de Corretor

BA

Escolher Foto
Nome Completo (Ex: Ana Silva)

Nome de Exibigao (Ex: Ana Corretora)

CPF Celular (com DDD)
Email CRECI
Senha Confirmar Senha

Afiliagdo (Opcional, ex: CRECI-SP)

Sua descrigao de perfil (Opcional)

Voltar
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Figura 19:Pagina de Cadastro

Fonte: Feito pela equipe Omni Code.
e Vitrine de Iméveis:

Nesta pagina ficam todos os imdveis cadastrados, contendo uma imagem
introdutoria e informagdes basicas sobre cada um. Nesta pagina também estdo
presentes um filtro que contém: localizagao, prego minimo e maximo, area em metros
quadrados minima e maxima, e quantidade de dormitérios. Também ha um menu de

navegacao.

Filtros

Localizagao

Selecione

Preco (R$) Apartamento Studio Residencial Mont Blanc Condominio Green Park

160000.00 420000.00 350000.00

Area (m?) ® Poa ® Mogi das Cruzes ® Suzano
MR 1 quartos R 2 quartos MR 2 quartos
P som? P 68m? P om?

Dormitérios

Selecione

%2 QL\
Edificio Solar das Palmeiras Condominio Morada do Sol Residencial Horizonte Azul

290000.00 480000.00 315000.00
® Pos ® Guarulhos ® Mogi das Cruzes

Figura 20:Vitrine de Imoveis
Fonte: Feito pela equipe Omni Code.
e Menu Lateral e Menu de Navegagao:

O menu de navegacao da acesso as paginas de perfil e do chat com inteligéncia
artificial, jda o menu lateral da esses mesmos acessos ao usuario com a adigdo do
botao de logout.
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Cadastrar Imével
Chat

Perfil

Logout

Figura 21:Menu Lateral e Menu de Navegagao

Fonte: Feito pela equipe Omni Code.
e Informagodes do Imoével:

Esta pagina esta de dedicada a entregar informacgdes mais aprofundadas sobre
cada imovel, dando os destaques de cada imovel. Nesta pagina também estao
presentes as opcdes de curtir e compartilhar o imovel, e enviar as informacdes do

imoével por email ou por WhatsApp.
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Apartamento Studio

160000.00
Caracteristicas do Imoével Destaques do Imovel
o Tipo: Casa D "o pequeno, Banheiro, Cozinha
o 1 Quartos O <g &

o Area Total: 50 m?

Figura 22:Informag¢des do Imdvel

Fonte: Feito pela equipe Omni Code.
e Chat com Inteligéncia Artificial:

E pelo chat que o usuario pode fazer pesquisas para procurar os melhores

imoveis que se encaixem em suas demandas de forma rapida e eficiente.

me diga o melhor imovel para uma familia de 4 pessoas

Recomendagéo baseada na sua busca.

@ Apartamento - Suzano
Piso laminado Cozinha planejada Sala com varanda
=

+ .~ Apartamento - Poa

- Apartamento - Guarulhos
ozinha planejada 3 banheiros Closet na suite Varanda envidracada

>

Pergunte aqui a
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Figura 23:Chat com Inteligéncia Atrtificial

Fonte: Feito pela equipe Omni Code.
e Pagina de Perfil:

Nesta pagina se encontram todas informagdes do perfil cuja conta esta
atualmente logada, além de que, caso a conta pertenca a uma construtora ou
imobiliaria, a op¢ao, “Cadastrar Imovel” fica disponivel. Pela pagina de perfil também

€ possivel alterar suas informacdes e dar uma avaliagdo e comentario para o site.

HomeSync+ Email CR° Telefone

Lar Doce Lar Iméveis

contato@lardocelarimoveis.com.br PJ-12345 2198765432

Meus Imoveis

Chat IA
Cadastrar Imével Editar Perfil
Nome de Exibigao

Lar Doce Lar Iméveis

Emall

contato@lardocelarimoveis.com.br

Celular

2198765432

Nova Senha (deixe em branco para n3o alterar)

Figura 24:Pagina de Perfil

Fonte: Feito pela equipe Omni Code.



43

CONCLUSAO

Portanto, este estudo do setor imobiliario demonstra a histéria, evolugao, e
avancgos do setor imobiliario no mundo e em Sao Paulo, explicando as quatro fases
do seu ciclo de vida. A analise dos concorrentes mostrou os pontos fortes de cada um,
indicando o que é necessario para que seja possivel ultrapassa-los. E a analise
F.O.F.A, aliada ao problema principal da HomeSync, os objetivos de longo e curto
prazo e a hipotese de como solucionar o problema, mostraram as capacidades e
lacunas do projeto, dando um vislumbre do potencial do HomeSync no mercado. A
metodologia, os requisitos, o canvas e o kanban indicaram a diregdo que a equipe
quer para o projeto, o que pretendemos integrar ao projeto, e onde ele se encontra no
momento. E o0 modelo de desenvolvimento de software escolhido define como o grupo

planeja abordar a confec¢éo do projeto HomeSync.
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APENDICE A

A empresa Omni Code teve seu nome escolhido de forma a demonstrar o
objetivo principal deste grupo, que é poder codificar todo o tipo de ideia. A palavra
“Omni” significa todos, e a palavra “Code” significa cédigo, e, juntando essas duas

palavras, temos: Todos os Codigos”.

Nés da empresa Omni Code, temos como missao ouvir, refinar e realizar todas
as ideias dos nossos clientes de forma séria, eficiente e responsavel, como diz o0 nosso

slogan: Todas as suas ideias a apenas um unico codigo de vocé.

Nés da empresa Omni Code, oferecemos solugdes tecnolégicas para os
nossos clientes e para outras companhias. Utilizando tecnologia para transformar
ideias em produtos funcionais, como aplicativos, sistemas web ou software sob

medida.
A empresa teve como base uma empresa ja existente de mesmo nome.

Site da empresa em questao:
https://omnicodesolutions.com.br/#:~:text=Na%200mniCode%2C%20transformamos
%20desafios%20tecnol%C3%B3qgicos,5s%C3%A30%20fundamentais%20para%200

%20sucesso.
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APENDICE B

ENTREVISTA

1.

N o o ks~ e N

8.
9.

O que vocé mudaria/adicionaria da premissa do nosso sistema?

O que vocé nao gosta dos sistemas ja disponiveis no mercado?

Qual a maior dificuldade do seu ramo?

Qual sistema vocé utiliza atualmente?

Na sua opinido como o mercado esta se adaptando as novas tecnologias?
Quais tipos de tecnologias assistivas vocé acha relevante para o sistema?

Na sua opinidao quais sdo os pontos positivos e negativos no mercado
imobiliario?

Vocé é filiado a mais de uma imobiliaria?

Qual dispositivo vocé usa regularmente no seu ambiente de trabalho?

10.Qual tipo de imével é mais negociado por vocé?

QUESTIONARIO

1.
2.

Vocé é afiliado a mais de uma imobiliaria? (Sim; Nao; Sou auténomo.)
Vocé ja sentiu dificuldades em encontrar os imoveis certos para seu cliente?
(Sim; N&o.)

3. Qual a sua idade? (18/24; 25/29; 30/45; +45.)

4. Vocé tem algum tipo de deficiéncia fisica ou psiquica? (Sim; Nao.)

5. Qual sua maior dificuldade no ramo imobiliario? (Achar os iméveis ideais; Se

7.
8.
9.

conectar com as construtoras ou imobiliarias; Se comunicar com o cliente; O
banco de imdveis da sua imobiliaria; Todas as anteriores; Outra.)

Vocé costuma fechar contratos por fora da sua imobiliaria com frequéncia?
(Sim; N&o.)

Sua imobiliaria tem um sistema proprio? (Sim; N&o.)

Se sim, esse sistema se adequa a todas as suas necessidades? (Sim; Nao.)

Vocé utilizaria nosso sistema? (Sim; Nao; Depende da minha imobiliaria.)

10.Qual destes dispositivos mais se enquadra em seu uso regular no ambiente de

trabalho? (Computador/Desktop; Celular; Tablet; Notebook.)

11.0 que vocé prioriza em um sistema para sua area (Dissertativo.)
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2. Em qual faixa etaria vocé se enquadra?

Mais detalhes

® 18-29 5

® 30-39 15

® 50-59 7
® 60+ 3
6% 10%

3. Vocé atua na area ha quanto tempo?

Mais detalhes

® Menos de 1ano 4
® Delas 19
® De6al0 17
@® Ha mais de 10 anos 10

20%

-l
O-

Figura 25:Perguntas 2 e 3 do Questionario

Fonte: Feito pela equipe Omni Code

4. Vocé ja sentiu dificuldade em encontrar imoveis
que atendem exatamente as demandas de seu...

Mais detalhes

® Sim 47
® Nao 3
6%
-
94%

5. Vocé é afiliado a quantas
imobiliarias/construtoras?

Mais detalhes

@ Sou afiliado de 1 imobiliaria/construtora | 34

Sou afiliado de 2 ou mais
imobiliarias/construtoras

@ Sou corretor autonomo 7

14%

’

1o (

Figura 26:Perguntas 4 e 5 do Questionario

68%

Fonte: Feito pela equipe Omni Code
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6. Vocé tem algum tipo de deficiéncia que pode
dificultar o uso de plataformas digitais?

Mais detalhes

® sSim 3
® Nio 47
6%
oy,
94%

7. Selecione as opgdes abaixo no qual vocé
considera ser suas maiores dificuldades no ramo...

Mais detalhes

@® Achar os imoveis ideais para o seu cliente 15

@ Se conectar com construtoras ou imobiliarias 9

® Se comunicar com o cliente 1E
O banco de imoveis da sua

o iz " . 23
imobilidria/construtora ndo tem uma variedade...

@® Outra 10

14% 20%
12%
31%
__23%

Figura 27:Perguntas 6 e 7 do Questionario
Fonte: Feito pela equipe Omni Code

8. Caso atue em uma imobiliaria/construtora, ela
possui um sistema proprio de gerenciamento e...

Mais detalhes

® Sim 37

® Nao 6

@® Sou autébnomo 7
14%

’
12%,

74%

Figura 28:Pergunta 8 do Questionario

Fonte: Feito pela equipe Omni Code



9. Caso sua imobiliaria possua um sistema
préprio, como classificaria a sua...

Mais detalhes

3.33

Classificagao
R R
Nivel 5 S 6
Nivel 4 S 13
Nivel 3 . 12
Nivel 2 S 6

Nivel 1 I 3

Figura 29:Pergunta 9 do Questionario

Fonte: Feito pela equipe Omni Code

10. Qual destes dispositivos mais se enquadra em
seu uso regular no ambiente de trabalho?

Mais detalhes

® Computador (Desktop) 6

@ Celular 24

@® Tablet 4

® Notebook 14

@® Nao uso nenhum dispositivo 2
4% 12%

28%(-\

>

Figura 30:Pergunta 10 do Questionario

Fonte: Feito pela equipe Omni Code
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11. Vocé, junto com sua imobiliaria ou
construtora, participaria de uma plataforma que...

Mais detalhes

@ Participaria 36
@ Nao participaria 1
@ Depende da minha imobiliaria/construtora 13
26%/
-
72%

Figura 31:Pergunta 11 do Questionario

Fonte: Feito pela equipe Omni Code
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