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‘empresa” e “família” é comum que o dinheiro das vendas seja usado para despesas de ca













Quanto ao interesse em serviços de assinatura, 48% responderam “depende do valor 

e benefícios”, 42% não teriam interesse, e 10% se mostraram favoráveis. A análise sugere 







“Em questão dos cuidados da planta só vem o está escrito no vaso”

“Eu costumo ser respondida ao precisar tirar dúvidas sobre cultivo, mas nada 

vende é vida é terapia, é lindo e nunca é demais.”

“Não sei cuidar muito bem das plantas, mas gostaria de aprender pelo menos o 

básico”

“Poucas pessoas para atendimento, poucas variedades de produtos”

“Foi interessante, me ajudou a pensar em ocasiões para comprar”
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