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RESUMO

O tema da assessoria para startups em busca de investidores anjos visa destacar a jornada
que as startups percorrem ao buscar investimento no cenédrio empreendedor,
especialmente quando apresentam ideias inovadoras e estdo comprometidas em
transformar essas ideias em realidade. No entanto, essa busca por financiamento traz
consigo desafios intrinsecos que podem ser obstaculos significativos para essas empresas
emergentes. Portanto, a assessoria surge como uma solucgéo vital tanto para as startups
quanto para os investidores anjos, facilitando a superagédo desses desafios e promovendo
0 crescimento sustentavel no ecossistema empreendedor. Nesse contexto, o objetivo deste
trabalho é se posicionar como a principal referéncia para novos empreendedores e
investidores quando buscarem orientacdo e apoio em relagcdo aos seus investimentos.
Além disso, almeja-se ser a empresa que estabelece a conexdo entre o investidor e a
startup, garantindo-lhes confiabilidade e eficiéncia. A metodologia adotada baseia-se em
pesquisas bibliograficas que envolvem o assunto administrativo e também do modelo de
Assessoria, que foca no processo de comunicagdo entre o investidor anjo e o
empreendedor. Nesse trabalho de conclusdo de curso é abordado com detalhes as quatro
primeiras fases, sendo elas: introducdo, referencial tedrico, assessoria e consideracdes
finais. Ao término, obteve-se conhecimento de futuros temas, com objetivos baseados
em Fintech, Venture Capital e principios de investimentos. Por fim, este projeto procura
apontar os caminhos aos interessados em conhecer o meio tecnologico que vém se
destacando cada vez mais no mercado de trabalho.

Palavras-chaves: Startups. Investimento. Assessoria.



ABSTRACT

The theme of advising startups in search of angel investors aims to highlight the journey
that startups undertake when seeking investment in the entrepreneurial landscape,
especially when they present innovative ideas and are committed to turning these ideas
into reality. However, this quest for funding comes with intrinsic challenges that can be
significant hurdles for these emerging companies. Therefore, advisory services emerge as
a vital solution for both startups and angel investors, facilitating the overcoming of these
challenges and promoting sustainable growth in the entrepreneurial ecosystem. In this
context, the objective of this thesis is to position itself as the primary reference for new
entrepreneurs and investors seeking guidance and support for their investments.
Furthermore, it aims to be the company that establishes the connection between the
investor and the startup, ensuring reliability and efficiency. The methodology adopted is
based on bibliographic research involving administrative topics and the advisory model,
which focuses on the communication process between angel investors and entrepreneurs.
This thesis delves into the first four phases in detail: introduction, theoretical framework,
advisory services, and final considerations. By the end, knowledge of future topics was
acquired, with objectives based on Fintech, Venture Capital, and investment principles.
Finally, this project seeks to point the way for those interested in understanding the
technological landscape that is increasingly prominent in the job market.

Keywords: Startups. Investment. Advisory.
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1. INTRODUCAO
1.1 Objetivos
1.2 Objetivo geral

Ser o canal de comunicacdo e apoio entre startups e investidores anjos; através da
agéncia criada serdo fornecidos recursos para as novas empresas e 0s investidores, como
investigacao para averiguar se a empresa terd uma boa proposta de projeto, e se o investidor é
confiavel para fechar negdcio, de ambas as partes, e com isso ligar um ao outro para saber se

serdo compativeis para apresentar um bom resultado nos respectivos negécios.
1.3 Objetivos especificos

e Compreender o papel dos investidores anjos na selecao e financiamento de startups;
e Investigar se a parceria entre startup e investidor anjo sera benéfico para ambos,
analisando uma negociacao onde ocorra o ganha-ganha.

e Analisar o impacto do investimento dos anjos no crescimento da startup.
1.4 Problematica

As startup sdo aquelas empresas que se encontram no primeiro estagio na abertura de
um novo negacio, que no caso é tirar a ideia do papel, em que se sabe que nédo € algo facil de
ser realizado, pois para que a empresa seja colocada em andamento € necessario investir com
penhor em algo ou alguém de confianca; logo, os investidores anjos entram em cena para a
colaboracéo, para que haja uma harmonia dos dois lados, os investidores anjos devem investigar

se de fato € seguro investir no negécio que Ihe estdo oferecendo, e vice-versa.

Atualmente para se ter um bom sucesso no mercado de trabalho, é de grande importancia
ter viabilidade, investimentos e principalmente objetividade sobre aonde e no que vocé quer
alcancar. Uma das maiores dificuldades das startups € justamente a falta de oportunidade para
colocar seu produto em pratica e receber a viabilidade que merece de acordo com a qualidade
e proposta de seu projeto, muita das vezes 0s novos negocios que sdo criados acabam caindo
na negligéncia por ndo receber oportunidades de apresentacdo para seu projeto; é por este
motivo, que a partir desta causa, alavanca nas outras dificuldade, as startups sofrem com a falta
de investimentos, e também o grande fator da burocracia de abrir uma nova empresa, pois além
de necessitar de empréstimos é necessario estar dentro das normas legais perante ao

estabelecido pelo governo, é por esta razdo que o comeco se torna dificil e exaustivo, assim
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sendo preciso ter determinacdo e objetivos concretos par evitar a desisténcia ou até mesmo a

faléncia.
1.5 Hipoteses

e Estratégias inovadoras de gestdo, com a contribuicdo da metodologia técnica
adquirida, contribuira para o sucesso das startups em sua fase inicial.

e Elaboracdo de planos de negocios com foco na gestdo de recursos financeiros
aumentara a permanéncia da startup em um ambiente competitivo.

e Construir uma comunicacdo sélida com os colaboradores explicando sobre a
insercdo de capital de risco e sobre as praticas de investidores anjos, facilitara o

crescimento e desenvolvimento de startups.

1.5 Justificativa

A presente proposta visa justificar a pertinéncia e relevancia do projeto em questéo,
tendo em vista o atual cenario empresarial que apresenta desafios consideraveis para aqueles
que desejam iniciar um novo empreendimento com seguranca e eficacia. Este projeto merece
uma analise aprofundada e meticulosa por se concentrar na tematica do investimento anjo, que

desempenha um papel crucial no contexto das startups e no fomento da inovagdo econémica.

Primeiramente, € inegavel que a dificuldade de estabelecer um novo negdcio de forma
segura e eficaz se tornou uma realidade marcante em nosso cenario empresarial contemporaneo.
Os desafios inerentes a obtencao de financiamento, a aquisi¢do de conhecimento estratégico e
a gestdo inicial de uma startup podem ser fatores limitantes para empreendedores que desejam
ingressar no mercado de trabalho. Portanto, analisar e mensurar o impacto do investimento anjo
nesse contexto torna-se uma necessidade premente, uma vez que este mecanismo oferece ndo

apenas capital, mas também expertise para impulsionar o crescimento de empresas emergentes.

Além disso, a compreensdo aprofundada dessa relagdo entre investidores anjos e
startups € fundamental para orientar novos empreendedores em sua jornada no mercado de
trabalho. Muitas vezes, empreendedores iniciantes carecem de orientacdo e recursos para dar o
primeiro passo com confianca. Esse projeto pode servir como uma fonte valiosa de informacgtes
e diretrizes, contribuindo para a formacdo de uma base solida para aqueles que desejam

embarcar na aventura do empreendedorismo.



“E importante destacar que investimento anjo proporciona ganhos n&o s para 0s
investidores, mas para economia do pais como um todo, pois como seu foco sdo
empresas inovadoras de alto potencial os sucessos proporcionardo negocios com
grande geracdo de empregos qualificados e tributos recolhidos.” (ANJOS DO
BRASIL, 2017)

1.6 Metodologia

Neste trabalho, adotaremos uma abordagem de pesquisa qualitativa para explorar o tema
em questdo. Isso implica que os conteldos apresentados serdo analisados detalhadamente,
mantendo transparéncia em relacdo aos objetivos da pesquisa. A exposicdo dos conceitos serd

abrangente, incluindo uma abordagem tanto exploratéria quanto explicativa.



2. REFERENCIAL TEORICO
2.1 Historia e conceito da administracdo

A historia da administracdo é deveras vasta, tendo inimeros analistas sobre o assunto,
sendo compartilhada todo tipo de conceito e pontuacdo. Para iniciar com o conhecimento, nesta
primeira parte do conceito, serdo citados autores como Ana Carénina de Albuquerque Ximenes,
autora do livro “Fundamentos da Administragao”; Francisco Miraldo Chaves Trigueiro, autor
do livro “Teoria da administracdo 1”; Idalberto Chiavenato, autor de muitos livros voltado a
administragdo, conhecido popularmente por muitos empresarios de ponta por todo pais, por isso
tendo uma forte influéncia no &mbito administrativo; e para finalizar, uma pesquisa tirada do

blog da Omie.

Em uma época de complexidades, mudancas e incertezas como a que atravessamos
hoje, a Administracdo tomou-se uma das mais importantes areas da atividade humana.
Vivemos em uma civilizacdo na qual o esforco cooperativo do homem é a base
fundamental da sociedade. E a tarefa basica da Administracdo é a de fazer as coisas
por meio das pessoas de maneira eficiente e eficaz. Seja nas industrias, comércio,
organizacdes de servigos publicos, hospitais, universidades, instituicbes militares ou
em qualquer outra forma de empreendimento humano, a eficiéncia e eficacia com que
as pessoas trabalham em conjunto para conseguir objetivos comuns depende
diretamente da capacidade daqueles que exercem funcdo administrativa. O avanco
tecnoldgico e o desenvolvimento do conhecimento humano, por si apenas, nao
produzem efeitos se a qualidade da administracdo efetuada sobre os grupos
organizados de pessoas ndo permitir uma aplicacdo efetiva dos recursos humanos e
materiais. (CHIAVENATO, 1976, p.5)

De acordo com Chiavenato em seu livro de 1976, na pagina 21, ele diz que a
Administracdo constitui no resultado histérico e integrado da contribuicdo cumulativa de
precursores, fildsofos, fisicos, economistas, estadistas e empresarios que, apresentavam suas
teorias com o decorrer dos tempos, assim foram, cada um desenvolvendo em seu campo de
atividades, a suas precisas teorias. E por isso, que a moderna Administracio utiliza conceitos e
principios empregados nas Ciéncias Matematicas (inclusive a Estatistica), Ciéncias Humanas
(como a Psicologia, Sociologia, Biologia, Educacgdo etc.), Ciéncias Fisicas (como a Fisica,

Quimica etc.), como também no Direito, Engenharia etc.

Ainda seguindo o pensamento de Chiavenato (1976) em seu livro “introdugdo a teoria
geral da administragao”, ele diz que a administra¢ao em seus primordios, comegou com a ideia
de uma hierarquia piramidal, com o tempo esta ideia foi apenas tomando forma. Esta nova
hierarquia humana ndo era novidade para aquela época, até porque os grandes filésofos ja

tratavam deste assunto: Platdo, Aristoteles e Hamurabi. E a historia da administragdo comegou
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nos tempos biblicos, com Moisés, em que foi orientado pelo seu sogro a contratar pessoas para
ajuda-lo em seu trabalho de comandar e julgar o povo, em que os homens(funcionarios)
escolhidos por Moisés iriam realizar os julgamentos menos complexos, enquanto apenas 0s

mais graves, o proprio Moisés que realizava.

A historia da Administracdo € recente. No decorrer da historia da humanidade, a
Administragdo se desenvolveu com uma lentiddo impressionante. Somente a partir do
século XX é que ela surgiu e apresentou um desenvolvimento de notavel pujanga e
inovacdo. Nos dias de hoje a sociedade tipica dos paises desenvolvidos é uma
sociedade pluralista de organizagdes, na qual a maior parte das obriga¢Ges sociais
(como a producéo de bens ou servigos em geral) é confiada a organiza¢es (como
industrias, universidades e escolas, hospitais, comércio, comunicagdes, servigos
publicos etc.) que sdo administradas por dirigentes para se tornar mais eficientes e
eficazes. No final do século XIX, contudo, a sociedade era completamente diferente.
As organizacGes eram poucas e pequenas: predominavam as pequenas oficinas,
artesdos independentes, pequenas escolas, profissionais autbnomos (como médicos,
advogados, que trabalhavam por conta prdpria), o lavrador, 0 armazém da esquina etc.
Apesar de o trabalho sempre ter existido na historia da humanidade, a histéria das
organizacOes e de sua administracdo 6 um capitulo que teve seu inicio ha pouco
tempo. (CHIAVENATO, 1976, p.24)

2.1.1 Conceito de administracao

A palavra administragdo vem do latim ad, que significa direcdo, e minister,
subordinagdo ou obediéncia; isto €, uma atividade realizada por alguém sob o
comando de outro. Megginson et al. (1998) conceituam administracdo como sendo o
trabalho realizado com recursos humanos, financeiros e materiais a fim de atingir
objetivos organizacionais por meio do desempenho das funcBes de planejar,
organizar, liderar e controlar. (TRIGUEIRO, 2009, p. 12)

De acordo com a autora Ximenes em seu livro Fundamentos da Administragdo, na
pagina 8 ela diz citando Maximiano (2002), que a administracao é o processo de tomar e colocar
em prética decisdes que envolvem objetivos e 0 uso de recursos. Administrar ndo significa
executar tarefas ou operac@es, mas sim fazer com que elas sejam executadas por outras pessoas
coletivamente. O administrador € o responsavel pelo desempenho de uma ou mais pessoas huma
organizacdo. A administracdo visa alcancar objetivos organizacionais de modo eficiente e

eficaz como critério de desempenho.

O trabalho do administrador em qualquer organizacédo - seja ele um supervisor de
primeira linha ou o dirigente méximo da organizagdo - é essencialmente 0 mesmo.
Nesse sentido, ndo hd uma distincdo bésica entre diretores, gerentes, chefes ou
supervisores, como administradores. Qualquer que seja a posi¢do ou o nivel que
ocupe, o administrador alcanca resultados através da efetiva cooperacdo dos
subordinados. A tarefa de administrar se aplica a qualquer tipo ou tamanho de
organizacdo, seja ela uma grande indUstria, uma cadeia de supermercados, uma escola,
clube, hospital ou uma empresa de consultoria. Toda organizagdo seja ela industrial
ou prestadora de servigos, precisa ser administrada para alcangar seus objetivos com
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a maior eficiéncia e economia de acdo e de recursos. Devido a suas limitacGes fisicas,
bioldgicas e psiquicas, as pessoas tém necessidade de cooperar com outras pessoas
para, em conjunto, alcangar objetivos. Quer sejam esses objetivos industriais,
comerciais, militares, religiosos, caritativos ou educacionais, coordenacéo do esforgo
humano torna-se um problema essencialmente administrativo. (CHIAVENATO,
1976, p. 6)

Como citado pelos autores Chiavenato, Ximenes e Trigueiro, a administracdo, portanto,
consiste em uma completa e forte organizacdo, ndo apenas no sentido literal da palavra, mas
também, e principalmente no sentido empresarial. Para que um administrador seja um excelente
profissional dentro de uma empresa, é necessario que ele crie objetivos, metas e propdsitos de

sua propria vida, assim se torna um reflexo em sua carreira profissional.

2.1.2 Conceito de objetivos e metas

Contudo, determinar objetivos e metas € um dos principais fundamentos de um
administrador. Para que uma empresa tenha um bom negdcio e uma carreira de sucesso dentro
do empreendedorismo, é necessario que sejam determinados objetivos e que sejam tracadas
metas, para que assim seja trilhado o caminho pela qual a empresa quer chegar, acima do

principal proposito proposto, o que consiste nos proprios valores da empresa.

“O sucesso hasce do querer, da determinacdo e persisténcia em se chegar a um
objetivo. Mesmo ndo atingindo o alvo, quem busca e vencer obstaculos, no minimo
fara coisas admiraveis.” (José de Alencar)

Assim como explanado no site “Blog da Omie”, publicado em 2022, uma data recente,
as metas sdo a forma com que se busca chegar aos seus objetivos, ou seja, o plano de acéo. E
importante destacar que sejam ambiciosas e a0 mesmo tempo alcangaveis, pois do contrario, se
tornam apenas ilusGes e frustracdo perante ao fracasso. Ou seja, € preciso que sejam
compreensiveis e busquem engajar quem esta envolvido, extraindo o que de melhor tiver a
oferecer para a empresa. E bom lembrar que as metas devem ser revistas ao longo deste

processo, sendo ajustadas quando for necessario.

O objetivo, dentro do contexto empresarial, representa o ponto focal e a direcdo que
uma empresa visa seguir. Ele serve como a origem de todos 0s projetos e é crucial que esteja
firmemente definido para promover uma tomada de decisdo eficaz e transparente. 1sso

possibilita o desenvolvimento de estratégias que sejam precisas e estrategicamente alinhadas.



Vale destacar que os objetivos geralmente tém uma natureza mais inspiradora do que pratica,

sd80 mais concisos em comparagdo com as metas e tém uma dimensdo qualitativa.
2.2 Como o conhecimento na administracdo pode ajudar em seus investimentos?

Como visto no capitulo anterior, a administragdo engloba uma organiza¢gdo como um
todo, dentro dela existem variadas formas de administrar, como: a administracdo financeira,
logistica, gestdo de recursos humanos, comércio para o exterior e entre outros. Para entrar no
meio empreendedor, é necessario ter o entendimento na parte de gestdo financeira, dentro dela,
é possivel ter a compreenséo, tanto na economia como um todo, quanto apenas em seu ambito
profissional, esta é apenas o inicio para ter o entendimento sobre os investimentos e assim

colocar em pratica.

O conceito de administracdo financeira é simples, mas de fundamental importancia para
os gestores entenderem como funcionam seus investimentos e, principalmente, como aplica-los
de forma eficiente. Tem como objetivo manter seu negdcio competitivo com uma gestéo

eficiente dos recursos para maximizar a utilizacdo e, consequentemente, os resultados.

O conceito, portanto, se torna pratico enquanto ferramenta ou técnica, utilizada
justamente para controlar, de forma eficaz, as finangas da empresa, seja na relacdo
com a concessdo de crédito para clientes, analise de investimentos, planejamento
financeiro ou controle de estoque, impulsionando o negdcio. Assim, uma boa gestao
estuda caminhos viaveis para conseguir recursos, evitar gastos desnecessarios e pensar
sempre na melhor maneira de conduzir os recursos. Por essa razdo, todos 0s aspectos
de uma empresa estdo diretamente ligados a uma administracdo financeira
responsavel e bem planejada. (AUGUSTO, 2022)

2.3 O que se faz em uma assessoria empresarial?

A assessoria empresarial € um tipo de servigo que tem por objetivo diagnosticar a
situacdo da empresa para apresentar e desenvolver solu¢bes nos mais diversos
campos. Isso pode ajuda-lo a aprimorar desde a gestdo de qualidade do seu negdcio,
até acOes mais praticas, que envolvam a rotina operacional de cada processo.
(Fernando, L., 2018)

O passo inicial e fundamental de uma assessoria empresarial é o diagnéstico minucioso
de uma empresa. Este processo comec¢a com uma anélise exaustiva que procura identificar os
pontos fortes e fracos da organizacdo. Além disso, é realizado um exame abrangente do
ambiente externo, que envolve a compreensao da clientela da empresa, a dindmica do mercado
em que atua e o escrutinio de seus concorrentes. Este diagndstico é fundamental na formulacao

de um plano estratégico eficaz e adequado.



Apbs a conclusdo do diagndstico, a equipe de assessoria empresarial elaborara um plano
de trabalho abrangente que incluird um cronograma especifico. Este plano visa direcionar o
processo de transformacao pelo qual a empresa passara. Ao longo da execucdo deste plano, a
consultoria acompanharé de perto os principais processos e identificard quaisquer obstaculos
ou obstaculos que possam surgir. Em resposta a estas questdes, desenvolverdo acGes

estratégicas que irdo melhorar a gestdo e o desempenho global da empresa.

A implementacdo das melhores praticas € crucial, e a experiéncia e compreensdo dos
consultores de consultoria empresarial desempenham um papel significativo neste
empreendimento. Esses profissionais transmitem seu conhecimento e experiéncia das
estratégias e praticas mais eficazes do setor, cultivadas ao longo de seus anos de servigo. Esta
transferéncia de informacg&o ndo s6 poupa tempo valioso, mas também aumenta a eficiéncia e a

produtividade da empresa, conduzindo a vantagens competitivas substanciais.

A consultoria desempenha um papel crucial na formacéo dos colaboradores atraves da
introducdo das melhores praticas. Além disso, programas de treinamento customizados séo
criados quando necessario para ajudar os colaboradores a se adaptarem aos novos
procedimentos ou se alinharem a cultura e aos objetivos da empresa. Este treinamento €
fundamental para garantir que todos os membros da organizacgao estejam na mesma pagina e

investidos no processo de melhoria.

2.4 Consultoria e assessoria

Fundamentalmente, é importante entender qual a diferenca entre os dois tipos de
servigo, para enfim dar inicio no projeto. O Trabalho de uma consultoria tem por
objetivo especifico fornecer de alguma forma um servigo profissional diretamente
para um funcionario e/ou uma empresa. Dito isso, é valido salientar que ao decorrer
do projeto o consultor ira conseguir reunir informagdes, e dar base ao projeto, e para
facilitar esse processo, o cliente deve proporcionar mais que o adquirimento do
servico, e sim trabalhar juntamente como uma parceria (FIA, 2018).

Naturalmente por falta de pesquisa, pessoas acabam confundindo sobre qual € a funcéo
do servico contratado, e acabam tendo experiencias negativas pois ndo se atentam aos detalhes
antes de fechar o contrato com a empresa, Para FIA (2018), o consultor “levanta as necessidades
do cliente, identifica os problemas, propde solucdes, implanta e viabiliza o projeto de acordo

com cada profissional ou empresa que atende e, por fim, faz a avaliagdo.”

No momento em que a pessoa deseja comegar a investir, se depara com a situacéo de

escolher entre a consultoria de investimentos e assessoria de investimentos, e é importante
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compreender a diferenga entre ambos. Para Rodrigo Wainberg, a definicdo de consultoria

financeira é:

A pessoa ou empresa que oferece o servico de consultoria financeira vai proporcionar
ao seu cliente todo suporte necessario para auxiliar o mesmo, na tomada de decisdo
sobre investimentos e demais assuntos relacionados ao mercado financeiro e sua
carteira. Em resumo, o cliente contar4d com uma assessoria de investimentos. Vale
destacar que a consultoria financeira de investimento vai orientar o investidor, mas
ndo realizar os investimentos por ele.

A assessoria é semelhante, mas tem uma finalidade diferente da consultoria. VVoltada para o
mercado local e global de investimento, mas com a ideia de auxiliar investidores anjos e

startups. Para a equipe Toro Investimentos (2023)

O foco de um profissional na Assessoria de Investimentos é construir uma relacéo
focada na transparéncia e na facilidade para que o cliente consiga obter a melhor
alocacdo de portfélio e a melhor rentabilidade para alcancgar seus sonhos por meio dos
investimentos mais adequados.

Ou seja, € valido deduzir que o objetivo geral do projeto em questdo € mais compativel
com a definicdo de assessoria. Pois na questdo da assessoria € notado uma maior presenca
dentro dos investimentos e das relagdes entre as duas entidades, o que condiz mais com o

propésito do trabalho.

2.5 Qual a diferenga entre mentoria e consultoria?

“A consultoria tem seu foco no bom rendimento do negécio. Os profissionais ou
equipes que prestam este tipo de servigo estudam as préaticas, atividades e projetos de
uma empresa ou setor com o objetivo de diagnosticar problemas, resolvé-los e ainda
encontrar novas oportunidades.” (Agéncia Pavonear, 2023)

O objetivo da consultoria empresarial é aumentar a eficiéncia das operacfes de uma
empresa. Os consultores examinam praticas, projetos e atividades para identificar problemas,
oferecer solucBes e destacar perspectivas. As empresas tém a op¢ao de procurar servicos de
consultoria desde o inicio para facilitar um planeamento estratégico eficaz, ou em tempos de

crise e quando enfrentam desafios especificos.

“A mentoria ¢ ministrada por meio de um mentor, que ndo precisa exatamente atuar
na mesma area na qual esté atendendo. Mas ele tem vivéncia e experiéncia suficientes
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em um determinado assunto ou case de sucesso, entdo repassa seu conhecimento a
partir do que aprendeu em sua jornada.” (Agéncia Pavonear, 2023)

O processo de mentoria & normalmente liderado por um mentor que possui experiéncia
significativa em uma area especifica ou que obteve sucesso em um empreendimento especifico,
mesmo que nao esteja relacionado a area de interesse do mentorado. Esse conhecimento pode
ser transmitido por diversos meios, como palestras, sessdes ao vivo, aulas ou e-books. As
orientacdes fornecidas pelo mentor sdo adaptadas as necessidades e circunstancias especificas
de cada pupilo. Embora ndo seja possivel garantir que a mentoria conduza ao sucesso, ela pode
aumentar significativamente a probabilidade de alcancar resultados positivos com base na

experiéncia anterior do mentor.

“A mentoria costuma ser realizada por meio de reunides periddicas, para a indicacao
de orientacbes e direcionamentos, e o compartilhamento de experiéncias. A
consultoria, em contrapartida, é executada por um consultor ou uma equipe que
permanece por algum tempo dentro da empresa, para um acompanhamento mais
profundo e constante do negocio.” (Agéncia Pavonear, 2023)

Consultoria e mentoria atendem a propdsitos distintos e tém escopos de aplicacdo
diferentes. A consultoria € uma abordagem breve e direcionada, em comparagdo com a
mentoria, que é um processo demorado e educativo. O conhecimento e a experiéncia do mentor
sdo customizados as necessidades do cliente em um relacionamento de longo prazo. A mentoria
inclui reunides regulares e partilha de experiéncias; em contrapartida, a consultoria exige a
presenca fisica de consultores por um periodo definido para garantir uma avaliacdo completa e

continua.
2.6 Quais os 4 tipos de consultoria?

Os 4 tipos de consultoria empresarial sdo gestdo empresarial, financas, Marketing e
Recursos Humanos.

- Consultoria de Gestdo Empresarial

“O papel do consultor de gestdo empresarial ¢ extremamente importante, pois é ele o
profissional que ajuda as empresas a encontrarem formas de identificar oportunidades
de melhorias e crescimento.” (Educamundo., 2020)

O servico de consultoria em gestdo empresarial € de grande valor para empresas que
buscam oportunidades de crescimento e melhoria. Trabalhando em estreita colaboragédo com
gestores, 0s consultores avaliam a estrutura das organizagfes, processos internos e estratégias
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de negdcios. Seus esforcos estdo focados em identificar desafios e problemas e oferecer
solucdes estratégicas para superd-los. Estas solucGes exigem muitas vezes reestruturacdo
departamental, otimizacdo do fluxo de trabalho e implementagdo de novas estratégias de

mercado.

- Consultoria de Financas

“A parte mais sensivel de um negoécio ¢ a de finangas. Por isso precisa de uma atenc¢ao
especial, pois a sobrevivéncia de uma organizagdo depende disso.” (Educamundo.,
2020)

O campo das financas depende muito do papel da consultoria financeira. Esses
consultores sdo vitais para ajudar as empresas a superar os obstaculos que giram em torno da
gestdo de suas financas, incluindo liquidez, fluxo de caixa e alocagdo de recursos para
investimentos. Sua experiéncia lhes permite criar politicas financeiras e planos estratégicos
firmes para garantir a estabilidade financeira da empresa. Esta tarefa pode abranger uma
variedade de responsabilidades, tais como areas de consideracao em que as despesas podem ser
reduzidas, distribuir eficazmente recursos para iniciativas-chave e supervisionar potenciais

riscos financeiros.

- Consultoria de Marketing

O consultor fara um diagnoéstico empresarial para que consiga compreender os fatores
que interferem nas metas de vendas. A partir do que ele coletar de informagdes, sera
desenvolvido um plano de marketing, com agdes voltadas a solucdo dos problemas
identificados pelo consultor. (Educamundo., 2020)

O papel da consultoria de marketing é indispensavel para empresas que pretendem
aumentar a sua visibilidade no mercado e potenciar as suas estratégias de vendas. Os
consultores de marketing realizam diagnosticos meticulosos para compreender o0s obstaculos
que a empresa enfrenta em suas fungdes de vendas e marketing. A partir dessas avaliacoes, eles
elaboram planos de marketing personalizados que integram estratégias de publicidade,
branding, promocéo e posicionamento de mercado. O objetivo dessas estratégias é aumentar a

eficacia das campanhas de marketing e, posteriormente, aumentar as vendas.

- Consultoria de Recursos Humanos
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“A consultoria empresarial direcionada a recursos humanos leva o consultor de RH a
ser necessario para identificar e entender as demandas de funcionarios e de
competéncias nas corporagdes.” (Educamundo., 2020)

A gestdo do capital humano é um aspecto critico de qualquer organizacdo, e a
consultoria em recursos humanos constitui uma ferramenta vital neste sentido. Os consultores
de RH sdo responsaveis por identificar as necessidades especificas dos colaboradores de uma
empresa, bem como determinar as competéncias necessarias para o sucesso da organizacdo. O
seu papel é essencial na tomada de decisGes informadas relativas ao recrutamento e
despedimento de pessoal, bem como ao desenvolvimento de talentos. Além disso, 0s
consultores de recursos humanos tém a capacidade de sugerir uma variedade de cursos,
workshops e programas de desenvolvimento, a fim de aumentar a eficacia geral do desempenho

da equipe e cultivar um espaco de trabalho que conduza a produtividade.

2.7 Quem pode ser consultor?

O consultor é o profissional que presta servigos de assessoria e orientacdo para
empresas ou pessoas fisicas. Sua principal funcdo é identificar problemas e
oportunidades de melhoria na empresa ou area de atuacdo do cliente, por meio de
analise de dados e informacdes, e propor solucBes eficientes e personalizadas para
alcancar os objetivos desejados. (QUEROBOLSA)

Antes de dizer quem pode ou esta qualificado para exercer o cargo, é valido esclarecer
0 que € ser um consultor de fato; ser um consultor envolve desempenhar o papel de um
especialista ou profissional qualificado em uma area especifica que fornece orientacdo, assim
como o proprio nome ja diz, ele, resumidamente, tem o papel de sanar qualquer davida que
surja entre os empregados sobre a determinada area, aconselhamento e expertise a individuos,
empresas, organizagdes ou governos para resolver problemas, tomar decisdes informadas,

melhorar processos, alcancar metas ou adquirir conhecimento.

Diante disso, se tornar um consultor envolve requerer um conjunto amplo de
habilidades, conhecimento e experiéncia, portanto da para se concluir, que isto ndo € uma tarefa

facil, pois para se tornar de fato um consultor, é necessario anos de muito estudo e dedicacéo.

Por isso, a melhor maneira de desenvolver todos esses conhecimentos e habilidades é
estudando, e ndo ha lugar melhor para isso que uma faculdade. E como sdo diversas
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as formas que um consultor pode atuar, ha também diversos tipos de curso que podem
formar consultores em diferentes campos de atuacdo. (SALLIT, 2021)

N&o existe apenas uma area ou apenas um tipo para um consultor atuar, diante do artigo

publicado pelo autor Mathias Sallit, ha varios tipos de consultores, sendo eles:

e Consultor Comercial: Trabalha com vendas de produtos e servicos;

e Consultor de Gestdo Empresarial: Focado em otimizar os processos internos de uma
empresa;

e Consultor de Marketing: Busca criar estratégias para alcancar o publico e alavancar as
vendas;

e Consultor de Vendas: Assim como o consultor comercial, atua focado em vendas;

e Consultor de Recursos Humanos: Trabalha com o desenvolvimento de talentos e
coaching profissional;

e Consultor Financeiro: Auxilia pessoas e empresas a cuidar melhor do dinheiro;

e Consultor Juridico: Da apoio juridico em diversas questfes que envolvam as leis.

Cada um desses cargos é necessario ter no minimo 4 anos de faculdade sob diferentes
areas, como exemplo, o consultor de gestdo empresarial precisa ter faculdade em administracédo
de empresas, em empreendedorismo e processos gerenciais, que em média resultam em 8 anos

de estudo, para assim se tornar um profissional de fato.

2.8 Quais os tipos de consultoria?

Em diversos momentos do neg6cio, uma consultoria empresarial auxilia
empreendedores e gestores a encontrar solugdes para 0os mais diversos problemas.
Trata-se da alternativa ideal para organiza¢des que desejam crescer rapidamente e de
maneira saudavel. (GUDIM, 2021)

Como pdde ser apresentado no topico anterior, um consultor, portanto, serve para
orientar os funcionarios para que sigam o caminho correto e cumpram com suas respectivas
atividades dentro da empresa, sendo assim, é de facil entendimento que uma consultoria ird
servir para orientar outras empresas a crescer e desenvolver dentro do mercado de trabalho da
melhor maneira possivel. Muitas das vezes ter apenas o investimento em maos, ndo ira servir
para que a empresa cresca realmente, por esta razao que € necessario ter a orientagdo correta,

principalmente as startups, na qual é o principal foco do trabalho abordado.
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“Com o auxilio de uma empresa de consultoria empresarial, é possivel ter a visdo
externa de um especialista sobre toda a operagdo. E neste ponto que a expertise chega
para resolver duvidas, corrigir erros e superar obstaculos” (GUDIM, 2021)

Neste cenario, é incumbéncia do consultor identificar estratégias que permitam
efetivamente introduzir mudangas no ambiente e nos procedimentos. 1sso é realizado com
maestria e competéncia. O consultor assume a responsabilidade de descobrir solugdes que
capacitam as empresas a identificar oportunidades para expansdo e desenvolvimento, bem
como elaborar melhorias adequadas. Por esta causa, que existem estratégias que visam melhorar
e oferecer o trabalho, por isso, sdo dividas as consultorias para atuar em diferentes areas, cada

uma delas para fornecer o servigo com um bom resultado e compreensao, sendo elas:

e consultoria especializada em &reas ou setores especificos: exige que o servico tenha a
elaboracéo de analises precisas;

e consultoria estratégica: ela visa identificar ameacas da empresa, identifica pontos fortes
e baixos e assim criam estratégias beneficentes;

e consultoria de gestdo de riscos: ela identifica os possiveis riscos que a empresa pode
ter e previne para evitar ou amenizar os problemas;

e consultoria financeira: esta modalidade lida com os investimentos, lucros, receitas e
entre outros fatores da empresa, geralmente os especialistas tratam de apresentar a
melhor maneira de reduzir custos;

e consultoria de marketing: ela basicamente foca no comportamento dos consumidores,
ou seja, ela tem o objetivo de atrair mais clientes e responder as necessidades dos
compradores;

e consultoria de inovagdo: e por fim, a consultoria de inovagdo tem a finalidade de

proporcionar a empresa uma perspectiva diferente para o mercado, ou seja, inovacao.

As ideias apresentadas acima, foram ditas e abordadas pela autora Yanick Gudim, em
seu blog Flash. Para complemento da ideia, vale explanar que o melhor tipo de consultoria para
startups, empresas recém-criadas no mercado de trabalho, é de fato duvidoso, pois ndo ha uma
melhor ou pior, para selecionar de maneira correta, a empresa precisa esclarecer sua principal
necessidade no momento e qual objetivo ela quer alcangar, aonde quer chegar, portanto, ndo ha
uma consultoria especifica para que as startups escolham, entretanto por ser uma empresa nova

no area de trabalho a melhor escolha antes de recorrer a uma consultoria de fato contratar apenas
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um consultor especializado na area, sendo assim mais benéfico e seguro. Ainda assim, esta

duvida sera sanada mais especificadamente no topico seguinte.

2.9 Quando uma empresa precisa de consultoria?

Para detectar problemas, resolvé-los e atingir melhores resultados, é preciso um olhar
de fora, de alguém que ndo vive a situacdo diariamente. No mundo empresarial,
quando se véem encurraladas, as organizacfes geralmente apelam para a ajuda dos
chamados consultores. (MATSUKURA, 2019)

Bem como abordado nos topicos anteriores, ter tanto um consultor quanto uma
consultoria é de longe uma Otima opcdo a se adotar para as empresas, iSSO porque um
empreendimento pode apresentar falhas com o decorrer do tempo, e elas sdo inimeras, e como
ja se tem de entendimento, 0 mercado empresarial esta constantemente em agdo, por isso a
empresa ndo pode perder tempo ao tentar se reerguer e se colocar novamente ao topo. Para

saber quando deve buscar as consultorias o gestor deve identificar estes sinais:

e Dificuldades financeiras;

e Processos indefinidos;

e Falta de estruturacao;

e Baixa produtividade;

e Auséncia de planejamento or¢camentario;
e Expanséo ou crescimento;

e Marketing e estratégia de vendas.

E entre outros topicos.

Mais cedo ou mais tarde, a sua empresa enfrentara a necessidade de contratar um
servico de consultoria. Os consultores podem fornecer solugdes para uma enorme
variedade de problemas de negdcios, utilizando habilidades, estratégias e técnicas que
ndo existem na sua organizacdo. (NETO, 2019)

2.10 Como trabalhar em consultoria?

Segundo o site Contebilizer.blog, existem alguns passos que a pessoa que deseja abrir
uma empresa de consultoria deve fazer para de fato conseguir abrir a empresa. Conforme dito

por eles, esses sdo alguns dos passos a serem seguidos.
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1. Estabeleca a sua area de atuacdo tanto do negdcio — delimite sua abrangéncia — quanto

geografica
2. Legalize sua consultoria com CNPJ e demais necessidades legais
3. Organize a sua rotina e seus processos
4. Contrate as pessoas adequadas
5. Avalie a melhor forma de tributacédo
6. Cuide do seu investimento.
2.11 Quais s&o os tipos de servigo?

Conforme o site T4 consultoria, muitos tipos de servigcos de consultoria podem ser
ofertados, a depender do ramo da empresa ou do solicitante do servigo. Entre 0s servigos

destacados por eles, estes 6 sdo recomendados:
1- Planejamento estratégico
2- Elaboracédo de plano de negdcios

3- Ciclo PDCA

4- Balanced Scored

5- Mapeamento de processos

6- Estruturacdo de controladoria estratégica
2.12 Como fazer uma consultoria?

“Consultoria é o servi¢o de apoio aos gestores ou - proprietarios de empresas, para
auxiliar nas tomadas de decisGes estratégicas, com grande impacto sobre os resultados
atuais e futuros da organizacdo.” (SITA; MOCSANYT; p,20, 2020).

Depois desse comentario, é notavel que a consultoria € um servigo estratégico que exige
amplo conhecimento do ramo de atuacgdo, é necessario a pessoa que estiver interessado em fazer
uma consultoria ter seus objetivos bem claros, com informacdes veridicas e amplas para que
sua base de conhecimento seja destague no mercado.
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2.13 Quais sdo as caracteristicas de um servico de consultoria?

Conforme o livro Consultoria Empresarial, ter equipes altamente integradas, motivadas
e engajadas, esta diretamente ligado ao indice de sucesso das organiza¢Ges. Uma consultoria
empresarial eficaz é inseparavel de certas caracteristicas: colaboragdo, imparcialidade,
independéncia, profissionalismo e investigacdo. Sem falar na orientacéo e supervisdo continuas,
atraveés disso conseguimos analisar se a consultoria é bem-sucedida ou se ndo vai ter seu espago

no mercado.
2.14 O que inclui uma consultoria em gestédo de pessoas?

A consultoria em gestdo de pessoas é um servi¢o onde uma empresa especializada em
gestdo de pessoas analisa 0 ambiente organizacional e propde solucdes para possiveis
problemas relacionados aos colaboradores da empresa (falta de engajamento ou alta
rotatividade). Consulta nem sempre é sindbnimo de aconselhamento ou acompanhamento.
Além disso, o trabalho de consultoria requer uma estrutura interna de apoio. Os consultores
apresentam solug@es para a instituicao e ficardo ao seu lado como mentores, mas €

principalmente a equipe interna que faz as mudancas

2.15 Como prestar servico de consultoria?

Além de saber como cobrar por seus servicos, é preciso aprender como vendé-los de
uma forma que mostre a credibilidade da empresa e os beneficios que o cliente
receberd ao contratd-la. Sem ddvidas o caminho é longo e trabalhoso. Mas, quando
feito pela primeira vez, ele ja fica como um guia para executar as a¢des de prospeccao
e aprimorar ainda mais as suas técnicas de como vender consultoria para os clientes
ideais. (GOMES, Gustavo)

Prestar servicos de consultoria para startups requer um entendimento profundo das
necessidades, desafios e objetivos especificos das startups. Aqui estdo alguns passos que pode

ser seguido para prestar servicos de consultoria para startups de forma eficaz:

¢ Adquira Conhecimento: Familiarize-se com o ecossistema de startups, incluindo
as tendéncias do mercado, as industrias em crescimento e os principais desafios enfrentados
pelas startups. Mantenha-se atualizado sobre as tecnologias e praticas mais recentes.

e ldentifique Seu Nicho: Escolha um nicho especifico dentro do mundo das
startups no qual vocé tenha experiéncia ou expertise. I1sso pode ser relacionado a tecnologia,

fintech, salde, e-commerce, ou qualquer outra area de interesse.
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e Construa sua Credibilidade: Crie um perfil profissional forte que demonstre suas
habilidades e experiéncia. Isso pode incluir a criacdo de um site, perfis em redes sociais
relevantes e o compartilhamento de contetdo Util sobre tdpicos relacionados a startups.

¢ Entenda as Necessidades do Cliente: Ao interagir com uma startup em potencial,
ouca atentamente suas necessidades, desafios e metas. Cada startup € Unica, e a consultoria
precisa ser adaptada as suas circunstancias especificas.

e Ofereca Solugdes Customizadas: Com base na compreensdo das necessidades
do cliente, desenvolva solugdes sob medida que abordem os desafios especificos que eles
enfrentam. Isso pode incluir estratégias de negocios, planos de marketing, desenvolvimento
de produtos, entre outros.

e Demonstre Valor: Mostre como suas recomendacdes podem impactar
positivamente 0 negocio da startup, seja na reducéo de custos, no aumento da eficiéncia, na
aquisicdo de clientes ou no crescimento da receita.

e Construa Relacionamentos: A construcdo de relacionamentos é fundamental.
Estabeleca uma comunicagdo aberta e confiavel com seus clientes e esteja disponivel para
responder a perguntas e ajustar suas recomendacdes conforme necessario.

e Acompanhe e Meca: Implemente métricas e indicadores-chave de desempenho
para avaliar o progresso e 0 sucesso das acdes recomendadas. Faca ajustes conforme
necessario para melhorar os resultados.

e Mantenha-se Flexivel: O ambiente das startups € dindmico e rapido. Esteja
preparado para se adaptar as mudancas e ajustar suas estratégias a medida que a startup
evolui.

e Invista em Educagdo Continua: Continue aprendendo e se atualizando para

permanecer relevante e eficaz como consultor de startups.
2.16 Quais os cargos de uma empresa de consultoria?

Conforme salientado pelo site Querobolsa, essas sdo algumas das profissdes que consistem em
uma empresa de consultoria. Sendo eles:

1- Analista de marketing

2- Profissional de recursos humanos
3- Analista financeiro

4- Advogado empresarial

5- Consultor de vendas

6- Profissional de logistica

19



7- Analista administrativo

8- Gestor de tecnologia da informacao
9- Design de interior

10- Engenheiro acustico

2.17 O que é uma startup? Quando ela deixa de ser?

“Startup, em inglés, ¢ uma expressao que designa algo que comega e vai para cima.
Start, comegar. Up, para cima.” (MARCONDES, 2018)

Uma startup nada mais é, do que pequenas empresas, que se encontram em seu estagio
inicial, na qual, buscam trazer inovacgdes e solugdes para o mercado de trabalho. O termo
"startup" € frequentemente associado a empresas que tém um alto potencial de crescimento
rapido e escalavel. Essas empresas geralmente operam em setores tecnoldgicos, mas o conceito
de startup também pode ser aplicado a outras areas, como servicos financeiros, salde, energia,

educacdo e muito mais.

De acordo com Dave McClure, Co-fundador da 500Startups: “Uma startup ¢ uma
empresa confusa sobre 3 coisas: (1) O que é seu produto. (2) Quem sdo seus clientes. (3) Como
fazer dinheiro.” Assim seguindo a légica do especialista, uma startup deixa de ser startup
quando essas ideias amadurecem e sdo sanadas, a partir dai a startup ja chegou em seu ponto
alto, logo, ela deixou de ser uma empresa de pequeno ou medio porte e passou a se tornar uma

empresa lucrativa de grande porte.

Para melhor entendimento, um bom exemplo seria Mark Zuckerberg com sua criacdo
inovadora, Facebook; o Facebook foi criado com o intuito de gerar melhor comunicacdo com
as pessoas com uma praticidade que na época ndo existia, assim como qualquer empresa, 0
Facebook comecgou debaixo, entretanto, o que diferencia essa empresa das outras é que ela é
uma startup, pois foi uma criacdo inovadora e proveitosa para as pessoas. Mas é claro, que hoje
em dia o Facebook ndo mais considerado uma startup, pois bem e por qué? Pelo simples fator
de que, as davidas comentadas pelo especialista anteriormente, foram sanadas com o percorrer
do tempo, 0 que era uma pequena empresa, tornou-se uma das maiores e mais utilizaveis redes
sociais do mundo. Pense que uma startup é como um célculo matematico que acabou de ser
apresentado em um novo contetdo, conforme os erros sdo cometidos e corrigidos seu
aprendizado para esse determinado célculo aumenta, até chegar a perfeicao e total entendimento

sobre o assunto determinado.

2.18 Qual é a principal diferenca entre startup e incubadora?
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Uma startup é uma empresa jovem e inovadora, geralmente fundada por
empreendedores que buscam trazer novas solucdes, produtos ou servigos para o0 mercado. O
foco de uma startup esta na busca por um modelo de negdcios escalavel e repetivel, com

potencial de crescimento rapido. Algumas caracteristicas das startups incluem:

e Inovacdo: Startups frequentemente introduzem inovacges tecnoldgicas, conceituais ou
de mercado.

e Crescimento Rapido: O objetivo de uma startup é crescer rapidamente em termos de
receita, base de clientes e influéncia.

e Risco Elevado: Startups geralmente operam em ambientes de alto risco, uma vez que
estédo explorando novos mercados ou abordagens.

e Busca de Investimento: Muitas startups buscam financiamento externo, como
investidores de risco (venture capital), para financiar seu crescimento.

e Foco em Escalabilidade: O objetivo é criar um modelo de negdcios que possa ser

dimensionado para atingir um grande namero de clientes.

“Incubadoras apoiam pequenas empresas de acordo com alguma necessidade
governamental ou regional. Podem ajudar, por exemplo, um negécio de
telecomunicagdes em um estado que precisa de expansdo nessa area.” (SEBRAE,
2014)

O principal propoésito de uma incubadora é ajudar as startups a superar obstaculos

iniciais e a crescer de maneira sustentavel. Algumas caracteristicas das incubadoras incluem:

e Suporte e Recursos: Incubadoras oferecem orientacao, treinamento, consultoria, espaco
fisico e acesso a recursos que podem ajudar as startups a desenvolver suas ideias e
modelos de negocios.

e Networking: As incubadoras proporcionam oportunidades para startups se conectarem
com outros empreendedores, mentores, investidores e profissionais da industria.

e Ambiente Colaborativo: Muitas incubadoras criam um ambiente onde varias startups
trabalham juntas, o que promove a troca de ideias e conhecimentos.

e Validagéo de Ideias: Incubadoras ajudam as startups a testar e validar suas ideias de
negdcios no mercado, reduzindo o risco de fracasso.

e Acesso a Financiamento: Algumas incubadoras podem facilitar o acesso a fontes de
financiamento, como investidores anjos ou venture capital.

e Duracdo Limitada: Geralmente, as startups permanecem em uma incubadora por um

periodo limitado, ap6s o qual sdo esperadas para se tornarem mais independentes.
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Resumindo, uma startup é uma nova empresa com foco na inovacdo e crescimento
rapido, enquanto uma incubadora é uma organizacao que oferece suporte e recursos para ajudar

startups a crescer e se desenvolver com mais sucesso nos estagios iniciais.
2.19 Quem séo os investidores anjos?

Investidores-anjos sao pessoas com um consideravel patrimonio pessoal que direcionam seus
préprios recursos para apoiar startups e empreendedores em fases iniciais de desenvolvimento.
Eles oferecem financiamento inicial, compartilham conhecimento, contribuem com sua
experiéncia e fornecem orientacdo estratégica, tudo com o objetivo de acelerar o crescimento
das startups. Para além do aporte financeiro, os investidores-anjos frequentemente tém um
interesse genuino em auxiliar as empresas a expandirem e alcangarem 0 Sucesso.

“A analista de Capitalizacdo e Servigos Financeiros do Sebrae, Maria Auxiliadora, é
uma pessoa com ampla experiéncia de mercado, ela explica afundo e detalhadamente
sobre o assunto, dando um facil entendimento” ( SEBRAE)

O que é um investidor-anjo e por que ele recebe esse nome?

Um investidor-anjo € um individuo com experiéncia e conhecimento significativos no
mercado, geralmente empresario, executivo ou profissional liberal, que entra em uma empresa
para contribuir com valor. Eles compartilham seus conhecimentos, experiéncias, rede de
contatos e, frequentemente, fornecem recursos financeiros para apoiar o crescimento da
empresa. O termo "investidor-anjo" se deve ao fato de que eles desempenham um papel
semelhante ao de um "anjo protetor” para as startups em seus estagios iniciais. Esses
investidores normalmente tém um profundo entendimento do mercado de startups ou do setor
em que a empresa atua. Muitos investidores-anjos estdo envolvidos em varias empresas ao

mesmo tempo, atuando como apoiadores e mentores.

Embora ndo assumam uma posicdo executiva na empresa, 0S investidores-anjos
desempenham um papel ativo no apoio aos empreendedores. Eles oferecem conselhos valiosos,
compartilham experiéncias, fornecem informacgdes estratégicas e conectam os fundadores a
outras pessoas e recursos que podem ser benéficos para o sucesso da empresa. Em troca desse
investimento de tempo, networking e capital financeiro, eles normalmente adquirem uma

participacdo minoritaria na empresa.

O objetivo principal dos investidores-anjos € aumentar as chances de sucesso da startup,

fornecendo orientacdo e suporte criticos durante seus estagios iniciais de desenvolvimento.
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Costumeiramente, qual é o perfil dos investidores-anjo?

Profissionais experientes: Investidores-anjos sdo frequentemente individuos com uma
carreira sélida e bem-sucedida em seus campos de atuacdo, o que lhes confere conhecimento

pratico em negdécios e empreendedorismo.

e Vasto conhecimento de mercado: Eles possuem um profundo entendimento do mercado
em que investem, seja por experiéncia direta ou por anos de envolvimento em setores
especificos.

e Diversificagdo de portfélio: Muitos investidores-anjos buscam diversificar seus
investimentos, distribuindo seu capital em vérias startups ou empresas em estagio
inicial. Isso ajuda a reduzir o risco associado a um unico investimento.

e Experiéncia em neg0cios: Sua experiéncia anterior como empresarios, executivos ou
em cargos de lideranca em empresas estabelecidas os capacita a oferecer orientacao
estratégica valiosa para as startups.

e Rede de relacionamentos: Investidores-anjos normalmente tém uma ampla rede de
contatos no mundo dos negocios, o que lhes permite abrir portas e criar conexdes
estratégicas para as startups em que investem.

e Disponibilidade de capital: Eles estdo dispostos a investir seu préprio capital financeiro
nas empresas em que acreditam, além de fornecer orientagéo e apoio.

e Paixdo pelo empreendedorismo: Muitos investidores-anjos tém uma paixdo genuina
pelo empreendedorismo e desejam contribuir para o sucesso de empreendedores e

startups.

Em resumo, o perfil tipico de um investidor-anjo € o de um profissional experiente, com
amplo conhecimento de mercado, que deseja usar sua experiéncia e recursos para ajudar
startups a crescerem e prosperarem. Sua rede de relacionamentos e disponibilidade de capital

séo ativos valiosos para as empresas em fase inicial.

2.20 Quem pode ser um investidor-anjo?

“Qualquer pessoa que tenha recursos financeiros disponiveis pode ser um investidor
anjo, desde que esteja disposta a investir em empresas iniciantes e acredite em seu
potencial.” (SILVA, Tamires, 2023)

Conforme mencionado, a participacdo como investidor anjo ndo exige critérios

especificos de formacdo ou experiéncia, embora a maioria desses investidores seja composta
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por individuos com histérico de empreendedorismo bem-sucedido, executivos de alto escaldo,
profissionais financeiramente experientes ou investidores com conhecimento prévio.
Geralmente, sdo pessoas que possuem uma solida compreensdo dos aspectos de negdécios e
financas, o que lhes permite contribuir ndo apenas com capital, mas também com sua expertise

para 0 progresso das empresas iniciantes.

No contexto brasileiro, € importante observar que ndo existe uma legislacao especifica
dedicada aos investidores-anjo. No entanto, a Lei Complementar 155/2016 estabelece um
arcabouco juridico que permite que pessoas fisicas e juridicas realizem investimentos em
microempresas e empresas de pequeno porte. Uma das disposicdes desta lei é que os contratos
de investimento ndo devem exceder um prazo de sete anos. Além disso, a legislacdo determina
que os aportes de capital realizados pelo investidor ndo sejam considerados como parte do
capital social da empresa receptora, garantindo que a mesma mantenha seu status como

microempresa ou empresa de pequeno porte.

2.21 Quais as principais dificuldades que um investidor-anjo enfrenta?

Dessa forma, bons projetos e propostas de negdcios sdo fundamentais para motivar o
investidor e trazer oportunidades de investimento para a startup que esta atras de ajuda
para seu crescimento. Porém, a baixa qualidade desses projetos tem sido uma das
dificuldades relatadas pelos os investidores anjo, ficando entre uma das principais
dificuldades na jornada. (UNIANGELS, 2022)

De acordo com uma pesquisa realizada pela empresa Uniangels, a qual recolhe
investidores conectados diretamente com a UNICAMP, as principais dificuldades enfrentadas
pelos investidores-anjos sdo encontrar startups que apresentem ideias que sao realistas e de alta
qualidade, que por si s ja define o futuro do projeto. Além disso, 75% dos investidores buscam
startups que apresentem projetos que envolva tecnologia, pois diante do cenario atual do
mercado, a inovacdo dentro do setor tecnoldgico com certeza trard lucros e beneficios para

ambas as partes.

Outra dificuldade apontada é o modelo de retorno do investimento. O investimento
anjo é um investimento de alto risco, com retorno no médio a longo prazo. Além disso,
esses investimentos t€ém como caracteristica ocorrer “em conjunto” com outras
pessoas. (UNIANGELS, 2022)

Certamente, para que haja um retorno qualitativo do que foi investido é preciso depositar
a “confianga” em uma empresa que evidentemente lhe trara o que se foi depositado, entretanto

é claro que por envolver uma quantia significativa, exige do investidor investigar com cautela
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sobre a determina empresa, so fé e confianca ndo basta, mas sim criar estratégia para oferecer

e ganhar o melhor.

Depois do desafio em investir seu dinheiro em uma boa empresa, vém o grande fator e
talvez o principal das dificuldades, a falta de incentivo para os investidores; incentivar um
investidor a investir ndo significa motiva-lo a depositar seu dinheiro, seguindo o literal da
palavra, mas sim que os investidores apresentam a ‘“falta de estimulo fiscal”, que
resumidamente, é a falta do governo ao impulsionar a atividade econémica de uma determinada
regiao, e para que haja um crescimento econdmico, o governo age de duas maneiras: Aumento
de gastos publicos, elevar suas despesas e na diminuicdo de impostos, reduzir suas receitas.
Entretanto, nesse caso, para os investidores ndo ha vantagem alguma pois eles pagam impostos
como qualquer outro cidaddao comum, tendo em mente que ja hd uma determinada taxa que 0s
investidores necessitam pagar para 0 governo por conta de seus investimos, ou seja, além dos
impostos comuns, exige que os empreendedores paguem uma porcentagem pelo seus trabalhos

realizados.
2.22 Quais as vantagens de um investimento-anjo?

Segundo o site Itbusiness, publicado uma matéria em 2022 sobre investimento-anjo, eles
apresentam como vantagens destes investimentos como anjo oferece uma série de vantagens
significativas. Em primeiro lugar, proporciona a oportunidade de obter retornos substanciais
por meio do crescimento das startups. Essas empresas, geralmente, tém um potencial de
crescimento extraordinario, o que pode resultar em uma valorizagcdo exponencial do capital
inicialmente investido. Para ilustrar, investidores-anjo que apostaram em empresas coOmo
Google, Uber e Netflix testemunharam um aumento substancial em seu investimento ao longo

do tempo.

Além disso, esse tipo de investimento traz beneficios para os fundadores das startups.
Ao receberem aporte financeiro, podem expandir suas operagdes, investir em inovacao interna,
contratar talentos e fortalecer a base da empresa. Adicionalmente, passam a ter acesso a um
recurso inestimavel: a orientacdo de empreendedores ou executivos experientes que atuam
como investidores-anjo. Esses mentores podem oferecer insights valiosos para o crescimento e

desenvolvimento do negécio.

Outro ponto vantajoso desse tipo de investimento é a rede de contatos que o investidor-

anjo traz consigo. Isso pode abrir portas para parcerias comerciais, facilitar processos de
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contratacdo e proporcionar uma série de outros beneficios que acompanham o aporte financeiro.
Em resumo, o investimento-anjo ndo apenas oferece potencial de lucro substancial, mas
também contribui para o crescimento e sucesso sustentavel das startups, beneficiando tanto os

investidores quanto os empreendedores.

2.22.1 Desvantagens do investimento-anjo

De fato: apesar de trazer beneficios para o investidor e para o dono da startup, o
investimento-anjo pode trazer alguns maleficios. O primeiro deles é o fato de que esse
tipo de investimento é de altissimo risco, uma vez que startups ainda precisam ter suas
ideias validadas pelo mercado para crescer e tornarem-se empresas que conseguem
andar com as praprias pernas. (ITBUSINESSFORUM.COM, 2022)

O investimento anjo envolve alocar uma parte relativamente pequena do capital
disponivel, idealmente uma quantia que o investidor esteja confortdvel em perder. Isso ocorre
porque investir em startups s@o inerentemente arriscados, e a possibilidade de perdas

significativas é uma realidade.

No entanto, uma preocupacéo adicional € que o investidor anjo pode desejar ter uma
influéncia excessiva nas operagdes da empresa, 0 que pode resultar em desvios da visdo original
dos fundadores da startup. Embora essa influéncia possa, em alguns casos, trazer beneficios
significativos, é essencial que os empreendedores estabelecam limites claros para a intervencao

do investidor anjo.

E importante observar que, dado que os investidores anjos geralmente ndo ocupam
cargos executivos nas empresas em que investem, essa questdo ndo é tdo comum. No entanto,
é fundamental para os fundadores e investidores anjos discutirem claramente suas expectativas

e alinharem suas vis@es para garantir uma colaboragdo harmoniosa e eficaz.

Além disso, é recomendavel que os empreendedores busquem investidores anjos que
tragam mais do que apenas financiamento para a mesa. Aqueles que também oferecem
experiéncia, redes de contatos e orientagdo estratégica podem ser parceiros valiosos para o
crescimento da startup, desde que a colaboracédo seja construida com base na confianca e no

respeito mutuo
2.23 O que é um investidor-anjo simples nacional?

Um investidor-anjo é alguém que fornece recursos financeiros a uma empresa com o
objetivo de financia-la a medio e longo prazo, sem exigir juros em troca. A expectativa desse

investidor é obter um retorno sobre o capital investido por meio dos lucros da empresa.
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A Lei Complementar 155/2016 introduziu a figura do investidor-anjo para as empresas
que fazem parte do Simples Nacional. Essa medida foi criada para incentivar a inovagédo e 0s
investimentos produtivos. Empresas classificadas como microempresas ou empresas de
pequeno porte podem receber aporte de capital, que ndo sera considerado parte do capital social
da empresa. O contrato de participacdo deve incluir clausulas relacionadas ao estimulo a

inovacao e aos investimentos produtivos, e sua duracao ndo pode exceder sete anos.

O investimento de capital pode ser feito tanto por pessoas fisicas quanto por pessoas
juridicas, conhecidas como investidores-anjos. Esses investidores tém algumas caracteristicas

especificas:

I. Eles ndo se tornam sécios da empresa e ndo tém direito a voto ou geréncia na

administracdo da mesma.

I1. Ndo séo responsaveis por dividas da empresa, inclusive em casos de recuperacao
judicial, e o artigo 50 da Lei n° 10.406, de 10 de janeiro de 2002 - Cddigo Civil, ndo se aplica

a eles.

I1l. Recebem remuneragéo pelo seu investimento, conforme acordado no contrato de

participacao, por no maximo cinco anos.

Para efeitos de enquadramento da empresa como microempresa ou empresa de pequeno
porte, os valores de capital investidos ndo séo considerados como receita da empresa. Ao final
de cada periodo, o investidor-anjo tem direito a uma remunera¢do com base nos lucros
distribuidos, conforme estipulado no contrato de participagdo, que ndo pode exceder 50% dos

lucros da empresa classificada como microempresa ou empresa de pequeno porte.

O investidor-anjo s6 pode solicitar o resgate de seus investimentos ap6s um periodo
minimo de dois anos a partir do aporte de capital, ou um prazo superior estipulado no contrato
de participacdo. Os fundos sdo pagos de acordo com o Artigo 1.031 da Lei n® 10.406, de 10 de
janeiro de 2002 - Cdédigo Civil, ndo podendo ultrapassar o valor originalmente investido, apos
a devida correcdo. Além disso, a emissdo e a titularidade de aportes especiais ndo afetam a

elegibilidade para o Simples Nacional.

Caso 0s socios decidam pela venda da empresa, o investidor-anjo tera direito de
preferéncia na aquisicdo, bem como direito de venda conjunta da titularidade do
aporte de capital, nos mesmos termos e condi¢des que forem ofertados aos sdcios
regulares. Os fundos de investimento poderdo aportar capital como investidores-anjos
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em microempresas e empresas de pequeno porte. (CONTABILIDADESUL.COM,
2019)

2.24 O que uma startup pode fazer para atrair investidores-anjos?

Em primeiro caso, a startup precisa analisar seu negdcio, se de fato é necessario recorrer
em busca de um investidor, e em como o empreendedor precisa lidar com este investimento,
com cautela e sabedoria, ou seja, em palavras faceis, 0 empreendedor precisa definir seus
objetivos com certeza; onde quer chegar? O quanto possivelmente ird gastar? Quais serdo 0s
possiveis lucros que irdo gerar? E entre outros questionamentos; essas perguntas precisam ser

sanadas antes de oferecer sua proposta a um investidor-anjo.

Para que a sua busca seja bem-sucedida, é preciso que vocé saiba qual ¢ o melhor
momento para conseguir um investidor-anjo. Assim, vocé ndo desperdica nenhuma
oportunidade. Se vocé acabou de ter uma ideia brilhante e reuniu alguns amigos,
talvez ainda ndo seja a hora certa. O melhor é amadurecer a ideia, criar seu plano de
negécio e desenvolver um MVP (Produto Minimo Viével). Depois, busque alguns
clientes, eles serdo essenciais para validarem a usabilidade do seu produto ou servigo.
E quando for o0 momento de fazer sua ideia decolar no mercado, vocé precisara de
recursos financeiros. Entdo, essa sera a hora de buscar o investidor-anjo.
(STARTUPS.COM)

Além destas questdes, ha de se perguntar: o que um investidor-anjo procura? Apesar de
0 investidor-anjo poder assumir um papel consultivo junto a uma startup em seus estagios
iniciais, € importante destacar que, acima de tudo, ele € um investidor. Isso implica que, para
além do entusiasmo e engajamento, ele também busca oportunidades de negdcios com um

potencial consideravel, visando obter um retorno substancial sobre seu investimento.

Com isso, é de facil entendimento que, um investidor procura lucrar assim como uma
empresa que acabou de entrar no mercado de trabalho em busca do mesmo. Por este motivo,
gue os investidores-anjos procuram as startups certas para investir seu dinheiro, tendo a certeza
de que ndo teré erros, a ideia é que uma nova empresa, assim como o nome ja diz, ela precisa

ser inovadora e alcangavel.

De acordo com o site do SEBRAE, firmando o que ja foi dito, veja abaixo alguns dos

principais fatores que uma startup precisa ter antes de buscar um investidor.
Caracteristicas importantes para startups conseguirem investidores anjos:

e Viabilidade financeira da solugéo proposta.

e Modelo de negdcios que faca sentido.
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e Possibilidades de crescimento em escala.
e Tamanho do mercado.
e Experiéncia e formacéo da equipe.

e Formacdo empreendedora do empresério.
Portanto, o que fazer para encontrar um investidor anjo?

e Tenha bem definido o seu objetivo.

e Conheca o mercado em que esta inserido.

e Certifique-se do risco do investimento e o retorno que ele dara.
e Tenha um bom time.

e Domine seus indicadores de resultados.
Onde encontrar um investidor anjo?
e Grupos de investidores anjos:

Grupos com o objetivo de unir quem possui dinheiro e quem precisa de dinheiro para continuar

as atividades do negocio.
e Incubadoras e aceleradoras:

Institui¢bes que incentivam o empreendedorismo inovador, ou seja, que mantém os investidores

anjo sempre de olho.

e Eventos especializados:

Feiras, workshops e outros eventos onde investidores e empreendedores costumam marcar

presenca.
2.25 Como elaborar uma proposta para um investidor?

Segundo o livro Guia Do Investidor Anjo e Documentos Legais,os investidores sempre
estdo buscando algo seguro e criativo para investir, se um empreendedor quer conquistar fundos
para a empresa ele precisa inovar e chamar atencao dos investidores, para isso vocé precisa de
uma historia convincente. Essa é a sua oportunidade de apresentar sua ideia, mostrar como ela
é boa e porque vocé é a pessoa ideal para estar a frente desse negdcio, mostrando a eles como
vocé vai solucionar alguns problemas de estatisticas, logistica e qualquer coisa que envolva a
area atuante. Fazendo com que eles se convencam que seu produto e seu servigo vao ser

benéficos para seus clientes consumirem, veja como esta 0 mercado que vocé vai atuar, 0s
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pontos fracos e fortes, o diferencial da sua startup, e elabore uma apresentagdo para oS

investidores com todos os pontos.

2.26 Quanto vale uma ideia?

“Do escorredor de arroz a urna eletronica, tudo comegou com uma boa ideia. Saiba
quanto custa patentear a sua invencéo e conheca historias de pessoas que registraram
suas invengoes e ainda ganharam dinheiro com isso.” (Neves, M., 2022)

Ideias simples muitas vezes podem ser ignoradas, mas tém grande valor na sua
capacidade de resolver problemas e melhorar a qualidade de vida. Por outro lado, existem ideias
gue ndo tém potencial para alcancar o sucesso e nao trazem nenhum beneficio. Depois de
salvaguardar legalmente uma ideia, qual é o custo estimado? Além disso, que medidas

adicionais sdo necessarias?

Garantir uma ideia com uma patente pode impor um encargo financeiro significativo,
pois exige a contratacdo de um advogado de patentes e 0 envio de taxas ao escritdrio de patentes
relevante do pais. As despesas incorridas podem variar dependendo da complexidade da ideia

e da jurisdicdo em que o pedido de patente esta sendo apresentado.

Uma vez adquirida uma patente, é imperativo abordar o conceito com uma mentalidade
estratégica. Isto poderia implicar a procura de potenciais parceiros comerciais, a obtencéo de
fundos para cultivar o produto ou a tecnologia associada ao conceito, ou mesmo a transferéncia
da patente para uma empresa que tenha manifestado interesse. O caminho a seguir depende dos
objetivos do inventor e das oportunidades de mercado.

Um aspecto crucial a considerar é que a aquisi¢cdo de uma patente pode servir como
meio de salvaguardar uma ideia e conceder ao inventor um periodo de exclusividade para
capitaliza-la comercialmente. Isto pode revelar-se um componente vital no triunfo de um

conceito inovador.

“Patente ¢ um titulo de propriedade temporaria sobre uma invengdo ou modelo de
utilidade. Com esse documento oficial, emitido pelo Estado, o titular é o Gnico que
pode explorar o objeto patenteado por determinado periodo.” (Neves, M., 2022)

A Patente de Invenc¢do € uma categoria de patente que se refere a uma criacao totalmente
nova e inventiva, seja ela um produto ou um processo. A qualificacdo para receber tal patente
exige que a inovacao seja inédita e ndo tenha sido previamente divulgada ou utilizada. Esta

categoria de patente € normalmente reservada para grandes avangos tecnolégicos, incluindo
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novos dispositivos eletrénicos, produtos farmacéuticos, maquinas, processos quimicos e outras

inovacdes semelhantes.

A patente de modelo de utilidade normalmente é concedida para inovagdes ou melhorias
feitas em objetos ou utensilios existentes. Esses avancos tém como objetivo aumentar a
utilidade, eficiéncia ou conveniéncia geral do objeto. Por exemplo, uma nova fechadura de porta
ou um utensilio de cozinha com um design melhorado poderiam ser considerados exemplos de
objetos que poderiam receber uma patente de modelo de utilidade. Embora a inovagao seja

importante, ela ndo precisa ser tdo revolucionaria quanto uma patente de invencao.

2.27 Como vender sua ideia para um investidor?

“Warren buffett enfatiza que o principal fator de investimento ¢ identificar o valor
intrinseco de um negdcio e pagar um prego justo ou baixo. Ele ndo se importa com as
tendéncias do mercado de agdes no presente ou no futuro (HAGSTROM, 1994,
p-94)”.

Com isto um empreendedor precisa analisar antes qual ¢ o valor da sua ideia, e
convencer as pessoas que podem investir em algo que vai prolongar no mercado, fazendo assim
que o investidor esteja convicto que sua futura empresa ndo vai se apagar conforme o passar

dos tempos, entdo aqui estdo algumas dicas que precisa seguir para ter sua ideia comprada.
Estabeleca um modelo

A elaboracdo do pitch (discurso). Vocé deve apresentar o contexto do produto ou servigo
e o material que serd utilizado, bem como a equipe necessaria para atingir o objetivo. Mostrar
que esta pronto, com estratégias concretas para alcangar a ascensao, destaque no mercado que
for inserido, utilizando frases curtas e demonstre a funcionalidade do seu produto para ser um

discurso mais dinamico.
Solugdo para o problema

Utilize falhas e problemas que aconteceram com seu concorrente para ter um ponto de

partida em buscar a solu¢do, fazendo com que notem que sua ideia tem potencial.
Liste o diferencial do seu produto

Faga uma pesquisa de mercado, profunda e estruturada com base nas informacgdes € no

modelo de negdcio dos seus concorrentes para analisar como seus servi¢os vao entrar no
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mercado e se destacar e diferenciar dos outros quanto mais inédita for a ideia, maior serd a sua

chance de obter apoio, faga um plano de negocio.
Proposta de valor

Se sua startup precisa de recursos financeiros, mostre enquanto tempo os investidores

irdo obter o payback e sinalize onde o recurso vai ser aplicado
*Marketing;
*Treinamento da equipe;
*Elaborac¢do do produto;
*Infraestrutura.

Lembre-se nenhum investidor vai investir na sua startup se vocé ndo mostrar para ele

que o recurso fornecido foi bem aplicado e vai gerar retorno para ambas as partes

2.28 Quais séo os perfis de um investidor?

“Antes de comegar a investir, deve-se determinar qual é seu perfil. Sera preciso
realizar uma avaliacdo a fim de descobrir o quanto vocé suporta o risco de perda diante
da possibilidade do ganho.” (URBE.ME, 2020)

Quando se trata de investir, um investidor conservador é alguém avesso a correr riscos
com seu dinheiro. Eles tendem a optar por investimentos mais seguros e com menor
probabilidade de diminuir de valor. Para eles, é crucial ter uma compreensdo clara do montante

exato que podem ganhar com os seus investimentos, semelhante a um subsidio previsivel.

Para cada perfil de investidor, é possivel associar um tipo de aplicagdo que seja mais
indicada de acordo com o risco que envolve. Por exemplo, a renda fixa, que passa
mais seguranca para o investidor pelo fato de a possibilidade de perda financeira ser
praticamente inexistente, € ideal para o perfil conservador, que tem mais averséo ao
risco. (URBE.ME, 2020)

O investidor moderado € conhecido por ser um pouco menos prudente do que o seu
homologo conservador. Estdo dispostos a assumir um pouco mais de risco para potencialmente

aumentar os seus ganhos, mas o seu principal objetivo continua a ser garantir que a maioria dos
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seus ativos permaneca segura. Simplificando, é comparavel a ter uma quantia designada de
fundos discricionarios, onde optam por gastar parte em itens ndo essenciais, mantendo a maior

parte para custddia.

Um investidor agressivo é alguém que estd disposto a correr riscos para aumentar 0s
seus ganhos monetarios. Eles ndo estdo preocupados com a volatilidade dos seus investimentos
porque acreditam que com o tempo verdo um retorno significativo. Esse tipo de investidor é
semelhante a alguém que investe em ativos com potencial de flutuar violentamente, como em
uma montanha-russa. No entanto, o seu objetivo final é acumular uma quantidade substancial

de riqueza.

2.29 Como investir?

Para comecar a investir em algo ou em alguém, no sentido universal , € necessario
quebrar alguns tabus, como de que investir € apenas para ricos, ou que precisa de muito dinheiro
para ter um bom ganho, entretanto, isso ndo verdade; para comecgar a investir, € preciso vir
debaixo, depositando valores pequenos, como R$ 30 ou até menos, e assim com o passar do
tempo e pegando mais pratica, esse valor ira subir e aumentar, assim enriquecendo sua conta

bancaria.

A mensagem é clara: que tal comegar a investir mesmo que seja um valor pequeno,
com algum produto que permita aportes menores, no lugar de ficar esperando ter
quantia maior para s6 entdo dar o primeiro passo? Dar a largada cedo é importante
porque os rendimentos se acumulam, gerando ganhos ainda maiores no futuro.
(INFOMONEY, 2022)

De acordo com o site Infomoney, nele explica quais sdo 0s conceitos basicos que se é
necessario saber na linguagem do mercado, para ampliar e facilitar o conhecimento neste ramo.
Existem alguns conceitos que é preciso conhecer para poder se movimentar com mais seguranca

nesse ambiente. Conhega os principais deles:
Liquidez

Representa o nivel de facilidade (ou de dificuldade) de resgatar ou de transferir um
investimento. Aplicacbes com baixa liquidez sdo negociadas por menos investidores ou em
prazos mais espacados. E possivel que sejam menos atrativas por conta disso. Costuma ser o
caso de debéntures ou outras op¢Bes mais sofisticadas de renda fixa. Ja os investimentos de alta
liquidez possuem um volume elevado de operagdes. As acdes da Vale ou da Petrobras, por
exemplo, séo consideradas de alta liquidez. Esse € um ponto a favor delas.
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Risco

Nos investimentos, risco ndo é muito diferente do conceito de risco em geral. Representa
a chance de alguma coisa sair diferente do esperado ou em desacordo com 0s interesses dos
envolvidos. Na pratica, é a possibilidade de que algo tenha impacto sobre os resultados das

aplicacdes financeiras.
Retorno

E quanto o investidor ganha com uma aplicacao financeira. Quando é expresso na forma
de um percentual, é chamado de rentabilidade. Assim, uma rentabilidade de 10% ao ano é o
mesmo que um retorno equivalente a 10% do valor inicialmente aplicado, obtido ao longo de

um ano.
Diversificacao

Uma estratégia de investimento muito conhecida no mercado é dividir os recursos entre
diferentes produtos. Essa € uma pratica voltada a reducdo de riscos — mas como? Tipos
diferentes de investimentos costumam oscilar de forma distinta. Quando um esta em queda,
outros podem registrar ganhos, por exemplo. Isso ocorre porque acontecimentos que beneficiam

um setor da economia, por exemplo, podem ser ruins para outro.

2.29.1 Como investir em startups?
Em decorréncia do que foi abordado em como investir de forma geral, agora vem a
grande questdo de saber como se deve investir em uma startup de forma segura e com poucos

riscos.

“As startups formam um ecossistema que oferece diversas modalidades de
investimento ndo tradicionais, a depender do estdgio de desenvolvimento da

empresa.” (SUPERA, 2021)

De acordo com o site SUPERA de ribeirdo preto, antes de fato comecar a investir em
uma startup, os investidores analisam uma série de fatores, como qual serd o possivel futuro
daquela empresa, se ela tera potencial, se ira se diferenciar das outras empresas do mercado, e

em como estdo agindo a este novo ramo empreendedor.

Conforme a leitura pelo site, existem, claro, diversas formas de investir em uma startup,
cuja a que se aplica neste trabalho apresentado, a forma como é investida nas startups, é por

meio de investidores anjos, em que, sdo feitos investimentos altos, na qual eles depositam toda
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sua confianga em uma empresa, por isso, para que isso ocorra a startup precisa ser de alto nivel

e apresentar uma ideia inovadora e palpavel.

Existem varias formas de se investir em startups hoje como investidor anjo; por meio de
aceleradoras; via investimento seed (semente), plataformas de investimentos, series A B C e
claro, pelo tdo conhecido Shark Tank Brasil. No entanto, para chegar no Shark Tank, existe um
longo caminho. Eu comecei a investir por meio da Bossa Nova Investimentos, onde ha mais
pessoas investindo junto comigo pelos pools. E uma boa opgéo para quem esta comecando, tem

caixa e quer diversificar seus investimentos e riscos.

Antes de se tornar socio de um negdcio, vocé precisa saber que tipo de risco ele esta
apresentando, os nimeros (caixa, margem, lucro etc.), o nicho do mercado e o quanto
vocé pode agregar no empreendimento. Além, é claro, de entender se o proposito do
empreendedor é algo que vocé compactua. (PAIFFER, 2023)

2.30 Qual é o melhor caminho para escolher um investidor anjo confiavel?

E importante deixar claro que o investidor anjo, é fundamentalmente um investidor
comum, porém, voltado a empresas recém-inauguradas, as conhecidas startups. Um bom
investidor € composto por diversas caracteristicas que devem ser analisadas antes de ser
escolhido para contribuir com uma empresa. Como por exemplo, essas sdo algumas
caracteristicas fundamentais para um investidor: confiabilidade, verba, conhecimento, ideias e
sobretudo paciéncia. Paciéncia é a chave para um bom desenvolvimento do investimento,
principalmente naqueles que sdo voltados ao longo prazo, que nesse caso seriam as startups.
Entdo, cabe ao CEO da startup, juntamente do auxilio da assessoria analisar cuidadosamente o
perfil de cada um dos investidores anjos que desejam participar do projeto. E vice-versa,
também cabe ao investidor anjo com auxilio da assessoria analisar cuidadosamente o perfil da
empresa, checar sua cultura, suas metas e objetivos para que ndo haja problemas que levem a

quebra de contrato entre os investidores anjo e as startups.

2.31 Quais séo as principais dificuldades de uma startup?

O investidor anjo pode mudar um pais, uma economia. Entender a dindmica deste
segmento, 0 que esperar de um noOvo empresario e como um investidor pode ajuda-lo
¢ fundamental. Sem ddvida esta é uma das fases mais importantes para a criagao e
realizacdo de empresas inovadoras, e para o investidor, que tem a possibilidade de
aportar seu conhecimento e experiéncia, pode ser uma oportunidade muito gratificante
e rentavel. (Patricia Freitas - Superintendente da FINEP apoud SPINA Caéssio,
Investidor Anjo.)
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Hoje em dia para a empresa se destacar no mercado, ela precisa ter inovagao e
flexibilidade tendo em vista que o caminho que ira percorrer ndo vai ser facil, ou seja, seus

maiores desafios sdo:

Viabilidade: Transformar sua ideia em produto, entdo se uma startup tem uma ideia ela
precisa ser viabilizada e precisa se destacar no mercado, analisando seu concorrente e descobrir

oportunidades.

Juros elevados: Por conta de o Brasil ter uma carga de juros elevada, acaba dificultando
0 crescimento das empresas. Entdo provar que a startup tem capacidade de trazer bons
resultados (monetario), a empresa tera que contrair empréstimos; se a startup nao quiser pedir
empréstimo, ndo tem investidor, pode pensar em incubadoras e acelerados ou buscar por

plataforma de inovagdo que ajuda e facilita a busca por um novo sécio.

Burocracia e Abertura da empresa: O tempo para abrir uma empresa é longo e isso retém
as oportunidades que sua startup pode conseguir, o recomendado é que a pessoa interessada em

abrir uma startup converse com advogado, contador para conseguir CNPJ.

Criacdo da Cultura Organizacional: Estabelecer os valores, costumes e crengas da sua
empresa para que ndo haja divergéncia nas possiveis contratacdes que podem estar ou nao
dentro do seu (MVV), missdo, visdo e valores, o ideal € a empresa buscar uma assessoria para

gerenciar equipes.

Contratacdo De Funcionarios: A empresa precisa de funcionarios qualificados e que
compartilham com a cultura organizacional, assim como precisam ter soft e hardware skills.
Para a empresa é necessaria uma equipe estratégica que possa garantir uma melhor eficiéncia

na execucgdo dos servicos.

Contabilidade e Gestdo Financeira: Para startup poder comecar precisa realizar varias

atividades, sendo elas:
* escrituragao contabil;
* pagamento de impostos;
* gestdo do fluxo de caixa;

* admissdo e desligamento de colaboradores.
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Um gestor financeiro podera analisar qual seria o melhor tipo de investimento que sua

empresa esteja precisando, tendo um contato com os investidores internacional e nacionais.
2.32 Como um investidor-anjo lucra?

“O investidor anjo ganha dinheiro quando vende a participagdo dele para outros
fundos de investimento, outras empresas ou mesmo quando vende de volta para 0s
empreendedores das startups.” (Teixeira, P., & de Aceleragdo, D, 2019)

Os investidores que fornecem financiamento para empresas iniciantes sdo conhecidos
como investidores anjos. Em troca de seus investimentos, eles recebem uma participacdo
acionaria na empresa ou o direito a uma participacdo acionaria. O valor da participacdo do
investidor aumenta se a startup tiver sucesso e o0 seu valor de mercado aumentar. Nestes casos,
o0 investidor procura vender a sua participacdo, obtendo assim um retorno financeiro sobre o

seu investimento inicial.

Deve-se enfatizar que este procedimento especifico pode exigir uma duracgdo variada,
que pode durar varias semanas, meses ou até anos. A partir de 2019 no Brasil, estimou-se que

a duracdo tipica desse processo variava de 3 a 7 anos.

“E bom lembrar que o investidor anjo profissional ndo tem interesse em receber
divisdes do lucro. Justamente porque o interesse dele é que a startup cresca, portanto
prefere que esse lucro seja reinvestido no crescimento da empresa.” (Teixeira, P., &
de Aceleracdo, D, 2019)

E fundamental observar que os investidores anjos com orientagdo profissional
geralmente ndo estdo dispostos a receber um percentual dos lucros da startup. 1sso porque seu
objetivo principal estd voltado para a expansdo e desenvolvimento da empresa investida.
Frequentemente, o0 sujeito prefere que os lucros gerados sejam reinvestidos na expansdo e

desenvolvimento continuo da startup.

2.33 Quiais sdo os lucros de um investidor anjo em uma startup?

O investidor anjo pode mudar um pais, uma economia. Entender a dindmica deste
segmento, o que esperar de um novo empresario e como um investidor pode ajuda-lo
¢ fundamental. Sem ddvida esta é uma das fases mais importantes para a criacao e
realizacdo de empresas inovadoras, e para o investidor, que tem a possibilidade de
aportar seu conhecimento e experiéncia, pode ser uma oportunidade muito gratificante
e rentavel. (FREITAS, Patricia)
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Os investidores anjos sao profissionais que trabalham com outras fontes de renda, fora

as empresas inovadoras o anjo trabalha com retorno em médio e longo prazo.

Para deixar mais explicativo existe um meio legal a Lei Complementar 155/2016, que
regula essa pratica reserva os dois primeiros anos para que o fundador estruture seu

empreendimento e, s6 entdo, o investidor pode retirar o capital financeiro que ajudou a empresa.

O investidor anjo ganha dinheiro quando vende a participagéo dele para outros fundos
de investimento, outras empresas ou mesmo quando vende de volta para os
empreendedores das startups. Ao investir na startup, o investidor anjo recebe como
contrapartida um percentual, ou o direito a um percentual do negécio. (TEIXEIRA,
Pedro, 2019)

Um dos pilares do ecossistema de startups, o investimento anjo prepara o cenario onde
capital, visdo e potencial convergem para criar oportunidades para investidores e
empreendedores. A estrutura basica desse relacionamento é criada pela injecdo de recursos
financeiros do investidor anjo na startup, culminando na participacdo acionaria, que pode criar

multiplos caminhos de retorno e colaboracéo.

A decisdo de um investidor anjo de injetar capital em uma startup vai além de um
simples investimento financeiro; é uma aposta numa visdo partilhada e em empreendedores que
tém paixdo e capacidade para transformar essa visdo em realidade. Em troca do capital
fornecido, o investidor anjo recebe uma participacdo acionaria na empresa. Essa participacao
ndo apenas simboliza um compromisso financeiro, mas também da ao investidor anjo um lugar

a mesa das estratégias e decisdes que vao moldar o futuro da startup.

A medida que uma startup comeca a crescer, atingir metas e conquistar seu espago no
mercado, o valor da empresa tende a aumentar. Essa valorizacdo resulta em valorizacédo das
acOes detidas pelo investidor anjo. E aqui que entram as oportunidades de monetiza¢do. Um
investidor anjo pode optar por vender sua participagdo para outros fundos de investimento que
buscam entrar em cena ou aumentar sua exposi¢cdo a um setor em rapido crescimento. Como
alternativa, vender para outras empresas que buscam adquirir tecnologia ou talento inovador

também é uma opcdo viavel.

Além disso, eventos de liquidez, como fusdes e aquisicdes, podem catalisar ganhos
substanciais para os investidores-anjo. A aquisi¢do de uma startup por uma empresa maior pode
resultar na compra de ac¢Ges por um investidor anjo como parte do negécio, gerando retornos

significativos.
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No entanto, a relacdo entre um investidor anjo e uma startup ndo é puramente
transacional. A experiéncia e a sabedoria de um investidor anjo pode ser inestimaveis para um
empreendedor. Esses investidores geralmente atuam como mentores, oferecendo orientacao

estratégica, compartilhando contatos valiosos e ajudando a superar desafios operacionais.

Em suma, um investidor anjo desempenha um papel vital no desenvolvimento do
ecossistema de startups ao combinar investimento financeiro com insights estratégicos. Sua
participacdo acionaria reflete ndo apenas uma participacdo monetaria, mas também se traduz
em cooperacéo, apoio e confianca mdtua. A medida que a startup prospera, o investidor anjo
colhe beneficios financeiros e emocionais, demonstrando a sinergia que pode ser alcancada

quando empreendedores e investidores compartilham objetivos e visdes comuns.

2.34Quem pode receber um investimento anjo?

“Nao ¢ raro encontrar empreendedores com grande potencial, mas sem recursos
econdmicos para desenvolver a sua startup. Tal circunstancia faz com que eles
precisem de investidores desde o inicio do seu empreendimento.” (Filho, R. G., 2017)

Desde 2017 estd em vigor a Lei Complementar 155/2016, que regulamenta o
investimento anjo para pequenas e microempresas. O objetivo final desta lei é estimular
investimentos produtivos em startups e promover a inovacdo. Esta legislacdo é vital para
proteger as startups de interferéncias externas, criando assim um ambiente seguro e estavel

para os investidores.

Um aspecto significativo a considerar é que a obtencdo de investimentos anjos ndo
afeta a elegibilidade de uma startup ao Simples Nacional, regime tributario simplificado. No
entanto, é fundamental que os empresarios e investidores estabelecam as condi¢Ges do
contrato de participacdo de acordo com as disposi¢Oes legais para garantir que todos estejam

de acordo e cumpram a lei.

A Lei Complementar 155/2016 é positiva e pode contribuir para o desenvolvimento
de um ambiente de negdcios mais seguro para empreendedores e investidores. No
entanto, € preciso ressaltar que, sendo uma lei nova, ainda ndo ha decisdes judiciais
sobre as regras nela previstas e pode haver, em alguns casos, davidas sobre como a
lei serd interpretada. (Filho, R. G., 2017)

E importante notar que o Ministério das Financas ainda ndo regulamentou a tributacio

dos retornos dos investimentos anjos. Porem, com a legislacdo tributaria vigente e as
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especificidades da lei de incentivo a startups, é possivel encarar a remuneracao do investimento
anjo como dividendos. Isto geralmente significa que tal compensacéo esta isenta de imposto de
renda. No entanto, é crucial manter-se informado sobre quaisquer alteragbes futuras na

regulamentacéo fiscal relativa a este tipo de investimento.
2.35 O que é um sdcio investidor?

O sécio investidor é alguém que ndo apenas injeta capital em uma empresa, mas também
assume um papel ativo na gestao e nas decisdes do negécio. Esse tipo de sdcio € conhecido por
ser "'mao na massa", contribuindo ndo apenas com recursos financeiros, mas também com sua
experiéncia e expertise para impulsionar o crescimento e a lucratividade da empresa. Em

esséncia, ele age como um catalisador para o empreendimento.

O socio investidor € geralmente um empreendedor que possui 0s meios financeiros para
investir em empresas nas quais acredita. No entanto, sua expectativa é frequentemente de obter
um retorno mais rapido sobre o investimento. Para alcangar esse objetivo, ele se envolve
ativamente na gestdo da empresa, trabalhando para ajudar a empresa a atingir os resultados
desejados. Além do aporte financeiro, esse tipo de empresario pode oferecer uma série de

vantagens estratégicas para a empresa, tais como:

e Introducdo de novas ideias e estratégias para a expansao do negocio.
e Melhoria na gestdo e na implementacéo de estratégias eficazes.
e Expansdo da rede de contatos e relacionamentos profissionais, 0 que pode beneficiar a

empresa em termos de parcerias, clientes e oportunidades de crescimento.

Em resumo, o socio investidor ndo apenas investe dinheiro, mas também desempenha
um papel ativo no desenvolvimento e no sucesso da empresa, trazendo consigo sua experiéncia,

conhecimento e uma rede valiosa de contatos.

Sécio investidor é um empreendedor que tem dinheiro para fazer aporte de capital em
empresas e esta disposto a contribuir com a gestédo. Pelo modo como funcionam esses
investidores, no ramo das startups eles até ganham o nome de “Smart money”,
dinheiro inteligente na traducdo para o portugués, ja que injetam um capital aliado a
expertise. E, naturalmente, o socio investidor colherd os dividendos do negécio de
acordo com sua porcentagem de participacdo societéria. Esse percentual depende do
seu volume de quotas, o que é correspondente ao seu investimento.
(DERNEGOCIOS.COM)

2.36 Qual a porcentagem de lucro de um sdécio investidor?

Muitas startups percebem, em algum momento, que precisam de dinheiro para
acelerar seu crescimento. Como 0s recursos nem sempre estdo disponiveis via
empréstimo bancario (pelo risco ser muito alto), elas contam com fundos de venture
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capital e investidores-anjo para realizar aportes. Nesse caso, o investimento é feito em
forma de equity. Ou seja, o investidor fica com uma fatia da empresa, com a
expectativa de que nos anos seguintes o desenvolvimento do negdcio traga retorno
financeiro. (ENDEAVOR, 2021)

O private equity é uma forma de realizar investimentos privados, que sdo voltados
diretamente para as empresas que ndao tem nenhuma ligacdo com a bolsa de valores. Esta forma

geralmente é voltada para empresas de pequeno e médio porte.

De maneira geral, o investidor recebe uma parcela dos lucros gerados pela empresa,
correspondente ao valor que investiu. Além disso, o socio investidor costuma ter o direito de
participar das decisdes criticas relacionadas ao negécio. O grau de envolvimento do s6cio
investidor pode variar consideravelmente com base no acordo negociado entre as partes. Certos
investidores sdo altamente ativos e contribuem com conhecimento e experiéncia especificos

para impulsionar o crescimento e a expansao da empresa.

E importante definir claramente a porcentagem de participaco do sdcio investidor no
contrato para evitar possiveis conflitos no futuro. Além disso, é importante ter em
mente que a porcentagem de participacdo pode mudar ao longo do tempo, conforme
novos investimentos sdo realizados ou a empresa se desenvolve.
(DINDIMPORDINDIM, 2023)

2.37 Onde achar um sécio investidor?

Assim como € desafiador encontrar um investidor-anjo para alavancar nos negocios, o
mesmo acontece para encontrar um sécio investidor, entretanto com um pouco mais de
exigéncias e desafios. De acordo com o site dindimpordindim, em que aborda exclusivamente
sobre socios investidores, eles apontam que para encontrar socios é possivel participar de
networkings, além de existir plataformas online como AngelList e 0 SeedInvest, que ligam
diretamente os investidores com as startups. Diante do pressuposto, é facil ver que ha uma
semelhanca marcante entre investidor-anjo e socio investidor, tanto em seus métodos de
investimento quanto na forma de encontra-los, entretanto existem pequenos detalhes que

diferenciam totalmente um do outro e no resultado que cada um causa em uma empresa.

2.37.1 Qual a diferenca entre sdcio investidor e investidor-anjo?

O investidor anjo ndo participa diretamente da gestdo da empresa, contribuindo
apenas financeiramente para com o negécio. Podera ele participar como um mentor,
ao qual aconselha o sécio e geralmente possui uma ampla rede de contatos, visando o
crescimento futuro daquele negécio. Normalmente participa por um periodo
determinado, de um a trés anos, conforme se dara as rodadas de investimentos, ao qual
ao final poderé vender a sua participagdo. Por ndo participar da gestdo da empresa, ele
ndo integra o contrato social ou estatuto, sendo feito um documento a parte ao qual
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estabelece como sera essa contribuicdo financeira, por quanto tempo, qual sera o
tempo das rodadas de investimentos e resultados esperados. E por ndo participar do
quadro social, este ndo é atingido por questfes legais ou até financeiras, caso a
empresa possa ter. (DI FRANCISCO)

O advogado Di Francisco, também acrescenta que se € necessario cuidado na parceria
com um investidor-anjo, para que o empreendedor nao confunda investimento com empréstimo.
“O empreendedor devera tomar varios cuidados na escolha do investidor anjo, para que o

investimento ndo se transforme na pratica em empréstimo com juros abusivos.”

J& o sdcio investidor tem a opcao de participar diretamente da gestdo da empresa, e ndo
apenas contribuir financeiramente. Por ser um socio, este fara parte do quadro social da
empresa, assumindo todos os riscos do negécio. Como ambos, empreendedor e socio investidor,
figurardo como sdcios, devera ser feita uma pesquisa criteriosa a respeito de ambos antes de
criaram uma sociedade juntos, inclusive a respeito da origem do dinheiro que ird investir.
Deveréa ter uma estrutura de capital registrada, além das partes fiscais e contabeis em dia. Afirma

0 advogado.

2.38 Quais sdo os principais investidores anjos do Brasil?

“No ano passado foram apontados em startups cerca de R$ 984 milhdes pelos
investidores anjos brasileiros. Por outro lado, o nimero de investidores anjo
apresentou um crescimento de 2% ¢ hoje sdo 7.963 investidores anjo no Brasil.”
(AMPROTEC)

Segundo o site Veja, o maior investidor anjo do Brasil atualmente é
Maior anjo-investidor no mercado de startups brasileiro, o empresario Jodo Kepler,
CEO da Bossanova Investimentos, afirmou ao Radar Econémico que o colapso do
Silicon Valley Bank (SVB) nos Estados unidos os ndo causard grandes problemas
devido a rapida resposta do governo americano.
De acordo com o site Amprotec o perfil dos investidores anjos do Brasil é composto

por, maioritariamente, homens, empresarios e empreendedores, com 44 a 48 anos.
Principais Investidores Anjos:

e Anderson Diehl - Sécio e investidor anjo da SuiteShare.
e Bedy Yang- investidora, investiu na Descomplica, VivaReal, ContaAzul, Ingresse,

IDwall, entre outras.
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e Brian Requarth - Fundador da Viva Real, startup referéncia no setor imobiliario, entre
outros sucessos imobiliarios como: recém-unicérnio QuintoAndar, LoveMondays,
Decoratti.

e Camila Farani - Maior investidora anjo brasileira, trabalha como colunista na Gazeta do
Povo, Estado de S&o Paulo e Forbes. Para ela, o empreendedorismo é uma ferramenta
de mudanca, atua em mais de 30 startups.

e Célio Fabiano- Cofundador da Exito Solution, Desk Maneger e 3IN Capital e investidor
anjo.

e Julia Vasconcellos - Enjoei, Viva Real, Descomplica, Gupy, Méliuz e Revelo, todos

esses nomes de grandes empresas teve como investidor anjo o Julio.

2.38.1 Quais sdo as principais areas que os investidores-anjos mais atuam?
Segundo Angel investidor, as areas de investimento mais interessantes pelos

investidores anjos sao:

« fintechs (29%);

o agritechs (27%);

« varejo e logistica (27%);
o marktechs (26%);

« heathtechs (25%);

» edutechs (20%);

o HRtechs (19%);

o Foodtechs (14%);

o Construtechs (14%);

e TI, SAAS e IOT (12%);
o Legaltechs(11%);

« Mobilidade (9%);

o Entretenimento (5%);

e Turismo, Telecom, Energia, Pet e Biotechs (2%).
2.39 Quais sdo o0s possiveis erros que pode haver em uma relacdo entre startup e o
investidor anjo?

E muito comum haver erros entre investidor e startup, e muita das vezes esses erros

comecam antes mesmo de fechar negécio. Veja agora algumas falas de especialistas sobre o
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assunto, em que o site startups.com fez o levantamento de forma ampla de investidores e

empresarios, publicado por Gabriela Del Carmen, em 16 de abril de 2022.

O principal erro que é comum de ocorrer, é a aproximacdo da empresa ou do investidor

errado, é necessario criar um vinculo antes de realmente fechar negocio.

Segundo Rodrigo, a GA prefere se aproximar das startups com 1 ou até 2 anos de
antecedéncia, ¢ manter contanto constantemente para se atualizar. “O erro ¢ quando o
empreendedor ndo tem esse relacionamento e se aproxima de uma hora para a outra para tentar
receber um investimento. Muitas vezes, o investidor ndo segue em frente, porque ndo conhece
o histérico da pessoa”, explica. “As vezes a empresa cresceu 60% no ano. Mas a gente nio

sabia qual era a sua meta de crescimento inicial. Entdo, ndo adianta muito”, pontua.

“Muitas vezes, o pitch traz mil maravilhas sobre a startup. A empresa pode até ter
muitas coisas legais, mas é sempre interessante quando o empreendedor, além de falar

0s pontos positivos, € transparente quanto aos riscos do negdcio e da execucdo”
(RODRIGO, 2022)

Diante do pressuposto, o especialista preza pela transparéncia de uma empresa quando
se trata de buscar investimentos, ou seja, 0 empreendedor ira apresentar 0s pontos positivos e
negativos de seu novo negécio, com isso gera uma confianga maior para quem estara disposto
a investir, pois é desta forma que ele ird entender com quem ele esta depositando seu dinheiro
e lealdade. Caso contrério, o investidor estard colocando seu dinheiro em risco sem saber 0s
possiveis danos que o negdcio pode Ihe causar futuramente, € a partir deste deslize que gera um

atrito.

O executivo da General Atlantic a escolha do parceiro errado pode ser um erro comum
cometido por algumas startups. Algumas delas priorizam o aumento do valor de mercado em
vez de selecionar o parceiro mais adequado para acompanha-las em sua jornada de longo prazo.
Cada fundo de investimento possui sua propria expertise, e € responsabilidade dos
empreendedores encontrar aquele que melhor atenda as suas necessidades e desafios
especificos. Dependendo do modelo de negdcios, as startups precisam levantar financiamento
em varias rodadas, tornando essencial encontrar um parceiro de longo prazo que possa oferecer
apoio continuo durante esse processo. “Isso € um erro classico: tem empreendedores que
guerem maximizar o valor de mercado e ndo necessariamente trazem o melhor investidor para

acompanhé-los na jornada de longo prazo”, comenta Rodrigo.

“Como mulheres empreendem mais por necessidade do que por oportunidade, muitas
vezes elas chegam sem pitch ou com um pitch incompleto, faltando as informagdes
essenciais para analise” (MARCELLA, 2022)
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Outro erro que algumas empreendedoras cometem € apresentar um pitch incompleto ou
desprovido das informacgGes essenciais para uma analise adequada. Isso € mais comum entre
mulheres empreendedoras, que muitas vezes enfrentam barreiras sistémicas, como a falta de
acesso a redes de contatos e informag6es sobre os investidores atuantes em diferentes estagios
de maturidade das startups. Isso faz com que as empreendedoras percam tempo se envolvendo
em conversas com fundos que talvez ndo sejam adequados ao estagio de desenvolvimento de

suas empresas, 0 que pode resultar na perda de oportunidades de investimento.

“O fato de chegar com um pitch incompleto ou sem pitch pode, muitas vezes,
prejudicar a imagem da empreendedora e inviabilizar futuros contatos com
investidores”. (MARCELLA, 2022)
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3. A ASSESSORIA

3.1 Missdo, visdo e valores

Missdo: Oferecer servigos de assessoria excepcionais, fornecendo solucgdes inovadoras
e personalizadas que estimulem o sucesso de nossos clientes. E facilite o canal de comunicacéo

entre ambas as partes, tanto o investidor como a startup em si.

Visdo: Buscamos ser reconhecidos como a principal assessoria, destacando-nos pela
exceléncia em servigos técnicos e pela capacidade de antecipar e superar as necessidades dos
clientes. Visamos um futuro onde as pessoas pensam de primeiro instante 0 nome da nossa

assessoria para alcancar seus sonhos.
Valores:

° Integridade: Temos o compromisso de agir de forma profissional e transparente

em todas as interacfes e manter elevados padrdes éticos.

° Inovagdo: Buscamos constantemente solugdes criativas e inovadoras para

atender as novas necessidades das startups e dos investidores.

° Parcerias: Valorizamos relacionamentos fortes e de longo prazo e trabalhamos

em estreita colaboracdo com nossos clientes para alcangar o0s objetivos planejados.

° Exceléncia: Buscamos a exceléncia em tudo o que fazemos, desde a qualidade
do servico até a experiéncia, buscando sempre superar as estatisticas, através de métodos que

se aplique a cada cliente.

) Empatia: Entendemos as necessidades e desafios de ambas as partes,
demonstramos empatia em nossas interacdes e adaptamos nossos servigos para atender as suas

realidades especificas.
Logo

A logo de uma assessoria desempenha um papel fundamental na representacéo visual
da identidade da empresa. Ela vai além de ser apenas uma imagem; é um simbolo que comunica
valores, missdo e visdo de forma instantanea. O design da nossa logo foi cuidadosamente
elaborado para transmitir os principios fundamentais que orientam nossa assessoria. Os
elementos incorporados refletem nossa visdo de inovacao, representando linhas modernas que

simbolizam nossa abordagem criativa e dinamica para os desafios empresariais.
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As cores escolhidas tém significados profundos. O verde esmeralda transmite equilibrio,
prosperidade e sucesso refletindo nossa integridade e compromisso com padrdes éticos
elevados. Ja o preto representa nossa elegancia e sofisticagdo, assim mostra a abordagem
inovadora, mostrando que estamos sempre a frente, buscando solugdes Unicas e adaptaveis. A
logo traz as iniciais do nome Source Dreams que traduzindo para o portugués é fonte de sonhos

ou nascente de sonhos, assim remetendo a todos os principios pautados.
3.2 Como ird funcionar a assessoria?

Como apresentado ao longo deste trabalho, pudemos compreender claramente que as
startups enfrentam desafios notaveis ao dar os primeiros passos no mercado empreendedor.
Esses desafios sdo numerosos, mas destacam-se principalmente a busca por reconhecimento
adequado e 0 acesso a investimentos substanciais, que sdo cruciais para concretizar suas ideias
e coloca-las em pratica. Da mesma forma que as startups enfrentam desafios, os investidores
também passam por complexidades ao buscar empresas que realmente proporcionarao o retorno

ideal para seu crescimento pessoal e a recuperacdo do capital investido.

Diante do cenario descrito, surge a proposta de criagdo da assessoria denominada Source
Dreams, cujo nome traduzido para o portugués, "nascente dos sonhos". Esta assessoria tem
como objetivo principal oferecer servicos que aprimorem e fortalegam a conexao entre
investidores-anjos e startups de forma segura e eficiente. A ligagéo entre startups e investidores-
anjos é uma novidade no mercado empreendedor, 0 que resulta na auséncia de estruturas fisicas
que realmente fortalecam essa relagdo. Como consequéncia, ambos os lados enfrentam diversas

dificuldades para estabelecer contato direto, conforme discutido.

Essas complexidades levaram a busca por solugdes, e uma das abordagens mais
conhecidas é o modelo de investimento denominado "Venture Capital", que ser& adotado como
parte do projeto em questdo. No entanto, é importante destacar que ainda ha poucos meios
eficazes para resolver esses desafios especificos que surgem na interacdo entre investidores e
startups. Portanto, a criacdo da assessoria Source Dreams busca preencher essa lacuna e
proporcionar um meio seguro e eficaz para facilitar o relacionamento entre esses dois setores-

chave do ecossistema empreendedor.

Desta forma, a Source Dreams é a empresa que se compromete a avaliar continuamente
a forma mais segura de viabilizar e receber investimentos apropriados, adaptando-se as diversas

necessidades e circunstancias de ambas as partes. Essa abordagem visa fortalecer o
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relacionamento entre investidores-anjos e startups, promovendo uma colaboragéo sélida e bem-

sucedida.

Um investidor anjo pode ser uma figura chave para a escalada de uma startup ou um
empreendimento digital. Esta figura, além de fornecer capital, também oferece
conhecimentos valiosos para que uma empresa possa crescer dentro de um mercado.
Investimentos anjo sdo mais comuns nos estagios iniciais do negocio. Por isso, é
interessante procurar um investimento desse formato entre os estagios de ideagdo e
tracdo. Ou seja: da concepgdo da ideia até a aquisicao sistematica de clientes — o que
provavelmente ird demandar novos investimentos. Por isso, € comum que as startups
captem investimentos anjo no primeiro ou no segundo ano de operacdo. Apoés este
periodo, espera-se que uma startup em crescimento ja tenha volume suficiente para
aportar um investimento seed ou, quem sabe, até mesmo investimentos de maior
volume. (COPYRIGHT)

A Source Dreams tem como base adotar todos os melhores meios de investimentos
presente no mercado de startups, com o intuito de favorecer e valorizar a empresa nova dentro
do empreendedorismo, sendo eles, portanto, os mais conhecidos, o Venture Capital, assim como
citado anteriormente, o investimento Seed, como citado pelo autor e é claro que o Investidor-
anjo, sendo o principal e mais destacado para as startups. Nossa empresa, oferece um leque de
opcdes, de todos os meios de investimento para tornar a escolha da startup minuciosa e
certamente precisa, ademais fornecendo os principais ensinamentos que se deve ter ao falar

sobre os determinados investimentos.

A empresa ird colocar em negdcio as startups que encaixem com o que a empresa busca
oferecer de melhor, ou seja, a startup precisa apresentar uma boa qualidade de ideia inovadora
e que seja realmente palpavel, antes mesmo de conhecer os investidores; por esta razédo a Source
Dreams se responsabiliza para oferecer as melhores ideias para os investidores, e dar a merecida
visibilidade para a startup. Ademais, sera feita uma busca cuidadosa sobre os melhores e mais
confidveis investidores do mercado, que se encaixe perfeitamente com o0 que a nova empresa

estd a propor e 0 que estéa a buscar, com isso, ambas as partes irdo ser valorizadas.

Vale ressaltar que os ganhos potenciais da assessoria, resultantes da parceria entre o
investidor e a startup, estdo estritamente alinhados com as disposic¢des da Lei Complementar
proposta, conhecida como PLP 102/22. Conforme estabelecido neste projeto de lei, a
remuneracdo do denominado "investidor anjo” em contratos com micro e pequenas empresas
fica limitada a um méaximo de 50% das receitas auferidas por essas empresas. O artigo 61-A,

8 4°, e seus incisos dessa nova legislacdo também preveem a possibilidade de o investidor anjo
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participar das deliberacdes em carater estritamente consultivo, de acordo com o que foi
estipulado no contrato. Além disso, a remuneracdo do investidor anjo pelos seus aportes esta
Sujeita a um prazo maximo de 7 anos. Em resumo, o intuito principal do projeto de lei é
estabelecer regras especificas que regem a remuneracao e a participacdo do investidor anjo em
micro e pequenas empresas, com 0 objetivo de harmonizar o0s interesses tanto do investidor

quanto do empreendedor, buscando um equilibrio justo nessa parceria estratégica.

Considerando essa dinamica, a assessoria desempenha um papel critico ao facilitar a
parceria entre o investidor e a startup, adotando, portanto, 0 meio de contrato mais conhecido e
mais utilizado, denominado Contrato de Mutuo Conversivel. Ap6s o contrato feito entre o
Mutuante e 0 Mutuario, 0s ganhos da assessoria derivam dos lucros gerados por essa parceria.
Nesse cenario, a assessoria recebera uma porcentagem dos montantes acordados tanto entre o

investidor quanto a startup.

Para ilustrar melhor, imagine essa situacdo hipotética, suponhamos o seguinte cenério:
conforme estipulado no contrato entre o investidor e a startup, ap6s 2 anos, o investidor recebera
a "devolucdo" de seu investimento, acrescido de uma taxa de retorno de 5%. Com isso, digamos
que a startup dentro desses dois anos teve um lucro de R$ 500.000,00, e o investimento
realizado pelo investidor foi de R$ 50.000,00. Desta forma, ser& determinado no acordo entre
investidor e startup o valor que o investidor recebera seu retorno. Nesse contexto, tanto a startup
quanto o investidor anjo concordam em pagar pelos servi¢cos da assessoria de forma que seja

justa para ambos e que esteja em cima do contrato acordado pelo investidor e empresas.

Assim, a assessoria sera remunerada com base na porcentagem acordada sobre o valor
negociado tanto pela startup quanto pelo investidor. Essa estrutura de remuneragdo ¢ uma forma
justa de reconhecer o papel essencial da assessoria na construcdo e no sucesso da parceria,
garantindo que ela seja recompensada de maneira adequada pelo seu trabalho. Em resumo, a
assessoria desempenha um papel estratégico na facilitacdo de parcerias entre investidores e
startups, e sua remuneracao é derivada das transacdes bem-sucedidas realizadas por meio de

seu apoio e expertise

A principal questdo da assessoria, € que assim como uma startup, a empresa devera vir
debaixo, logo, os investimentos para a criacdo da empresa podera ser do préoprio bolso dos
assessores, contudo, como explanado no trabalho, sabemos que investimentos que saem

diretamente do bolso dos assessores ndo sdo certas e de extremamente de alto risco, logo esta
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ndo é a forma mais segura e benéfica de ser realizada, é por este motivo, que ja existem
plataformas, que oferecem meios de ganhar investimentos de uma forma segura, como é o caso
do Crowdfunding (Crowdfunding significa “financiamento coletivo”, ou uma versdo mais
moderna e 100% online da famosa “vaquinha”. Nessa modalidade, o empreendedor lanca seu
projeto de startup em uma plataforma de crowdfunding e consegue captar recursos de
apoiadores interessados na ideia — geralmente, pessoas fisicas) assim como podem ser feitas
parcerias com outros assessores e buscar pelos investimentos que foram apresentados com o
decorrer do texto, isso fard com que a empresa cres¢a gradualmente, mas de forma segura e

proveitosa.
3.3 Clientes da Source Dreams

A Source Dreams tem dois publicos-alvo principais: criadores de startups que buscam
investidores-anjos. Esses dois setores sdo os principais clientes atraidos pelo que nossa empresa

oferece. Portanto, a persona ideal que se alinha com os valores de nossa empresa é:
Nome: Ana Investidora
Idade: 35 anos

Profissdo: Ana é uma profissional experiente na &rea de tecnologia, com um histdrico de
trabalho em empresas de grande porte. Ela é uma empreendedora avida e esta interessada em

investir em startups inovadoras.
Perfil:

1. Motivacdo: Ana estd motivada a diversificar seu portfolio de investimentos, buscando
oportunidades de crescimento e retornos financeiros significativos. Ela vé o potencial das

startups como uma maneira de alcancar seus objetivos financeiros.

2. Conhecimento: Ana tem um conhecimento solido do mercado de tecnologia e startups. Ela
esta ciente dos riscos associados a investimentos em empresas em estagio inicial, mas também

reconhece as oportunidades de alto crescimento que podem surgir.

3. Objetivos: Os objetivos de Ana incluem investir em startups promissoras, obter orientacao
sobre estratégias de investimento, bem como maximizar o retorno sobre seus investimentos.

Ela também deseja ficar atualizada sobre as tendéncias do mercado de tecnologia.
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4. PreocupacgOes: Ana estd preocupada com a falta de tempo para analisar detalhadamente as
oportunidades de investimento, o risco associado a startups e a possibilidade de tomar decisfes

financeiras equivocadas.

Nome: Eduardo Empreendedor
Idade: 32 anos

Background: Eduardo tem formagao em administragcdo de empresas e trabalhou por alguns anos
em uma grande corporacdo, ganhando experiéncia em gestdo e estratégia de negocios. No
entanto, ele sempre teve o desejo de empreender e transformar suas proprias ideias em

realidade. Recentemente, ele deixou seu emprego corporativo para fundar sua propria startup.
Descricdo:

1. Ambicdo Empreendedora: Eduardo é apaixonado por empreendedorismo e tem grandes
ambicdes para sua startup. Ele esta disposto a trabalhar duro e enfrentar desafios para alcancar

0 SUCesSso.

2. Fome de Conhecimento: Eduardo estd constantemente em busca de informacdes e recursos
gue o ajudem a aprimorar sua startup. Ele 1€ blogs, assiste a webinars e procura orientacdo para

expandir seu conhecimento sobre 0 mundo das startups.

3. Restricdes de Recursos: Como fundador de uma startup, Eduardo tem orcamento limitado e
recursos escassos. Ele esta sempre a procura de solucOes eficazes e acessiveis para os desafios

que sua empresa enfrenta.

4. Necessidade de Orientagdo: Eduardo reconhece que o mundo das startups pode ser
complicado e, muitas vezes, desafiador. Ele precisa de orientacdo e suporte especializado para

tomar decisoes informadas e evitar erros comuns.

5. Networking: Eduardo valoriza conexdes com outros empreendedores, investidores e
profissionais da industria. Ele procura oportunidades para networking e colaboracdo para

impulsionar seu negacio.

6. Preocupacdo com Inovacdo: Eduardo estd interessado em adotar tecnologias e praticas

inovadoras para melhorar sua startup e manter-se competitivo no mercado.
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7. Foco no Crescimento: Ele tem um foco claro no crescimento da sua startup e deseja escalar

0 negdcCio com sucesso.

3.4 Plano de negdcios

Canvas Source Drams

Parcerias principais | Atividades principais

+ Gestao de startups
e investimentos;

« Atendimento ao
cliente.

Empresas no nucleo
de investimentos e
startups

Recursos principais

» Local fisico da
empresa;

« Equipe de
funcionarios
qualificados.

Proposta de valor

» Excelente
atendimento;

» Variedade de
propostas;

» Comodidade;

» Praticidade.

Relacionamento
com o cliente

* Atendimento
personalizado;

+ Planos
estrategicos.

Segmentos de
cliente

+ Investidores;
« Empreendedores;
+» Empresas

Canais

« Redes sociais;

» Divulgacao local.

tecnolégicas

Estrutura de custos

+« Compra de um local fisico;
* Pagamento de funcionarios;

Fontes de receita

* Parcerias com empresas;
= Oferta de planos de negocios

» Despesas rateio. pronto.
O qué Quem Quando Onde Custo
Busca de Analistas de 04 demarcode Sites que Valores
investimentos investimentos e 2024 oferecem variados
sobre 0 investimentos,
mercado como
empreendedor Crowdfunding
e em feiras de
negaocios
Abertura da empresa  Assessores: 20 de junho de Online e R$ 35.000,00
todos 0s 2024 presencial
integrantes  do
projeto
Contratacéo de Recursos 10 de julho de Andncios de R$ 10.000,00
funcionarios Humanos (RH) 2024 emprego
Planejamento de Analista de 13 de junho de Na R$ 6.000,00
marketing marketing 2024 organizacdoda Com valores
abertura  da variados
empresa
Networking/Parcerias Consultores e 25 de julho de Em feiras de Valores
assessores 2024 negocios variados
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3.5 Como esse tipo de assessoria funciona de verdade?

A assessoria para startups desempenha um papel fundamental na facilitagéo da ligacéo
entre investidores e empreendimentos em estagio inicial. Na pratica, as assessorias oferecem
uma variedade de servigos para ajudar as startups a crescerem e prosperarem. Esse apoio
geralmente comega com uma avaliacdo inicial abrangente da startup, que inclui a analise de sua
equipe, modelo de negdcios, desafios e oportunidades. Com base nessa avaliagdo, 0s assessores
trabalham em conjunto com a equipe da startup para desenvolver uma estratégia sélida,
abordando aspectos como estratégias de marketing, desenvolvimento de produtos, aquisicdo de

clientes e captacdo de investimentos.

Além disso, uma das vantagens mais significativas da assessoria para startups é o acesso
a uma rede de contatos estabelecida. Os assessores podem ajudar as startups a se conectarem
com investidores, mentores, clientes em potencial e outros parceiros estratégicos, tornando a
busca por financiamento mais acessivel e eficaz. Eles também desempenham o papel de
mentores, compartilhando conhecimentos e experiéncias relevantes, muitas vezes oferecendo

sessOes regulares de aconselhamento, treinamentos e workshops.

Para startups que buscam captacdo de investimentos, as assessorias podem ser
particularmente valiosas, auxiliando na preparacdo para apresentacdes a investidores e
identificando oportunidades de financiamento. Além disso, 0s assessores continuam
acompanhando o progresso da startup, identificando problemas, fazendo ajustes de curso e

fornecendo orientagdo continua a medida que a empresa evolui.

Além desses servicos essenciais, a assessoria para startups pode oferecer especializacao
técnica em areas como desenvolvimento de software, marketing digital, design de produtos,
finangas e até mesmo auxilio em questdes legais e regulatorias, como registro de propriedade

intelectual, contratos e conformidade.

Em resumo, a assessoria para startups € um servigo flexivel e adaptavel que visa
impulsionar o crescimento e a sustentabilidade de empreendimentos em estagio inicial,
facilitando a conex&o entre investidores e startups e fornecendo suporte critico em todas as fases
do desenvolvimento empresarial. Existem varias assessorias e organiza¢Bes que atuam na
ligacdo de investidores e startups, facilitando o financiamento e o desenvolvimento de novos

empreendimentos. Alguns exemplos notaveis incluem:
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Anjos do Brasil: Uma organizacdo que conecta investidores anjo a startups em estagio
inicial no Brasil. Eles oferecem programas de capacitacdo e eventos de networking para
aproximar empreendedores e investidores.

Associacao Brasileira de Startups (ABStartups): Embora ndo seja uma assessoria de
investimento, a ABStartups € uma organizagdo que retine e representa startups no Brasil.
Ela organiza eventos e programas que podem facilitar a conexdo entre startups e
investidores.

Venture Capital Firms: Muitos fundos de venture capital também desempenham um
papel ativo na conexdo entre investidores e startups. Exemplos incluem a Redpoint
eventures, a Kaszek Ventures e a Monashees, que investem em startups brasileiras e
frequentemente ajudam a conecta-las com outros investidores.

Plataformas de Crowdfunding de Investimento: Plataformas como a Eqseed e a
StartMeUp permitem que investidores individuais invistam em startups em estagio
inicial. Eles fornecem uma plataforma online para conectar empreendedores a
investidores.

Aceleradoras e Incubadoras: Programas de aceleracdo e incubagdo, como o SEED
Minas Gerais e 0 InovAtiva Brasil, frequentemente ajudam startups a desenvolver seus
negocios e conecta-los a potenciais investidores.

Eventos e Conferéncias: Muitos eventos e conferéncias voltados para o ecossistema de
startups, como o CASE (Conferéncia Anual de Startups e Empreendedorismo) e o
Startup Summit, proporcionam oportunidades para empreendedores se encontrarem
com investidores.

Consultores Financeiros e Juridicos: Profissionais de consultoria financeira e juridica
especializados em startups muitas vezes tém redes que podem ser valiosas para conectar

startups a investidores.

3.6 Estudo de caso

Baseado em um programa de televisdo que é muito influente tanto no Brasil como

mundo a fora, podemos tirar algumas ideias praticas de como funciona toda essa idea, e 0 nome

desse programa € Shark Tank Brasil. A principio, o Shark Tank Brasil € um programa de

televisdo transmitido pelo canal Sony, onde empreendedores fazem apresentacdes dinamicas

de suas empresas com a expectativa de conquistar um dos tubardes para investir em suas
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empresas. Com essa ideia em mente, é mais facil visualizar a semelhanca de servigos oferecidos
pelo Shark Tank e Source Dreams. Os empreendedores representam as startups, os tubardes
seriam 0s investidores anjos, e 0 que a Source Dreams busca esta além disso, € algo que ndo
aparece em rede aberta, e sim por de tras de todo o show, que é o grupo de pessoas que fazem
0 encontro desses empreendedores e 0s tubardes.

Segundo o site Startuphero, existem certos passos para fazer as inscri¢des no programa.

Sendo eles:

O processo costuma ser longo, levando mais de 2 meses para passar por todas as
etapas. A primeira delas é, obviamente, a inscrigdo. As inscrigdes acontecem por meio
de um formulario online feito no préprio site do programa da Sony Channel.

Também € preciso incluir um video apresentando um resumo da ideia do negédcio. Os
préximos passos serdo envio de documentos especificos e entrevistas com a equipe da
Floresta Producdes, produtora que é responsavel pelo reality em parceria com o Canal
Sony. A equipe conta com parcerias como SEBRAE, Instituto Empreender Endeavor
e FIESP para identificar negocios que estdo ganhando notoriedade. Auxiliam também
na verificacdo da documentacédo e aspectos técnicos enviados pelos empreendedores,
determinando a veracidade dos resultados.

Somente a Ultima etapa é o que vemos no programa: 0os empreendedores indo ao palco
e conversando por cerca de 60 minutos com os “Sharks” para conseguir seu
investimento.
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4. CONSIDERACOES FINAIS

Para concluir este trabalho de conclusdo de curso, é fundamental realcar o conhecimento
adquirido de maneira detalhada e aprofundada sobre o mercado empreendedor e de
investimentos, uma jornada que envolveu todos os alunos. A pesquisa foi conduzida com
atencdo, apesar de revelar algumas limitacdes, como a falta de exploracdo de certos topicos e a
ineficcia da colaboracdo em equipe, levando a atrasos em relacdo ao prazo estipulado pelo
orientador e a auséncia de informagdes em algumas areas. Houve omissGes que poderiam ter
enriquecido o trabalho ao longo do processo. No entanto, é importante salientar que cumprimos
uma parte significativa dos objetivos iniciais e seguimos a metodologia proposta, resultando
em uma margem de erro reduzida. Este estudo contribuiu significativamente para nossa
compreensédo do tema e representa um marco importante em nossa jornada académica. Acredito
sinceramente no potencial deste trabalho, pois vai além do seu foco inicial, abrangendo diversos
aspectos da administracdo com exceléncia e apresentando informacg6es de forma clara para
facilitar a compreensao. E crucial que aqueles que desejam empreender possuam conhecimento
solido sobre esses contetidos, pois entrar no mercado sem base teorica € arriscado. Além disso,
0 estudo agrega outros conhecimentos, como tipos de investimento, diferencas entre startups e
incubadoras, e a distingdo entre assessoria e consultoria. Embora o foco principal seja a
assessoria de investidores anjos para startups, € importante destacar que 0s subtemas podem ser
igualmente relevantes e enriquecedores. A perspectiva de criar uma assessoria e testemunhar o
crescimento continuo desse projeto foi gratificante para todo o grupo. Colocar em préatica o que
aprendemos desde o inicio e desenvolver nossas habilidades ao longo do TCC é de extrema
relevancia para o nosso futuro como profissionais.
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