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RESUMO

O Trabalho de Conclusdo de Curso apresenta o desenvolvimento do equipamento
Spot, concebido para remover manchas indesejadas na pele, como acne, melasma
e manchas escuras, de forma segura, eficaz e acessivel. O plano de negdcio visa
oferecer uma alternativa a tratamentos invasivos e de alto custo, utilizando
tecnologia de luz pulsada intensa para o tratamento localizado. Complementando o
dispositivo, terd um aplicativo movel permitindo que os usuérios personalizem os
parametros de tratamento, acompanhem o progresso, recebam recomendacdes
personalizadas e tenham acesso a tutoriais em video e a um diario de tratamento. A
analise de mercado evidenciou uma demanda crescente por solucdes acessiveis
para cuidados com a pele, enquanto a estrutura operacional e o plano financeiro
demonstram um potencial de lucratividade, com indicadores favoraveis de
rentabilidade. Os estudos desenvolvidos reforcam a inovagéo tecnoldgica aplicada
ao autocuidado e busca consolidar o Spot como uma opcao eficaz e pratica para
cuidados com a pele.

Palavras-chave: beleza; equipamento; tecnologia.
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1 INTRODUCAO

No contexto atual, onde a busca por uma aparéncia saudavel e radiante é
cada vez mais valorizada, os cuidados com a pele tornaram-se uma prioridade para
muitas pessoas. Porém, apesar dos avan¢cos na area da dermatologia estética,
ainda persistem desafios em relacdo a remocdao eficaz e segura de manchas de pele
indesejadas, como manchas de acne, manchas escuras e melasma.

Diante desse cenario, surge a necessidade de uma abordagem inovadora e
acessivel que ofereca resultados visiveis sem a necessidade de procedimentos
invasivos ou dispendiosos em clinicas especializadas. E nesse contexto que se
insere o objeto de estudo deste trabalho: o desenvolvimento de um equipamento
portétil, denominado Spot, que utiliza tecnologia avancada, como laser de luz
pulsada intensa, para tratamento especifico de manchas de pele.

Para avaliar a viabilidade e a aceitacdo deste produto no mercado, foi
realizada uma pesquisa de campo junto a potenciais consumidores, e os resultados
demonstraram grande receptividade a proposta. As contribuicdes dos entrevistados
foram fundamentais para aprimorar o equipamento e direcionar o foco para as
caracteristicas mais relevantes e atrativas para o consumidor.

Este projeto também enfatiza o compromisso da empresa KL SkinGold com
praticas sustentaveis, incluindo um programa de descarte responsavel. Quando o
equipamento apresentar defeito ou atingir o fim de sua vida util, os clientes poderéo
devolvé-lo a empresa para que seja realizado o descarte adequado, minimizando

impactos ambientais.
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2 SUMARIO EXECUTIVO

2.1 Resumo das Principais Pontos do Plano do Negécio

Criacdo de um equipamento portatil denominado Spot para remocéao eficaz e
segura de manchas de pele indesejadas, como manchas escuras, melasma e acne;

sem a necessidade de procedimentos invasivos ou caros em clinicas.

Além do produto, a empresa também oferecera um aplicativo mével interativo
que permitira aos consumidores personalizarem parametros de tratamento de

acordo com suas necessidades e tipo de pele.

O aplicativo oferecera recursos adicionais, como tutoriais em video, dicas de
cuidado com a pele, diario de tratamento, recomendacdes personalizadas e uma

funcdo de escaneamento de pele para acompanhar o progresso ao longo do tempo.

2.2 Dados dos Empreendedores, Experiéncia Profissional e Atribuicdes

Empreendedora 1 — Kemiliany Vitéria Jovencio Couto, residente na rua Paulo
Vidali, n® 285, na cidade de S&o José do Rio Preto, estado de S&o Paulo, Telefone
(17) 99119-2028, e-mail kemilianycouto@gmail.com. Diretora Administrativa com

habilidades em desenvolvimento de produtos, marketing digital e gestdo de equipes.

Empreendedora 2 — Leticia Xavier Cardoso, residente na avenida Juscelino
Kubitscheck de Oliveira, n°® 1.600, na cidade de Sdo José do Rio Preto, estado de
Séo Paulo, Telefone (17) 99236-5879, e-mail leticiaxavier@gmail.com. Diretora
Administrativa com habilidades em operacbes de recursos humanos, gestdo de

negocios e na area comercial.
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2.3 Dados do Empreendimento

Razao Social: KL SkinGold Industria e Comércio Ltda.

Nome Fantasia: KL SkinGold

Empresa inscrita no CNPJ 78.340.456/0001-20, com sede na avenida Doutor
Alberto Andalo, n° 3301, Centro, na cidade S&o José do Rio Preto, estado de S&o
Paulo, Cep 15015-000, Telefone (17) 3251-6021, e-mail kiskingold@gmail.com

2.4 Missdo da Empresa

A missdo da empresa é revolucionar os cuidados com a pele, oferecendo uma
solugdo inovadora, proporcionando aos nossos clientes uma maneira segura e

acessivel de tratar uma variedade de manchas de pele.

2.5 Setores de Atividades

A empresa atuara nos setores de Comércio e Induastria.

2.6 Forma Juridica

Sociedade Limitada (LTDA).

2.7 Enquadramento Tributario

Optante pelo Simples Nacional.



2.8 Capital Social

Tabela 1 — Quadro Societario / Capital Social
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Socios Valor Investido % Participacao
Kemiliany Vitéria Jovencio Couto R$ 141.542,31 50%
Leticia Xavier Cardoso R$ 141.542,31 50%
Capital Social R$ 283.084,61 100%

Fonte: Do préprio autor, 2024.

2.9 Fonte de Recursos

A fonte de recursos vira através do investimento de capital particular

proveniente dos socios.



3 ANALISE DE MERCADO

3.1 Estudo dos Clientes

Inicialmente pessoas que tem problemas e insegurancas com manchas de

pele como Melasma, acnes, manchas escuras nas axilas, virilha e joelhos.

3.2 Estudo dos Concorrentes

Tabela 2 — Empresas Concorrentes

Empresas concorrentes

Pontos fortes

Pontos fracos

Mole Produtos eficiente Algumas vezes apresenta
problemas no led e no
carregamento

NeatCell Produtos de qualidade Empresa baixo

conhecimento

DermaWwall Pro

Produtos de qualidade

Preco elevado e eficacia
limitada

Fonte: Do préprio autor, 2024.




3.3 Estudo dos Fornecedores

Tabela 3 — Estudos dos Fornecedores 1
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Descri¢cao dos Produtos

Condicdes de

) Fornecedor Preco
e Servigos pagamento
R$ 2.320,00 5
Servidor Basico Back4app Boleto © cartao
mensal de credito

Microcontrolador Bau da Eletrénica R$ 4,11 Boleto,~p|x €
cartdo

_Placa de circuito Proesi RS$ 3,12 Boleto,Nplx e
impresso cartdo

Sensor de Fabrica do Bolso R$ 7,32 BO|et0,~pIX €
temperatura cartdo

Capacitador Eletrogate R$ 0,74 Pix e cartao

Resistor Proesi R$ 0,92 Pix e cartao

Indutor Proesi R$ 0,72 Pix e cartdo

Transistor Bau da Eletrbnica R$ 0,24 Boleto,Nplx €
cartdo

Regulador de tensao Bau da Eletronica R$ 2,48 BOIS;?,[’Q%X €

Fonte: Do préprio autor, 2024.
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Tabela 4 — Estudos dos Fornecedores 2

Descricao dos Produtos Condicdes de
: Fornecedor Preco
e Servigos pagamento
Display oled Fabrica de Bolso R$ 26,92 BOIetO’P'X €
cartdo
Botbes tateis Proesi R$ 3,12 Boleto,~p|x €
cartdo
Bateria de ion — litio Proesi R$ 13,00 Boleto,~p|x €
cartdo
Médulo de Boleto, pix e
carregamento USB Eletrogate R$ 5,90 cartdo
Fios de cobre Casa Ferreira R$ 14,00 Boleto,~p|x €
cartdo
Conectores jst Eletrogate R$ 1,30 Boleto,~p|x €
cartdo
Filamento pla 1,75 Gtmax3d R$ 50,00 Boleto,Nplx e
mm cartdo
_Vedantes e Lider R$ 8,00 Boleto,Nplx e
isolantes cartdo
Parafusos Parafusos Facil R$ 0,05 Boleto,Nplx €
cartdo

Fonte: Do préprio autor, 2024.
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Tabela 5 — Estudos dos Fornecedores 3

Descri¢cao dos Produtos Condicdes de
) Fornecedor Preco

e Servigos pagamento
R$ 1.000,00 i

Laser Dgm Boleto,~p|x e
mensal cartao

Cabos USB Central Cabos R$ 4,90 Boleto,~p|x €
cartdo
R$ 56,70 i

Embalagem Multi Caixas Net . BOIetOLp'X €
25 unidades cartao

Dissipador de calor Rei do Dissipador R$ 5,74 BOIetOLp'X €
cartdo

Fonte: Do préprio autor, 2024.

Sera adquirido um servidor basico para hospedar o aplicativo, garantindo uma
infraestrutura inicial adequada. Além disso, optamos por fabricar o equipamento
internamente na empresa, com 0 apoio de uma equipe contratada, especializada na

producdo, para assegurar a qualidade e o controle dos processos de fabricacao.

Para otimizar o processo, contratamos uma empresa especializada para
fabricar o laser pronto, de forma que apenas realizaremos a montagem final no

dispositivo.

Todo os materiais a serem utilizados foram pesquisados de acordo com
aparelhos semelhantes existentes no mercado e estudados de forma a serem

melhorados, visando garantir eficiéncia e seguranca.



4 PLANO DE MARKETING

4.1 Descricao dos principais produtos e servigos
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Inicialmente comecaremos com o dispositivo denominado Spot que tem como

objetivo remover as manchas de pele indesejadas sem a necessidade de

procedimentos invasivos e um aplicativo mével que complementa o produto,

oferecendo uma interface intuitiva para personaliza¢do dos tratamentos.

Sera oferecido um servico de descarte responsavel. Quando o dispositivo

atingir o fim de sua vida util ou apresentar defeitos, os consumidores poderédo

devolvé-lo a empresa para que o descarte seja realizado de maneira adequada e

ambientalmente responsavel.

4.2 Preco

Considerando todos os gastos envolvidos, ofereceremos 04 (quatro) opcoes

de combos para atender

personalizados.

Tabela 4 — Preco dos Produtos

diferentes necessidades dos clientes e planos

Produto Descrigéo Valor

Combo Unico Basico 1 equipamento Spot + acesso R$ 392,46
basico ao aplicativo movel

Combo Unico Premium 1 equipamento Spot + acesso R$ 471,44
completo ao aplicativo movel

Combo Familia Basico 2 equipamentos Spot + 2 acessos R$ 624,53
basicos ao aplicativo mével

Combo Familia Premium | 2 equipamentos Spot + 2 acessos R$ 749,46

completos ao aplicativo mével

Fonte: Do préprio autor, 2024.
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4.3 Estratégias Promocionais

Implementaremos quatro estratégias promocionais: ofertas especiais para 0s
primeiros compradores, descontos especificos conforme os meios de pagamentos,

promocdes relampagos, além de brindes e sorteios.

4.4 Estrutura de Comercializacao

O produto serd comercializado tanto na empresa quanto por meio de envio via
correio, e o aplicativo estara disponivel para download nas plataformas Play Store e

App Store.

4.5 Localizacdo do Negocio

A localizacdo da empresa sera na avenida Doutor Alberto Andalé, n°® 3301,

Centro, na cidade Séo José do Rio Preto, estado de Sao Paulo, Cep 15015-000.



5 PLANO OPERACIONAL

5.1 Layout ou Arranjo Fisico

Figura 1 — Layout do escritério
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Figura 2 — Layout do barracéo
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O barracdo sera dividido em setores. No primeiro andar, sera instalado o
escritorio de Tecnologia da Informacdo (TI), responsavel pela administracdo do
aplicativo, juntamente com os setores comercial, financeiro e de marketing. Esse
andar também contara com a recepg¢do, o estoque, duas salas para os socios, uma

sala de reunido, banheiros, e um refeitério com copa e area de descanso.

No segundo andar, estardo localizados os banheiros, além das areas de

produg&o e montagem dos equipamentos.

5.2 Capacidade Produtiva, Comercial e de Prestacao de Servigcos

A capacidade produtiva do produto Spot é de até 500 (quinhentas) unidades

por més.

5.3 Processos Operacionais

O equipamento sera montado internamente por nossa empresa.

Inicialmente, sera adquirido a matéria-prima de fornecedores qualificados.
Assim que essa matéria-prima chegar, nossa equipe de montagem iniciara o
processo de moldagem da carcaca do dispositivo. Em seguida, sera realizada a
montagem da parte elétrica e, por fim, a integracao de todas as pecas, concluindo

assim a montagem completa do dispositivo.

A Ultima etapa consiste na gravacao do logotipo na carcaca, com o dispositivo
ja montado. Posteriormente, sera realizado um teste para verificar o funcionamento

e a qualidade, antes de ser embalado juntamente com os 6culos e o carregador.



5.4 Necessidade de Pessoal

21

Tabela 7 — Necessidade de Pessoal.

Cargo/Funcao

Experiéncia Necessaria

Operador de Producéao (2)

Ensino Médio completo. Desejavel curso técnico de
eletromecanica. Experiéncia prévia em linhas de
montagem ou producado industrial. Habilidades com
ferramentas manuais, leitura de instru¢des técnicas,
atencdo aos detalhes e nocbes de seguranca no
trabalho.

Profissional de TI (3)

Graduacdo ou curso técnico em Tecnologia da
Informacdo. Experiéncia com manutencdo de
sistemas, operacao de aplicativos e suporte técnico.
Habilidades em programacdo basica, gestdo de
servidores, atencéo aos detalhes, boa
comunicacao.

Profissional de Marketing

Graduacdo em Marketing. Experiéncia em gestao
de midias sociais, campanhas publicitarias, eventos
e analise de tendéncias de mercado. Habilidades
em criacdo de conteldo, design grafico, andlise de
dados e métricas, criatividade e comunicacao
estratégica.

Profissional de Financas

Graduacdo em Economia, Administracdo ou
Contabilidade. Gestdo de contas a pagar e a
receber, parcelamentos, gestdo de fluxo de caixa.
Habilidades em andlise financeira, controle
orcamentario, conhecimento em legislacao tributaria
e fiscal, habilidades analiticas e organizacgéo.

Assistente de Estoque

Ensino Médio Completo. Organizacéo, experiéncia
com controle de estoque, separacdo e preparacao
de pedidos. Habilidades em logistica, controle de
inventario,  proatividade, agilidade e bom
relacionamento pessoal.

Auxiliar de Limpeza (2)

Experiéncia em limpeza e manutengcdo de
ambientes industriais e administrativos.
Organizacgdao, proatividade e atencdo aos detalhes.

Diretora Geral (2)

Graduacdo em Administracdo. Experiéncia em
gestdo empresarial, planejamento estratégico e
administracado comercial. Capacidade de lideranca e
visao de negocios.

Fonte: Do préprio autor, 2024.
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Para o pleno funcionamento da empresa KL SkinGold, sera necessaria uma
equipe composta por dois operadores de producdes, trés profissionais de TI, um
assistente de estoque, um profissional de marketing, um de financas, duas auxiliares

de limpeza e duas sécias.

Os operadores de producbes serdo responsaveis por todo o processo de
montagem dos equipamentos. Os profissionais de Tl terdo como atribuicdo a
manutencdo e operacdo do aplicativo. O assistente de estoque cuidard da
organizacdo e preparacdo dos pedidos. O profissional de marketing gerenciara as
midias sociais, além de desenvolver acdes, eventos e campanhas publicitarias. O
setor financeiro lidara com contas a pagar e receber, parcelamentos, descontos e
salarios. As auxiliares de limpeza serdo encarregadas da manutencéo do galpéo e
dos escritorios. Por fim, as socias se dedicardo a administracdo geral e a area

comercial da empresa.
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6 PLANO FINANCEIRO

6.1 Estimativa dos Investimentos Fixos

Tabela 8 — Investimentos Fixos

Descricédo Valor
Maquinas e Equipamentos R$ 27.301,29
Moveis e Utensilios R$ 30.102,00
Computadores R$ 16.000,00
Capital de Giro R$ 204.831,32
Investimento Pré Operacional R$ 4.850,00
Total R$ 283.084,61

Fonte: Do préprio autor, 2024.

6.2 Estimativa do Faturamento Mensal

Tabela 9 — Faturamento Mensal

Estimativa de Precodevenda | Faturamento
vendas (Unidade)
Combo Unico basico 125 R$ 392,46 R$ 49.057,50
Combo Unico premium 125 R$ 471,44 R$ 58.930,00
Combo familia basico 125 R$ 624,53 R$ 78.066,25
Combo familia premium 125 R$ 749,46 R$ 93.682,50
Total do Faturamento R$ 279.736,25

Fonte: Do préprio autor, 2024.



6.3 Estimativa do Custo Unitario de Matéria-prima

Tabela 10 — Custo Unitario de Matéria-prima 1
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Insumos usados Quantidade | Custo unitario Total
Microcontrolador 1 R$ 4,11 R$ 4,11
Bateria de ion — litio 1 R$ 10,00 R$ 10,00
Capacitador 4 R$ 0,74 R$ 2,96
Resistor 5 R$ 0,92 R$ 4,60
Transistor 3 R$ 0,24 R$ 0,72
Indutor 2 R$ 0,72 R$ 1,44
Placa de circuito impresso 1 R$ 3,12 R$ 3,12
Conector de bateria 1 R$ 8,50 R$ 8,50
Médulo Bluetooth 1 R$ 19,20 R$ 19,20
Plastico ABS 1009 R$ 1,05 R$ 1,05
Lente de acrilico 1 R$ 8,74 R$ 8,74
Botdes de silicone 3 R$ 3,12 R$ 9,36
Parafusos 6 R$ 0,05 R$ 0,30
Motor de vibracao 1 R$ 15,12 R$ 15,12
Sensor de temperatura 1 R$ 7,32 R$ 7,32
Sensores 6pticos 1 R$ 1,80 R$ 1,80
Cabos USB 1 R$ 4,90 R$ 4,90
Oculos de protecéo 1 R$ 7,00 R$ 7,00
Embalagem 1 R$ 2,27 R$ 2,27
Dissipador de calor 1 R$ 5,74 R$ 5,74
Regulador de tenséo 1 R$ 2,48 R$ 2,48
Conectores jst 1 R$ 1,30 R$ 1,30

Fonte: Do préprio autor, 2024




Tabela 11 — Custo Unitario de Matéria-prima 2
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Insumos Usados Quantidade | Custo Unitario Total
Folhetos: manual de instrucédo 1 R$ 0,08 R$ 0,08
Fios de conexao 3 R$ 0,28 R$ 0,84
Display Oled 1 R$ 16,45 R$ 17,45
TOTAL R$ 140,40

Fonte: Do préprio autor, 2024.
6.4 Estimativa dos Custos de Comercializagéo
Tabela 12 — Custos de Comercializacdo 1

Descricdo Quantidade Valor Unitario Total
Combo Unico basico 125 R$ 140,40 R$ 17.550,00
Combo Unico premium 125 R$ 140,40 R$ 17.550,00
Combo familia basico 125 R$ 280,80 R$ 35.100,00
Combo familia premium 125 R$ 280,80 R$ 35.100,00

Totais R$ 842,40 R$ 105.300,00

Fonte: Do préprio autor, 2024.

Tabela 13 — Custos de Comercializagdo 2

Descricéo Porcentagem | Faturamento estimado | Custo total
(%)

Imposto simples nacional 11,70 R$ 279.736,25 R$ 32.727,28

Propaganda 4,00 R$ 279.736,25 R$ 11.189,45

Taxas de Cartdes 2,50 R$ 279.736,25 R$ 6.993,41

Perda 3,00 R$ 279.736,25 R$ 8.392,09
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Total impostos R$ 32.727,28
Total de gastos com vendas R$ 26.574,95
Total geral R$ 59.302,23

Fonte: Do préprio autor, 2024.

6.5 Estimativa dos Custos Fixos Operacionais Mensais

Tabela 14 — Custos Fixos Operacionais Mensais

Descrigéo Custo Total Mensal (R$)

Aluguel R$ 6.000,00
Agua R$ 700,00
Energia elétrica R$ 2.000,00
Telefone + internet R$ 200,00
Honorérios do contador R$ 700,00
Manutenc¢éo dos equipamentos R$ 600,00
Limpeza dos ar-condicionados R$ 3.500,00
Material de limpeza R$ 300,00
Material de escritorio R$ 500,00
Laser R$ 1.000,00
Servidor basico R$ 2.320,00
Pro-labore R$ 6.000,00
Salario R$ 22.194,00
Encargos sobre salarios 8% FGTS R$ 1.775,52
Depreciagdo R$ 889,65

Total R$ 48.679,17

Fonte: Do préprio autor, 2024
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6.6 Demonstrativo de Resultados

Tabela 15 — Demonstrativo de Resultados

Receita Total com Vendas R$ 279.736,25
Custos de Comercializacéo R$ 164.602,23
Custos Fixos Operacionais Mensais R$ 48.679,17
Lucro Liquido R$ 66.454,85

Fonte: Do préprio autor, 2024.

6.7 Indicadores de viabilidade

Tabela 16 — Indicadores de Viabilidade

Indicadores Ano 1

Ponto de equilibrio R$ 118.729,68 ao més
Lucratividade 23,76% ao ano
Rentabilidade 23,47% ao més
Prazo de retorno do investimento 5 meses

Fonte: Do préprio autor, 2024.




7 AVALIACAO ESTRATEGICA

7.1 Andlise da Matriz F.O.F.A.

Tabela 17 — Analise da Matriz F.O.F.A.
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Forcas

Oportunidades

- Aplicativo movel interativo;

- Design ergondémico e portabilidade;
- Inovacao e tecnologia avancada;

- Forma de pagamento flexivel;

- Tratamento em casa.

- Mercado em crescimento;
- Tecnologia em evolucao;
- Parcerias estrategicas;

- Expanséo global.

Fraquezas

Ameacas

- Concorréncia;
- Dependéncia de tecnologia;
- Acessibilidade.

- Concorréncia intensa;
- Regulacao;

- Mudancas nas preferéncias do
consumidor;

- Questdes de seguranca e privacidade
de dados;

- Instabilidade econémica.

Fonte: Do préprio autor, 2024.
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8 AVALIACAO DO PLANO DE NEGOCIO

8.1 Avaliacdo do Plano de Negocio

O plano de negécio do equipamento Spot e do aplicativo movel foi avaliado
como sendo um negadcio rentavel, vantajoso e promissor, pois sera desenvolvido um

produto com alto potencial de aceitacdo no mercado.

Projetado para simplificar a experiéncia dos usuarios ao oferecer uma solucao
eficaz e pratica para o tratamento de manchas de pele, trazendo beneficios

significativos para todas as partes envolvidas.

Através de recursos personalizados e interativos, o aplicativo ndo s6 apoia o
crescimento de vendas do produto, como também se estabelece como uma
ferramenta essencial para acesso facil as informacdes e ao acompanhamento

detalhado dos tratamentos de pele ao longo do tempo.
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9 CONCLUSAO

O Trabalho de Conclusdo de Curso foi desenvolvido com o objetivo de criar
um plano de negdcio para o lancamento de um aparelho portétil inovador voltado
para a remocao eficaz e segura de manchas de pele indesejadas, como manchas
escuras, melasma e acne, sem a necessidade de tratamentos invasivos ou custos

elevados.

Utilizando tecnologia avangada, como laser de luz pulsada intensa, o produto
oferece uma solucéo acessivel e pratica para quem busca cuidados de pele de alta
qualidade no conforto de sua casa. O equipamento inclui um aplicativo movel
interativo que permite aos usuarios personalizarem os parametros de tratamentos,

além de funcionalidades adicionais como tutoriais de uso.

O plano de negdcio baseou-se em andlises de mercado e pesquisas de
tecnologias, revelando a viabilidade do projeto e a auséncia de concorrentes diretos
gue oferecam essa combinacdo de portabilidade, personalizacéo e eficacia. Com o
crescimento da demanda de aparelhos de autocuidado, o produto tem o potencial de

atrair consumidores em busca de solugdes praticas.

Conclui-se entdo, que o desenvolvimento do equipamento Spot representa
uma oportunidade lucrativa e viavel, destacando-se pela inovacédo e acessibilidade
no segmento de cuidados com a pele; demonstrado no plano de negdcio

apresentado que comprova o potencial de sucesso do produto no mercado.
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APENDICE A - Logomarca da Empresa
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APENDICE B - Cartdo de Visita

KL SKINGOLD

BELEZA & CUIDADO

KL SKINGOLD

Kemiliany & Leticia

(17) 3251-6021
www.Klskingold.com
klskingold@gmail.com

Avenida Doutor Alberto Andalo, n°

3301, Centro - Sao José do Rio Preto




APENDICE C - Embalagens da Empresa
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APENDICE D - Aplicativo (tela de login)

L. 2 KL SKINGOLD

L st
5 BELEZA & CUIDADO

I Relembrar Esqueceu sua senha?

Criar conta
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APENDICE E — Aplicativo (tela de cadastro)

7N
il

Criar conta

Create Account
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APENDICE F - Aplicativo (tela de inicio)

(a x

Categorias

Cronograma Scaner

‘ Resultado mais eficaz LA X J

Personalize seu tratamento

Manual de uso do dispositivo

Antes de usar o dispositivo, siga estas orientacoes:

n O




APENDICE G - Aplicativo (Manual de uso)

Manual de uso

Seguranca:
Use 6culos de protecao durante o tratamento.
Evite o uso em adreas com lesdes ativas,
gueimaduras solares ou cicatrizes recentes.
Nao utilize o dispositivo em caso de gravidez ou
doencas de pele graves. Consulte um
dermatologista em caso de duvidas.
Teste em uma pequena area da pele antes do
uso para verificar reacdes alérgicas.
Preparacao
1.Lave a area da pele a ser tratada, removendo
magquiagem e oleosidade.
2.Ligue o dispositivo e conecte ao aplicativo
movel via Bluetooth.
3.No aplicativo, informe seu tipo de pele e
area a ser tratada para personalizar o
tratamento.
Uso
1.Ajuste a intensidade da luz via aplicativo.
2.Posicione o dispositivo na pele e pressione o
botao de ativacgao.
3.Deslize suavemente na area a ser tratada.
4.Ap6s o uso, limpe o dispositivo com um
pano seco e guarde em local seco.
Pés-tratamento
1.Hidrate a pele e evite exposicao solar direta
por pelo menos 24 horas.
2.Use protetor solar de amplo espectro
diariamente.
3.Evite produtos irritantes, como esfoliantes
ou acidos fortes, por 48 horas apos o

A O 2
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ou acidos fortes, por 48 horas apos o
tratamento.
Aplicativo
O aplicativo movel oferece: personalizacao do
tratamento, tutoriais em video, diario de
progresso, notificacbes de manutencao e dicas
de especialistas.
Manutencao

1.ApOs cada uso, limpe a lente e o corpo do

dispositivo.
2.Certifique-se de conectar o dispositivo ao
aplicativo para baixar atualizacoes regulares.

Duavidas Frequentes
- Quanto tempo até os resultados? Em geral,
resultados aparecem apos 4-6 semanas de uso
regular.
- E doloroso? O tratamento é suave, com uma
leve sensacao de calor.
- Quem pode usar? O dispositivo € indicado para
todos os tipos de pele
Contato e Suporte
E-mail: kiskingold@gmail.com
Telefone: (17) 3251-6021

-
~C KL SKINGOLD
\ S | E 2 % CUIDADO

4
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APENDICE H - Aplicativo (Personalizag&o)

Personalize

Como € a sua pele?

Oque vocé deseja remover?

DAY [ 4
W @ =

Melasma Manchas escuras Acne

Dias de cuidado por semana

2 3 £

Personalizar
@
a
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APENDICE | - Site da empresa

® ® 5 https://www.klIskingold.com (O}

@
Q Produtos Planos P

Unico Premium
R$ 471,44

Unico Basico
R$ 392,46

Familia Premium

Familia Basico
R$ 749,46

R$ 624,53

CNPJ 78.340.456/0001-20 {

/

Av. Doutor Alberto Andald, n° 3301, Sao C KL SKINGOLD

José do Rio Preto-SP
Telefone (17) 3251-6021 Y
E-mail: kiskingold@gmail.com /




Anexo A — Demonstrativo do equipamento Spot
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