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MODELO DE NEGOCIOS

APRESENTAGAO

PCE - Pacto com a Educacgao

Nossa proposta consiste em desenvolver uma plataforma onde poderédo ser
disponibilizados materiais e conteudo para estudo de forma gratuita e acessivel, visando
ajudar pessoas que nao possuem acesso a uma educagao de qualidade e pretendem
prestar vestibular e concursos.

Temos como principal objetivo diminuir a desigualdade na educacédo e os
problemas que interferem no acesso a uma educacg¢ao de qualidade, proporcionando
melhores alternativas de ensino para os que necessitam.

Nosso grupo € composto por: Gabriela de Almeida Conceicao; lzabela Alves

Matuques; Julia Simi Jacyntho; Sarah Mazzini Branco; Thiago Ferreira Ribeiro.
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SUMARIO EXECUTIVO

O propdsito do projeto é realizar um trabalho voluntéario social que atenda pessoas
necessitadas a ter uma boa educacdo e que buscam desenvolver mais seus
conhecimentos. Nosso diferencial esta focado na facilidade e agilidade no uso da
plataforma, que sera disponibilizada de forma gratuita e mais acessivel aos que possuem

dificuldades em encontrar materiais de qualidade.

A nossa proposta de negaocio consiste em desenvolver um aplicativo de estudo
que servira como um ponto de apoio para pessoas que procuram plataformas de estudos
que auxiliam na educacdo como uma forma de complementar seus conhecimentos e que
estdo se preparando para prestar vestibulares e concursos. O aplicativo funcionara
através de um tipo de trabalho voluntario social, em que professores voluntarios faréo o
compartilhamento de materiais didaticos e conteudo de estudo, havera também uma
area onde serao disponibilizados alguns cursos pagos e simulados disponiveis para
realizar testes de conhecimento, além de um cronograma de estudos, monitorias e uma

biblioteca virtual.

O time do projeto é composto por: Gabriela de Almeida Conceicao; Izabela Alves

Matuques; Julia Simi Jacyntho; Sarah Mazzini Branco; Thiago Ferreira Ribeiro.
As ferramentas que serao disponibilizadas no aplicativo sao:

e Arquivos com materiais de estudos;

e Biblioteca de livros cobrados em vestibulares;
e Cursos;

e Exercicios;

e Video aulas;

e Cronogramas de estudos;

e Monitorias (Plano Premium);

e Simulados;

e Comunidade de estudos.

A plataforma funcionara totalmente de forma digital, ndo havendo um espaco

fisico especifico para atendimento. O aplicativo estara disponivel para todo o pais.
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Nosso projeto estéa focado totalmente na area da educagdo, visando atender
pessoas que estdo a procura de alguma alternativa para que possuam ter acesso a uma
educacao de qualidade, para auxiliar no desenvolvimento de seus conhecimentos
durante a sua preparagao para prestar vestibulares ou concursos. Focamos nesse
publico justamente por ser a grande maioria ao qual procuram plataformas de estudos

para complementar seus conhecimentos.
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Tépico 1 | MOTIVACAO

1.1 Problema

O nosso maior problema ¢é a falta de acesso a educagao de qualidade, ou até
mesmo a falta dela e o analfabetismo no Brasil que vem crescendo. Segundo Instituto
Brasileiro de Geografia e Estatistica (IBGE), em 2021 o “Brasil registrou aumento no
numero de criancas e adolescentes fora da escola neste ano: 244 mil meninos e meninas
de 6 a 14 anos néo estavam matriculados no segundo trimestre - uma alta de 171,1%
em relagdo ao mesmo periodo de 2019”. (MARQUE, 2021)

Com a pandemia do Covid-19 houve limitacbes de recursos tecnoldgicos,
bibliograficos e até a perda de interesse de muitos alunos para o estudo e o

desenvolvimento pessoal.

1.2 Solucao Potencial

A solucgao proposta por nosso grupo sera o desenvolvimento de um aplicativo que
ira servir como um apoio para pessoas que Nnao possuem acesso a uma educacgao de
qualidade e que poderdao fazer compartihamento de seus conhecimentos e os
complementar, além disso, iremos oferecer também uma area com materiais didaticos e

conteudos para estudo, cursos, exercicios, simulados, monitorias e livros para estudo.

1.3 Valor para o cliente

Nosso aplicativo visa oferecer como valor para o cliente, uma interacdo com o
publico jovem estudante, gerando conteudos de qualidade e um ambiente agradavel e
organizado para o acesso aos materiais de estudo, oferecendo assim uma opg¢ao mais

interativa e acessivel para a complementacéo de seus estudos.
1.4 Fator de inovacio e ou diferenciacio

Seu diferencial, consta em gerar uma interagdo com os estudantes, fornecendo

conteudos gratuitos e de qualidade, de maneira online e organizada.
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1.5 Time de projetos

Integrante

Habilidades| Competéncias

Gabriela de Almeida Conceicao

. Comunicacao;

. Proatividade;

. Pensamento critico;

. Gestao de conteudos educacionais.

Izabela Alves Matuques

. Organizacéo;

. Autonomia;

. Lideranca;

. Gestao financeira e calcular valores.

Julia Simi Jacyntho

. Inteligéncia Emocional;

. Criatividade;

. Capacidade de inovacéo;

. Elaborar, programar e consolidar
projetos.

P OWON_2QAAPRPON_2ARPON -

Sarah Mazzini Branco

1. Relacionamento interpessoal,;

2. Flexibilidade;

3. Trabalho em equipe;

4. Comunicacgao e revisao dos conteudos
em lingua portuguesa e inglesa.

Thiago Ferreira Ribeiro

1. Identificar oportunidades;

2. Comprometimento;

3. Resolugao de problemas;

4. Gerenciar as tecnologias da
informagao e comunicagao.
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Tépico 2| MODELO DO NEGOCIO

2.1 Identidade da Empresa

O nosso aplicativo visando a situacao atual
vivenciada no mundo, busca auxiliar os estudantes a
superar os problemas encontrados no ambiente de
estudo e adaptar-se aos novos meios de ensino.
Sendo assim, utilizamos a raposa como parte da
logo que nos representa, pois é vista como um

animal inteligente e astuto, que consegue se adaptar

ao ambiente e encontrar solugdes e vantagens para
si, diante de obstaculos.
As cores escolhidas para a logo sao laranja e azul: o laranja retrata
animo, atrai usuarios e estimula a criatividade, ja o azul, simboliza a

tranquilidade, concentracdo e compreensao.

RELATORIO DE TCC - MODELO DE NEGOCIO




2.2 CANVAS DO MODELO DO NEGOCIO

Canvas - TCC

| Parceiros Chave | Atividades Chave
Professores Desenvolvimento e
manutengao da
plataforma.

Desenvolvedor de
aplicativos
Disponibilizar e separar

os contetidos.
Conteudistas

| Recurso Chave

Selecionar
materiais/contetddos
para estudo.

Equipe
| Estrutura de Custos

Desenvolvimento e manutencao da plataforma.

Suporte

Proposta de Valor Relagcao com o Segmentos de
cliente Mercado

Aplicativo com diversos Area para sugestdes e Estudantes do Ensino

materiais e conteudos reclamacdes. Médio; Pessoas que

acessiveis. prestardo vestibular.

Avaliacao de qualidade
Acesso a materiais de do aplicativo.
estudos para vestibular
de forma gratuita.

| canais
Fornecer qualidade,
diversidade e
organizagao.
Internet

Play Store/Apple Store

Midias Sociais
| Fontes de Renda

Patrocinio
Professores/Conteudistas

Plano Premium (ferramentas exclusivas para assinantes)



2.3 DESIGN DA PROPOSTA DE VALOR

Proposta de Valor

Produtos e servigos

Apredizagem
mals ampla e
maior acesso

conteddos. bl e

autonomia.
1A

Criadores de ganho

Aliviam as dores

A

Perfil do Cliente

, Pelatarde,
Vaiparaa | Slida
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2.4 Formalizaciao do Negocio

Dados da Empresa

Razao Social:

Pacto com a Educacéao

Nome Fantasia:

PCE

Ramo de | Area da educacéo

Atividade:

Site: Aplicativo

Endereco Avenida Republica, 802 - Centro - Marilia/SP
Prédio Aluguel

Préprio/Alugado

As atividades desenvolvidas no projeto serdo realizadas em um Cowork.

Enquadramento Tributario: | Simples nacional

CNAE: 6203-1/00  (Desenvolvimento licenciamento  de
programas de computador ndo customizaveis)

Secdo: J INFORMAGCAQ E COMUNICAGCAQ

Diviséo: 62 ATIVIDADES DOS SERVIGOS DE TECNOLOGIA DA INFORMAGAQ

Grupo: 62.0 Atividades dos servigos de tecnologia da informacéo

Classe: 62.03-1 Desenvolvimento e licenciamento de programas de computador ndo customizaveis

Subclasse: 6203-1/00 Desenvolvimento e licenciamento de programas de computador ndo customizaveis

Fonte: IBGE | Concla | Busca online

| Forma Juridica:

| Sociedade por cotas limitadas

Capital Social
Socio Quotas Valor
Gabriela de Almeida Conceicao 20 20Mil
lzabela Alves Matuques 20 20Mil
Julia Simi Jacyntho 20 20Mil
Sarah Mazzini Branco 20 20Mil
Thiago Ferreira Ribeiro 20 20Mil
Total 100 100Mil




Registros Necessarios

Ambito Municipal Registro na Junta Comercial

Alvara de localizagao e funcionamento;

Inscricdo Municipal

Laudo dos 6rgaos de vistoria, quando necessario.

Ambito Estadual Inscrigdo Estadual

Licengas e inscricdes nos 6rgaos de regulacéo estaduais
Ambito Federal Laudo dos 6rgéos de vistoria, quando necessario.

CNPJ

Licencas e inscrigdes nos 6rgaos de regulagao federal
Atos do Registro

2.5 Pivotagem do Modelo do Negdcio

Durante o desenvolvimento da plataforma, notamos que era necessario modicar
a “logomarca” para que ficasse mais compativel com a estrutura de nosso projeto, entao
selecionamos a raposa como parte da nova logo, simbolizando inteligéncia e esperteza
e as cores laranja e azul para atrair usuarios e estimular a criatividade.

Acrescentamos em nossa proposta de projeto um novo recurso, em que serao
disponibilizados alguns cursos pagos, que servirdo como um auxilio para manter a
plataforma funcionando. Nesse novo recurso, iremos utilizar materiais de estudos
fornecidos por voluntarios, que serdo pagos com uma porcentagem dos lucros recebidos

através dos cursos.
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Topico 3 | PRODUTO

3.1 Escopo do Produto

Nosso produto consiste em um aplicativo que possui a finalidade de auxiliar
estudantes de baixa renda e que nao possuem acesso a uma educacio de qualidade,
proporcionando melhores alternativas de ensino e ajudando em sua preparagao para
prestar concursos e vestibulares.

Temos como planejamento disponibilizar aos nossos estudantes uma biblioteca
virtual, simulados, materiais didaticos e exercicios, videos aulas, chats e salas de
comunicacao e alguns cursos, que serao oferecidos para os assinantes premium.

Em nosso aplicativo, teremos uma aba com os materiais de estudo, que sera
dividida de acordo com as matérias (ex: portugués, matematica...), em que cada uma ira
conter video aulas, explicagcdes sobre cada conteudo e exercicios.

Teremos em uma segunda aba a comunidade de estudos, onde poderao ser
compartilhados conhecimentos e duvidas entre os proprios usuarios do aplicativo. Cada
duvida ou conhecimento compartilhado ira gerar uma certa quantidade de pontos, que
serdao acumulados e quando chegar a uma determinada quantidade, poderao ser
trocados por um plano premium que tera a duragao de um més no aplicativo.

A terceira aba ira conter uma biblioteca virtual, em que serao disponibilizados
diversos livros que sao frequentemente cobrados em vestibulares e concursos e que
servirdao como um suporte de estudo para os alunos.

Havera também, uma aba no aplicativo onde estarao listados todos os cursos
disponiveis, divididos entre gratuitos e Premium e, através dela poderéo ser realizadas
as aulas dos cursos e as monitorias (apenas para assinantes).

Durante o tempo de pesquisa, os problemas mais comuns e que abrangem maior
parte do publico estudante sao:
Limitagcao de uso dos dados moveis;
A falta de tempo para estudar;
A dificuldade de compreenséo dos assuntos abordados no ensino basico;
Nao ter grupos sociais que facilitam a comunicacdo e o desenvolvimento de
alguns componentes;
e Afalta de acesso a um local descente para o desenvolvimento adequado dos seus
estudos.

O nosso aplicativo, por sua vez, traz a possibilidade de os estudantes baixar os
arquivos em PDF e videos aulas para poder estudar tranquilamente e armazena-los em
nuvem ou a um pen-drive para que possam estudar em qualquer local.

Dentro do nosso aplicativo contamos com salas e chats de comunicacéo, onde o
intuito sdo os alunos se comunicarem, trocarem informagdes e ajudarem uns aos outros,
dando énfase ao desenvolvimento da comunicag&o ao publico.

Em sintese, os servicos oferecidos sao:
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1 - Publico de Estudantes

Servigos Basico Premium
Acesso a livros e apostilas OK OK
Contato com Monitores X OK
Simulados OK OK
Cursos basicos OK OK
Cursos premium X OK
Comunidade de estudos OK OK
Video aulas OK OK
RS Gratuito 14,90

2 - Pablico de Conteudista

Servigos Basico Premium
Monitoria X OK
Materiais de estudos OK OK
Cursos basicos OK OK
Cursos premium X OK
Video aulas OK OK
RS Gratuito 14,90
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3.2MVP

3.2.1 Apresentaciao

|
Pl

00 gy y N

Lembrar-me Esqueceu a senha?

Pagina inicial do aplicativo, onde o
usuario devera fazer o login para
acessar 0os materiais.

Ainda néio tem cadastro? Cadastre-se

Assinatura
Downloads
Fale Conosco

Termos de uso

Configuragées Aba lateral, onde é possivel que o
usuario tenha acesso a mais
ferramentas do aplicativo.

Logout
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Pagina em que serao
disponibilizados os materiais de

“ T

Conteu!os

Geometria >
Matrizes >
Algebra >
Aritmética >
Conjuntos >
Probabilidade >
Estatistica >

Pagina onde serao disponibilizados

. os conteudos e simulados.
Simulados
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= Comunidade Q.
)

Respostas

Respostas

Aba do aplicativo onde localiza-se a
comunidade de estudos na plataforma.

Local onde serao disponibilizados
todos os livros da biblioteca virtual.
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Inteligencia Emocional (O Duragdo 6h

Pagina em que os usuarios premium
terdo acesso aos cursos e monitorias.

3.2.2 Processo de Validagao

Por meio de uma pesquisa no campo estudantil, obtivemos os seguintes dados ao
consultar jovens e adolescentes na faixa etaria de aproximadamente 14 a 18 anos:

1. Qual a sua avaliagdo para a Tela de

login?
3. Qual a sua avaliagdo para a Tela de
; ferramentas?

@ Muito satisfatério 18
W sisis , 2. 0O que pode ser melhorado?

e @ Muito satisfatorio 16
® Reg“.‘ﬂ" ! 21 @ satistatorio 5
@ Incatisfatério [ Respostas @ Feqular o

@ Insstistatério 0

“ Respostas Mais Recentes
"Nada estd muito bem" ‘

"Acho que poderia melhorar a fonte da logo, coloc...

4. 0 que pode ser melhorado? 5. Qual a sua avaliagdo para a Tela

principal? 6. O que pode ser melhorado?
21
Respostas @ Muito satisfatério 18 21
Respostas Mais Recentes @ satistatério 3 Respostas
"Nada estd muito bom " @ Reguier 0

‘Assim ta otimo, porque € simples e tem tudo 0 g...

@ Insatisfatorio 0

<]
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"Nada esta muito bem"

wn

"Matérias” estd escrito errado e "fisica" td sem let...




7. Qual a sua avaliagéo para a Tela dos
materiais de estudo?

@ Muito satisfatério 19
@ satisfatorio 2
@ Regular 0
@ Insatisfatorio 0

\

10. O que pode ser melhorado?

21

Respostas

Respostas Mais Recentes

"Nada estd muito bom "

"Gostei bastante assim.”

13. Qual a sua avaliagao para a Tela
dos cursos?

@ Muito satistatorio 20
@ satisfatorio 1
@ reguisr [
@ Insatisiatério o

\

3.3 Pivotagem do Produto

9. Qual a sua avaliagdo para a Tela da

comunidade de estudos?
8. 0 que pode ser melhorado?

@ Miuito satisfatorio 14

21 @ satistatorio 5
Respostas @ Feauis ,
Respostas Mais Recentes @ Insatisfatirio o

'Nada esta muito bom " ‘

"Nada, achei muito bom."

11. Qual a sua avaliagéo para a Tela da
biblioteca virtual?

12. 0O que pode ser melhorado?

, 21

0 Respostas

@ Muto

Respostas Mais Recentes
“Nada esta muito bom "

"Assim esta bem bom."

14. O que pode ser melhorado?

21

Respostas

Respostas Mais Recentes
"Nada esta muito bom "

"Achei étimo assim."

Por meio de uma pesquisa feita sobre o nosso aplicativo, tivemos um grande
numero de satisfagdo, com a fotografia do nosso produto, alguns reajustes que fizemos
a partir da pesquisa foram: mudanca da fonte e mudancga de algumas palavras.

No entanto, entregaremos um aplicativo bem intuitivo e facil de mexer, no qual,

facilitara o desenvolvimento dos alunos no aplicativo.
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Toépico 4 | MERCADO

4.1 Analise Setorial

Segundo a pesquisa realizada pelo E-COMMERCE BRASIL, “O MERCADO DE
EDUCACAO DIGITAL COMO OPORTUNIDADE PARA EMPREEENDER”, encontra-se
num cenario em que a busca por cursos, treinamentos e capacitagdes online aumentou
de forma consideravel nos ultimos anos, devido a facilidade de acesso a conteudo
educativo na internet, e isso acabou sendo visto como uma oportunidade para
instituicbes de ensino e empreendedores, uma vez que produtos digitais representam
74% das vendas globais no E-COMMERCE e segundo dados da Forrester Consulting
(empresa que oferece uma variedade de servigos, incluindo pesquisa, consultoria e
eventos), a procura pelo ensino online no Brasil fortalece ainda mais esse
mercado.(WECKER,2022).

4.2 Pesquisa de Campo

Objetivos: Identificar a viabilidade e aceitacao do aplicativo PCE
Descrigao do Publico- Estudantes do ensino médio;

Alvo a ser pesquisado: Pessoas que prestardo vestibular.

Tamanho do Universo: 8347

Tamanho da Amostra: 68

Mg Erro: 10

Nivel de Confiancga: 90

4.2.1 Modelo de Questionario Pesquisa de Campo

1. Qual sua idade?
(a) Menos de 16 anos
(b) De 16 a 18 anos

(c) De 19 a 21 anos
(d) Mais de 21 anos

2. Qual o género que vocé se identifica?
(a) Masculino

(b) Feminino

(c) Nao-binario

(d) Outro

(e) Prefiro nao dizer
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3. Vocé ainda estuda? (Ensino basico, ensino médio ou universidade)
(a) Sim
(b) Nao

4. Qual é o seu nivel de formacgao?

(a) Ensino fundamental incompleto

(b) Ensino fundamental completo

(c) Ensino médio incompleto

(d) Ensino médio completo

(e) Ensino superior incompleto

(f) Ensino superior completo

5. Ao longo da sua jornada escolar, vocé ja vivenciou alguma dificuldade ao
estudar? (Ex: falta de acesso a internet, falta de tempo para estudar.)

(a) Sim

(b) Nao

6. Se a sua resposta for "sim", qual foi o principal obstaculo para o
desenvolvimento dos seus estudos?

(a) Falta de concentracao e de motivagao

(b) Procrastinagao

(c) Dificuldade em certas matérias

(d) Pouco tempo para estudar

(e) Falta de acesso a materiais

(f) Outro

7. Suponhamos que uma pessoa em situagao precaria, que nao tem uma
educacédo de qualidade (ndo possui acesso a materiais para estudo, video aulas,
entre outros), tenha a oportunidade de utilizar um aplicativo que oferecga
ferramentas que ajudardo a complementar seus conhecimentos, o quanto vocé
acha que melhoraria o desempenho desse cidadao na sociedade brasileira?

(a) Muito

(b) Ajudaria, mas nao muito

(c) Nao ajudaria em nada

8. Vocé usaria um aplicativo que ofereca ferramentas como, por exemplo,
simulados, monitoria, comunidade de estudos e cursos, para complementar seus
conhecimentos?

(a) Sim

(b) Nao

(c) Talvez
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4.2.2 Analise de Dados

Concluimos ap6és a analise dos dados, que o publico com maior presenca esta na
faixa de 16 anos de idade e no ensino médio, em que relataram como principais
problemas a falta de acesso a conteudos e materiais de estudo e a procrastinagéo. A
maioria do publico se mostrou interessado no aplicativo e relataram que ajudaria
bastante no processo de estudos e no desenvolvimento de seus conhecimentos.

4.3 Competidores

Concorrente Fator 1 Fator 2 Fator 3
Nome do concorrente Preco Conteudo Popularidade
1. Passei Direto Acesso Apresentacgdes e Em 2021 a
concedido por anotacoes de plataforma
meio de troca de aula; constava com
materiais. Apostilas; mais de 18
Artigos; milhdes de
Exercicios usuarios.
resolvidos;
Mapas mentais.
2. Descomplica Tem planos a Video aulas; Em todas as
partir de R$ Exercicios; areas da
22,90. Simulados; plataforma ha
Correcéao de uma estimativa
redacao. de 5 milhdes de
usuarios por
més.
3. Quero Bolsa O preco varia de Todos os O numero de
acordo com o conteudos usuarios varia de
curso desejado. | relacionados ao acordo com o
Exame Nacional | curso escolhido.
do Ensino Médio
e a diversos
vestibulares e
provas.

4.4 Ambiente Interno e Externo

A matriz SWOT devera ser preenchida no quadro abaixo:

Forcas |

Fraquezas
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Gratuito; Em desenvolvimento;
& Acessivel; N&o temos clientes;
qE, Jornadas de trabalho flexivel; Recursos limitados;
= Autonomia aos colaboradores; Incerteza sobre o sucesso do aplicativo.
- Pouca burocracia.

Oportunidades Ameacas

Nenhum competidor oferece os | Competidores fortes;
ol Mesmos Servigos; Riscos maiores do que um negocio
c Opcéo alternativa a aplicativos | tradicional,
2 existentes; Carreira incerta.
o Programas de apoio a startups.

4.5 Marketing e Vendas

A nossa estratégia de marketing tem como base, investir em locais com o maior
numero do nosso publico-alvo, jovens e adolescentes com uma faixa-etaria aproximada
de 4 até 19 anos, no qual, visaremos pautar os beneficios do nosso aplicativo para
incentivar o nosso publico a continuar estudando para prestar os vestibulares, concursos,
entre outros.

A estratégia de marketing escolhida, tem como os principais meios de divulgagao:
redes sociais, escolas, canais de telecomunicacdo e eventos sociais com um maior
numero de jovens dentro da nossa faixa-etaria

4.5.1 Composto de Marketing

Produto Aplicativo direcionado para auxiliar jovens e adolecentes afim de
facilitar, ajudar e disponibilizar, metodos de estudos para que os
mesmos possam continuar a estudar de maneira qualificada e que
possam ingresar no ensino superior com mais facilidade.

Preco O aplicativo sera disponibilizado gratuitamente, porém estara
integrada uma se¢do “Premium” no valor de R$14,90.

Praca A sede da empresa ira se estabelecer na cidade de Marilia,
enquanto o aplicativo contara com meios de distribuicao digital.

Promocgao Redes sociais,eventos sociais

RELATORIO DE TCC - MODELO DE NEGOCIO




4.5.2 Projecao de Vendas

PRODUTO Ano 1 Ano 2 Ano 3 Ano 4 Ano 5
Pacote 110 Mil 210 mil 310 mil 410 mil 510 mil
Premium

4.6 Pivotagem do Mercado

Apos o desenvolvimento do projeto, € necessario destacar que o trabalho esta
voltado para a area da educagao, onde tem o objetivo de auxiliar os estudantes em
situacdes precarias e que necessitam de um melhor desenvolvimento para seus estudos.
No entanto, observamos e analisamos fortes concorrentes na area, sendo assim,
buscamos desenvolver um aplicativo que apresente um diferencial das outras
plataformas e que atenda necessidades que n&o sao supridas pelos concorrentes.
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Toépico 5 | FINANCAS
5.1 Premissas econdmico-financeiras

Segundo o dicionario Aurélio o termo finangas como sendo a “ciéncia e a profissdo
da pratica do dinheiro, especificamente do governo”. Em outras palavras, dizemos que
ela trata do processo, instituicdes, mercados e instrumentos envolvidos na transferéncia
de fundos entre pessoas, empresas e governos. Praticamente todos os individuos e
organizagbes obtém receitas ou levantam fundos, gastam ou investem. Em ultima
analise, Finangas é a arte e a ciéncia de administrar fundos. Analisando o conceito
parece ser alguma coisa um pouco distante do dia-a-dia, mas diariamente as pessoas
estdo envolvidas com as finangas.

5.2 Investimentos e fontes de recursos

Planilha de investimentos:

Impressora [ iidiid 1] 3 55%0.00
celulares L iiiid 5 EEEEEE
Investimentos inicial Motebook [Sansumg) R E 4| SEEEEE
Computador, programas e acessori|  #3EEE 1] 33833
% -
subtotat | ssssa[ [ sessss)
Caneta 4249 11 % 4249
Folha de papel sufite £30.00 1] % 200,00
- i FPasta de documentos $40.00 3| % 120,00
Utensilios de papelaria Agenda $15.10 5| ¢ 75.50
[ B
3 B
FPano multiuso [perfex) [ iiisd 1] $ 108,77
Higiene e Limpeza Desi_sfetante 3 4.60 1 % 4.60
Multiuso % 5.00 5 % 25.00
F'aiel hiiiEnicu L iiiii 1| 3 1850
cracha de identificagao R$ 5.90 5 % 29,50
uniforme social [ iiiid 5 % 229.80
uniformes (kit por pessoa) F3 -
%t B

identidade visual 1. 800,00 1
comunicacao visual $ -
wi Fi [600 mega Fobra otica vive) [(m{ #3858 159.99

programa de gestio [softwere] [dep] #3EEE 1| 2500.00
des de funcionamento aluguel [100m2 a 300m2Z) [més] 2REEE 1[ 300000
pesas $ -

- -

Copos ecologicos 3 0.53

microondas [eletroluz) R 1] % 529.00
Qutros Utensilos ¥ -
$ -
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Fontes de Recursos:

Cada sécio fornecera para a empresa um valor de 20mil (Vinte mil reais) cada,
totalizando um valor de 100mil (cem mil reais) reais para desenvolver todo o projeto.
Como fonte de recurso constante, teremos como auxilio, dentro do aplicativo, um plano
premium no valor de 14,90 (quatorze reais e noventa centavos) para cobrir os custos e
despesas ao longo do tempo.

valor (unitario)

produto preco min.preco max. |valor médio

Cursos e monitorias | B514.90 RS 1490

5.3 Custos e despesas

despesas gerais custo (média) [tipo (referente ao més em média)

aluguel Cowark RS$3.000,00 fixo preco de venda 100%| 14,99

wi fi (600 mega fibra dtica Vivo) $159,90(fixo ICMS 18% (2,69

saldrio e encargos RS$10.710,00 fixo mark up divisor 22,75%

material de escritdrio 500,00 varidvel (referente ao més em média)

marketing 1.800,00 fixo ICMS 18%| 13.410,00
PIS 1,65%/ 1.303,75

total de despesas 23669,99 CONFINS 7,60%| 5.662,00
despesas fixas 5%| 3.725,00

calculo total margem de lucro 40%| 52.150,00

lucro bruto 74.500, mark up divisor 27,75%

despesas 23.669,99 mark up multiplicador | 2,139037| --—------——-

lucro liguido 50.831,00

5.4 Estratégias de precificagao

Tendo como um publico-alvo jovens e adolescentes sem acesso a uma
educacao de qualidade e periféricos, visamos adicionar um valor simbdélico de 14,90,
sendo destinado

5.5 Relatorios economico-financeiros

janeiro fevereiro
s000| RS 14,90 | R$ 74.500,00 | 5000 RS 14.90 | R$ 74.500,00 5000| RS 14.90 | R$ 74.500,00 s000| RS 14.90 | RS 74.500,00
agosto setembro
qntd v. medio |valor qntd v. medio |valor qntd v. medio valor qntd v. medio |valor qntd v. medio |valor
5000] RS 14,90 | R$ 74.500,00 5000] RS 14.90 | R$ 74.500,00 5000 RS 14,90 | R$ 74.500,00 5000] RS 14,90 | R$ 74.500,00 5000] R$14.90 [ R$ 74.500,00
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5.6 Analise de viabilidade

5.7 Pivotagem das finangas

IDEMONSTRAGRODERESULTADO [l Referenteaummés [ DEMONSTRAGAO DERESULTADO |l Referente ao periododeumano [
Descrigdo Descrigdo

Venda de mercadorias 50.831,00 Venda de mercadorias 609.972,00
RECEITA BRUTA 50.881,00 RECEITA BRUTA 609.972,00
(-} Impostos sobre Vendas 20.375,75 \[-) Impostos sobre Vendas 244.509,00
RECEITA LIQUIDA DAS VENDAS 30.505,25 RECEITA LIQUIDA DAS VENDAS 336.063,00
(-} Custo da Mercadoria Vendida \[-) Custo da Mercadoria Vendida

LUCRO BRUTO 30.505,25 LUCRO BRUTO 336.063,00
(-) Despesas Operacionais (-) Despesas Operacionais

(+) Comerciais ([com Vendas) RS 5.000,00 {+) Comerciais {[com Vendas) 6.000,00
(+) Administrativas 10.710,00 {+) Administrativas 128.520,00
(+) Tributérias '{+} Tributdrias

LUCRO OPERACIONAL 14.795,25 LUCRO OPERACIONAL 177.543,00
Receitas/(Despesas) Financeiras Receitas/(Despesas) Financeiras

| Resultado Operacional | Resultado Operacional

Receita/{Despesa) Ndo Operacional (parte dos acionistas) Receita/{Despesa) Ndo Operacional

Resultado Antes da CSLL 14.795,25 Resultado Antes da CSLL 177.543,00
(-)Provisio para CSLL 1.775,43 (-)Provisdo para CSLL 21.305,16
Resultado antes do IRP) 12.575,97 Resultado antes do IRP) 105.911,64
(-)Proviso para IRP) 2.219,28 (-)Provisio para IRP) 26.631,36
LUCRO/(PREL.) LIQUIDO DO EXERCICIO ) 10.800,54 LUCRO/(PREL.) LIQUIDO DO EXERCICIO | 129.606,48

Com auxilio principal do setor de marketing, pretendemos alcangar o maior numero
de estudantes ao longo dos meses, fazendo com que 0 nosso aplicativo seja cada vez
mais conhecido no meio estudantil. Investiremos em servigos de qualidade, também,
para que, além de termos um aplicativo conhecido nesse universo estudantil, tenhamos
um conteudo de confianca e que possam contribuir e ajudar no desenvolvimento do

publico na hora dos estudos.
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