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O  es tudo  t ra ta -se  do  desenvo lv imento  de  um so f twa re  pa ra  
fa rmác ia  que  se ja  ráp ido  e  de  fác i l  p rogramação.  A  pa r t i r  da  
cons ta tação  de  que  os  so f twa res  desenvo lv idos  pa ra  o  
ge renc iamento  de  fa rmác ias  es tão  aquém das ve rdade i ras  
necess idades  des tes  es tabe lec imen tos  e  possuem mu i tos  bugs ,  
ob je t i vou -se  desenvo lve r  um so f twa re  que  possam rea lmente  
me lho ra r  o  ambien te  de  t raba lho  das  fa rmác ias .  Os  ob je t i vos  
espec í f icos  re lac ionam aux i l io  e f i c ien te  ao  usuá r io  no  
a tend imento ;  f e r ramentas  ráp idas ,  s imp les  e  e f ica zes  para  a tende r  
às  necess idades  d iá r ias  do  usuár io ;  aux i l i o  e f ic ien te  no  con t ro le  
de  es toque;  co r reção  dos  bugs  pa ra  me lho ra r  o  desempenho  do  
so f twa re  to rnando -o  ma is  ráp ido ,  c r ia r  uma aba  no  p rograma pa ra  
que  o  usuá r io  possa  encont ra r  o  med icamento  e  suas  in fo rmações  
( ind icações ,  con t ra ind icações,  s in tomas ,  dosagem en t re  ou t ros ) .  O 
so f twa re  con te rá  ap l ica t i vos  que  perm i ta  consu l tas  comple tas  
sob re  med icamentos ,  cadast ro ,  es toque ,  vendas  e  venc imento  de  
med icamen tos .  A  comun icação  en t re  fa rmacêu t ico ,  c l ien te  e  
fo rnecedo r  se rá  o t im izada.  A  ma io r  nov idade  e  o  que  ma is  
agradou ao  usuá r io  fo ram  a  iden t i f i cação  de  reméd ios  idea l  e  as  
in fo rmações  sob re  e le  que  in fo rma  de  fo rma  e f icaz  e  s imp les  
qua lque r  t ipo  de  usuá r io ,  p r inc ipa lmente  o  c l ien te  que  p rocura  a  
fa rmác ia  já  com as  in fo rmações  p rec isas  sob re  o  med icamen to ,  
f ac i l i tando  inc lus ive  o  a tend imento  na  fa rmác ia .  O  so f tware  
desenvo lv ido  aux i l i a rá  sob remane i ra  a  p rop r ie tá r ios  e  c l ien tes  das  
fa rmác ias .  
 
Pa lavras  chave :  f a rmác ia ,  ge renc iamento ,  in fo rmação.  
  



 

Abstrac t :  
 
 
 
 
The s tudy  dea ls  w i th  the  deve lopment  o f  so f twa re  fo r  pha rmacy,  
becoming qu ick  and  easy  to  p rogram.  F rom the  fac t  tha t  the  
so f twa re  deve loped  fo r  manag ing  pha rmac ies  a re  sho r t  o f  rea l  
needs o f  these  p rope r t ies  and  have  many bugs,  a imed to  deve lop  
so f twa re  tha t  can  ac tua l l y  improve  the  work ing env i ronment  o f  
pha rmac ies .  The  spec i f i c  ob jec t i ves  re la te  e f f i c ien t  a id  the  use r  in  
care ;  f as t ,  s imp le  a nd  e f fec t i ve  too ls  to  meet  t he  da i ly  needs o f  
the  user ;  e f f i c ien t  a id  in  inven to ry  con t ro l ;  co r rec t ion  o f  bugs  to  
improve  so f tware  pe r fo rmance mak ing  i t  f as te r ,  c rea te  a  f lap  in  the  
p rogram so  tha t  the  use r  can  f i nd  the  med ic ine  and  you r  
i n fo rmat ion  ( ind ic a t ions ,  con t ra ind ica t ions ,  symptoms,  dosage 
e tc . ) .  The  so f twa re  con ta ins  app l ica t ions  tha t  a l low fu l l  
consu l ta t ions  on  d rugs ,  reg is t ra t ion ,  i nven to ry ,  sa les  and  ma tu r i t y  
o f  d rugs .  The  commun ica t ion  be tween  pha rmac is t ,  cus tomer  and  
supp l ie r  w i l l  be  op t im ize d .  The  b igges t  news and  the  more  p leased  
the  user  has  to  iden t i f y  idea l  med ic ines  and  in fo rma t ion  about  i t  
tha t  in fo rms  e f fec t i ve  and  s imp le  way any  t ype  o f  use r ,  espec ia l l y  
the  cus tomer  look ing fo r  the  pha rmacy a l ready  wi th  accu ra te  
in fo rmat ion  on  the  p ro duct ,  f ac i l i t a t ing  inc lud ing se rv i ce  in  the  
pha rmacy.  The  so f twa re  deve loped wi l l  he lp  on  the  way owners  
and  cus tomers  o f  pha rmac ies .  
 
Keywords :  pha rmacy,  management ,  in fo rma t ion .  
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1.  INTRODUÇÃO  

 

 

A  par t i r  da  cons ta tação  de  que  os  so f twa res  desenvo lv idos  

pa ra  o  ge renc iamen to  de  fa rmác ias  es tão  aquém das ve rdade i ras  

necess idades  des tes  es tabe lec imen tos  e  possuem mu i tos  bugs ,  

ob je t i vou -se  desenvo lve r  um so f twa re  que  possam rea lmente  

me lho ra r  o  amb ien te  de  t raba lho  das  fa rmác ias .  

No  p lane jamento  de  desenvo lv imen to  do  so f twa re  a lguns  

pon tos  fo ram apontados  como p r imord ia is  pa ra  compor  o  mesmo,  

den t re  e les  a  inovação,  f ac i l idade  de  u t i l i zação ,  e f i c iênc ia  e  

rap idez .  

Em uma pesqu isa  in fo rma l  ve r i f i cou -se  as  necess idades  rea is  

de  uma  fa rmác ia  o  que  ev idenc iou  a  necess idade  de  ma io r  

e f i c iênc ia  no  con t ro le  de  es toque ,  rap idez  em buscas ,  f ac i l i dades  

em tabe las  de  p reços  en t re  ou t ros .   

P re tende -se  desenvo lve r  um so f twa re  segu ro  e  capaz de  

a t ing i r  as  expecta t i vas  dos  fa rmacêut icos  su rp reenden do  nas  

inovações e  a tendendo em todas  as  necess idades .  
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2.  OBJETIVOS  

 

2.1  Obje t ivo  gera l  

 

O  p r inc ipa l  ob je t ivo  do  es tudo  é  o  desenvo lv imento  de  um 

so f twa re  pa ra  fa rmác ia  que  se ja  ráp ido  e  de  fác i l  p rogramação.  

 

2.2  Obje t ivo  espec í f ico  

 

Os  ob je t i vos  espec í f icos  re fe ren tes  ao  so f twa re  desenvo lv ido  

são :  

a )  Aux i l io  e f ic ien te  ao  usuá r io  no  a tend imento  

b )  Fe r ramen tas  ráp idas ,  s imp les  e  e f i cazes  pa ra  a tende r  às  

necess idades d iá r ias  do  usuá r io  

c )  Aux i l io  e f ic ien te  no  co n t ro le  de  es toque  

d )  Co r reção  dos  bugs  pa ra  me lhora r  o  desempenho  do  

so f twa re  to rnando-o  ma is  ráp ido  

e )  Cr ia r  uma  aba  no  p rograma pa ra  que  o  usuá r io  possa  

encont ra r  o  med icamento  e  suas  in fo rmações ( ind icações ,  

con t ra ind icações,  s in tomas ,  dosagem en t re  ou t ros ) .  
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3.   DESENVOLVIMENTO 

 

 

Como a f i rmado  an te r io rmente ,  in tenc iona -se  que  o  so f twa re  

t raga  fac i l idade  de  a tend imen to ,  ap resen ta r  as  in fo rmações 

con t idas  na  bu la  dos  med icamentos  pa ra  t i ra r  dúv idas  

rap idamente ,  p r inc ipa lmen te  pa ra  o s  recém -fo rmados  em fa rmác ia .   

A lém d isso ,  o  so f twa re  deve  me lhora r  o  con t ro le  do  es toque ,  

mapeamen to  o  mesmo,  e  in fo rmando  sempre  ao  fa rmacêut ico  que  

o  med icamento  es tá  p res tes  a  vence r  o  p razo  de  va l idade  

con fo rme demonst ra  o  Quadro  1 .  

 

Quadro  1 .  In fo rmação  do  med icamento  a t ravés  da  ad ição  de  

números  em de te rm inado reméd ios  nas  co lunas  e  le t ras  nas  l i nhas  

 1  2  3  4  5  6  7  8  9  

A  
Dip i r

ona  

D ip i r

ona  

D ip i r

ona  

D ip i r

ona  

C ime l

ide  

C ime l

ide  

C ime l

ide  

Do

r i l  

Do

r i l  

B          

C          

 

 

Obse rva -se  que   

a )  Co luna  A  –  nas  l inhas  de  um a  qua t ro  es tá  a rmazenado  o  

med icamen to  d ip i rona ;  

b )  Co luna  A  -  nas  l inha s  de  c inco  a  se te  es tá  a rmazenado  o  

med icamen to  c ime l ide ;  

c )  Co luna  A  –  nas  l inhas  o i to  e  nove  es tá  a rmazenad o  o  

med icamen to  de  do r i l .  

In i c ia lmen te  p lane jou -se  desenvo lve r  u m so f twa re  s imp les ,  

sem tan tos  bugs ,  ou  se ja ,  l i v re  de  bugs  que  fosse  rap idez  de  

a tend imento  pa ra  o  usuá r io .   
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No en tan to ,  após  a lgumas  cons ta tações  e  d iscussão  em 

grupo  v iu -se  a  necess idade  de  ac rescen ta r  e  inc remen ta r  o  

so f twa re  pa ra  a  fac i l i tação  da  v ida  do  usuár io .   

Após  a  co le ta  de  dados,  dec id iu -se  c r ia r  um so f twa re  

s imp les ,  porém mu i to  ú t i l  con tando  com cadas t ro  de  c l i en tes ,  

cadas t ro  de  usuá r io ,  cadast ro  de  reméd ios  (com os  dev idos  

venc imento s  e  es toques )  e  cadast ro  dos  fo rnecedores .   

O  so f twa re  tem como ponto  fo r t e  a  mob i l i dade  de  

comun icação,  a t ravés  de  uma  á rea  que  a jude  os  es tag iá r ios  com 

in fo rmações  bás icas  sob re  os  med icamentos  fac i l i t ando  o  

a tend imento .  I s to  se rá  fe i to  a t ravés  de  uma  aba  de  tu to r ia l  

co locada  pa ra  pesqu isa  do  med icamento .   

O  so f twa re  também te rá  uma  pa r te  au tomá t i ca  de  backup  

i n ic iada  sempre  no  mesmo ho rá r io ,  todos  os  d ias ,  em ho ra  não  

comerc ia l  para  não  a t rapa lha r  o  a tend imento .  Uma vez  que  

segu rança  de  in fo rmação  é  impor tan t íss ima,  devem -se  te r  cóp ias  

de  segurança  pa ra  que  não  se  pe r cam in fo rmações  va l iosas  pa ra  o  

usuá r io .  

O  so f tware  te rá  uma  espéc ie  de  ca lendá r io  que  in fo rmará  a  a  

da ta  de  va l idade  de  cada  med icamento  na  fa rmác ia .  Ass im,  

quando  a lgum dos  p rodu tos  em es toque  es t i ve r  p róx imo  da  da ta  

de  venc imento  o  so f tware  av i sa rá  ao  u suá r io  que  o  reméd io  

espec i f i co  deve rá  se r  co locado  em qua ren tena ,  ev i tando  ass im 

que  o  fa rmacêut i co  ou  es tag iá r io  f ique  p rocu rando  qua is  reméd ios  

deve r  se r  co locados  em qua ren tena ,  poupando  tempo  pa ra  o  

a tend imento  de  novos  c l i en tes .  

A  comun icação en t re  o  fo rnecedo r  e  o  c l ien te  se rá  fe i ta  

d ia r iamente ,  po is  quando um reméd io  ou  dev idos  p rodu tos  

es t i ve rem  no  f im  da  va l idade ,  o  farmacêu t i co  responsáve l  ou  a té  

func ioná r io ,  pode rão  checa r  uma  l i s ta  desses  reméd ios  ma is  

rap idamente  poss ib i l i tando  a  sepa ração  dos  med icamentos  

venc idos  e ,  consequentemente ,  me lho rando  a  o rgan ização .  O 

p roced imento  permi t i rá  que  o  fa rmacêu t i co  responsáve l  possa  

env ia r  um e -ma i l  pa ra  o  fo rnecedo r  com es ta  in fo rmação.  
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Ao co le ta r  dados ,  pens ou -se  na  economia  de  tempo  do  

usuá r io  do  so f twa re ,  pa ra  te r  um a tend imento  ma is  ráp ido  e  

e f i c ien te .  E  também na  economia  dos  cus tos  de  impressão ,  uma  

vez  que  em a  co le ta  de  dados  pe rmi t i rá  que  só  se  impr ima  as  

no tas  de  pagamen to  a  v i s ta ,  já  que  as  compras  a  p razo  não  

reque rem es ta  ação .  

Pensando  na  rap idez  p lane jou -se  so l ic i ta r  l og in  de  usuá r io  e  

senha  somente  quando  fo r  abr i r  o  so f twa re ,  po is  co loca r  es ta  ação  

em ou t ras  ações pode rá  a t rapa lha  o  a tend imento ,  mu i tas  vezes  

es t ressando  o  usuá r io ,  por tan to  menos buroc rac ia  ag i l i za rá  os  

serv i ços .  

P re tende -se  também  monta r  um ap l i ca t i vo  que  possa  ser  

acessado  pe lo  usuá r io  po r  smar t fones  pa ra  que  es te  possa  fazê - lo  

em qua lque r  ou t ro  luga r  que  não  a  fa rmác ia .  Desta  fo rma ,  o  

usuá r io  pode rá  iden t i f i ca r  o  med icamento  ma is  ind icado  pa ra  sua  

en fe rm idade  e  também a  fa rmác ia  ma is  p róx ima  d ispon íve l  pa ra  a  

compra  do  med icamento  e  sua  loca l i zação  no  mapa.  

Po r tan to ,  es te  p ré -p ro je to  in tenc iona  desenvo lve r  um 

so f twa re  que  possa  fac i l i t a r  o  d ia -a -d ia  do  usuár io  tan to  pa ra  a  

fa rmác ia  como para  os  c l ien tes .  
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3.1  RERENCIAL TEORICO  

 
Para  a  rea l i zação  desse  t raba lho  buscamos  mot i vação  

nos  p rob lemas  ma is  comuns  do  d ia -a -d ia  de  fa rmác ias ,  a  
o rgan ização  de  agendas  e  au tomat i zação  de  seus  dados  de  
c l ien tes ,  f unc ionár ios ,  p rodu tos  e  e t c .   

Fo ram u t i l i zadas  d ive rsas  fe r ramentas  pa ra  o  
desenvo lv imento  des te  p rograma,  pa ra  a  p rogramação  fo i  
u t i l i zado  o  p rograma DELPHI  XE7 ,  na  par te  de  in te r face  
g rá f i ca ,  í cones e  bo tões  fo i  u t i l i zado  o  p rograma 
PHOTOFILTRE7 e  JASCANIMATION SHOP .  

  
3.1 .1  DELPHI  XE7  

 

O  DELPHI  XE7 é  uma  fe r ramenta  RAD (Rap id  

App l ica t ion  Deve lopment )  desenvo lv ido  pe la  empresa  de  

so f twa re  EMBARCADERO ,  baseada  em Objec t  Pasca l ,  que  

poss ib i l i ta  seu  uso  tan to  no  desenvo lv imento  de  ap l icações 

c l ien te /serv ido r ,  quan to  pa ra  ap l icações  ab rangen tes ,  como 

ed i to res  de  tex to ,  p lan i lhas  e le t rôn icas  e  e t c .  

 

3.1 .2  SQL SERVER 

  

O SQL SERVER é  um SGBD (S is tema  de  Gerenc iamento  
de  Banco  de  Dados)  desenvo lv ido  pe la  empresa  MICROSOFT 
em pa rce r ia  com a  empresa  SYBASE,  sua  p r ime i ra  ve rsão  fo i  
l ançada  no  ano  de  1988 ,  após  i sso  e le  fo i  sendo 
ape r fe i çoado  e  vend ido  sepa radamente .  Em 1994 a  pa rce r ia  
com a  SYBASE te rm inou ,  mas  a  MICROSOFT dec id iu  da r  
con t inu idade e  fo i  me lho rando  o  seu  p rograma.   

Esse  p rograma é  um dos  ma is  u t i l i zados  no  mundo  todo  
a tua lmen te  tendo  suas  versões g ra tu i tas  e  pagas.  Es te  
p rograma é  bas tan te  usado  em s i tes ,  onde  são  necessá r ios  
cadas t ros ,  e  também em s is temas  de  lo jas ,  onde  são  
lançados  os  p rodu tos ,  o  p reço ,  marca  en t re  ou t ras  
in fo rmações .  
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3.2  MODELO DE ENTIDADE RELACIONAL (MER)  

 
O  Mode lo  de  Ent idade  Re lac iona l  (MER) tem como ob je t i vo  

i l us t ra r  as  l i gações en t re  as  tabe las  ex is ten tes  no  banco  

de  dados  u t i l i zados  pe lo  s is tema.  Sendo  ass im,  o  MER 

ap resen ta  de  fo rma  d i re ta ,  o  modo  como es tá  cons t ru ído  o  

banco  de  dados ,  v i sando  fac i l i ta r  caso  ha ja  a  necess idade 

de  a lguma a l te ração  fu tu ra .  
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3.3  D I AGRAM A DE FLUXO DE D ADOS (DFD)  

O Diagrama de  F luxo  de  Dados  (DFD)  tem como ob je t i vo  

i l us t ra r  o  s i s tema de  modo  ge ra l ,  a  f im  de  most ra r  todos  

os  pon tos  de  re lac ionamento  que  oco r rem en t re  as  

in te r faces  do  so f tware .  Dessa  mane i ra ,  a  p r inc ipa l  

van tagem do  DFD é  ap resen ta r  de  man e i ra  c la ra  e  ob je t i va  

pa ra  qua lquer  ana l is ta ,  que  po r  sua  vez ,  possa  rea l i za r  

a lgum t ipo  de  a l te ração  no  s is tema,  como fo i  rea l izado  o  

desenvo lv imento  do  mesmo.  
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3.4  MANU AL DO SISTEMA 

3 .4 .1  Te la  de  Login  

 
 

1  -  Log in  do  Usuár io  :  iden t i f i cação  de  log in  do  func ioná r io  

que  i rá  manusea r  o  s is tema.   

2  -  Senha do  Usuá r io  :   iden t i f i cação   de  senha  do  func ioná r io  

que  i rá  manusea r  o  s is tema (pessoa l ) .  

3  -   Ent ra r  :  Fe i to  os  p roced imento  1  e  2  o  bo tão  “en t ra r ”  

serv i ra  pa ra  acessar  o  s i s tema,  caso  a  senha  ou  usuá r io  

es t i ve r  inco r re tos ,  apa rece rá  uma mensagem de  e r ro .  

4  –  Esqueceu a  senha  :  se rv i rá  pa ra  recupe ra r  Usuár io  e  

senha.  

5  –   Sa lva r  Senha :  sa lva  a  senha pa ra  que  o  usuá r io  não  

p rec ise  d ig i ta r  novame nte .  

-  Te la  de  t radução do  s i s tema :  muda  o  id ioma do  s is tema 

Por tuguês  p t -b r / Ing lês  us .  

1 2 3
 

 1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 

4
 

 1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 

6 
 
 1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 

5
 

 1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 
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3.4 .2  Tela  Menu In ic ia l

 
1  –  Venda $ :  ao  c l i ca r ,  red imens iona  para  a  te la  Venda  de  

P rodu tos .  

2  –  Compras :  ao  c l i ca r ,  red imens iona  pa ra  a  te la  Compra  de  

P rodu tos .  

3  –  Cadas t ro  de  Usuá r ios :  ao  c l i ca r ,  red imens iona  pa ra  a  te la  

Cadast ro  de  Usuár io .  

4  –  Re la tó r ios :  ao  c l i ca r ,  red imens iona  pa ra  a  te la  Re la tó r ios .  

5  –  Ao  passa r  o  mo use po r  c ima,  apa rece  a  da ta  do  d ia .  

6  –  Pesqu isa  de  Reméd io :  ao  c l i ca r ,  red imens iona  pa ra  a  te la  

Pesqu isa  de  Reméd io .  

7  –  Cadas t ro  de  Fo rnecedo r :  ao  c l i ca r ,  red imens iona  pa ra  a  

te la  Cadast ro  de  Fo rnecedor .  

8  –  Cadas t ro  de  C l ien te :  ao  c l i ca r ,  red imens iona  pa ra  a  te la  

Cadast ro  de  C l ien te .  

9  –  Cadast ro  de  P rodu to :  ao  c l i ca r ,  red imens iona  pa ra  a  te la  

Cadast ro  de  p rodu to .  

  

1 2 3 4 5 

6 

7 

8 

9 
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3.4 .3  Tela  Venda de  Produtos

 
Bo tões  P rodu tos  

1  – ID  Venda :  cód igo  de  iden t i f i cação  da  venda.  

2  –  Venda :  d ia  em que  a  venda fo i  execu tada  

3  –  Nome do  C l ien te  :  nome de  iden t i f i cação  do  c l ien te .  

4  –  Usuá r io  do  Log in  :  nome do  func ionár io  que  fez a  venda .  

5  –  Soma Tota l :  soma de  todos  os  p rodu tos .  

6  –  Novo  :  Faz  uma nova  venda .  

7  –  A l te ra r :  a l te ra  o  campo  des e jado .  

8  –  Exc lu i r :  exc lu i  a  venda.  

9  –  Cance la r :  cance la  a  venda.  

10  –  Sa lvar :  sa lva  a  venda que  es tá  sendo  fe i ta .  

11  –  P r ime i ro :  move  um campo pa ra  f ren te .  

12  –  An te r io r :  move  um campo pa ra  t rás .  

13  –  P rox imo :  move  pa ra  o  p róx imo campo.  

14  –  U l t imo:  move -se  para  a  u l t ima venda .  

 

1 2 

3 

4 

5 

6 

11 

7 

12 

8 

13 

9 

14 

10 
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3.4 .4  Tela  Venda Produto

 

Bo tões  Venda  

1  –  ID  Venda I tens :  cód igo  de  iden t i f i cação  dos  i t ens  da  

venda.  

2  –  ID  Venda:  cód igo  de  iden t i f i cação  da  venda.  

3  –  Quan t idade  ped ida :  quan tos  reméd ios  a  pessoa ped iu .  

4  –  ID  P rodu tos  :  Cód igo  de  iden t i f i cação  do  P rodu to   

5  –  Nome comerc ia l  do  p rodu to :  nome do  p rodu to .  

6  –  P reço :  p reço  que  o  p rodu to  i rá  recebe r  pa ra  se r  

comerc ia l i zado .  

7  –  Novo  :  Ad ic iona  um novo  p rodu to .  

8  –  A l te ra r  :  Faz  mudanças  no  campo  que  dese ja r  da  te la  de  

compra  de  P rodu tos .  

9  –   Exc lu i r  :  remove a  compra .  

10  –  Cance la r  cance la  as  ações que  fo ram fe i tas .   

11  –  Sa lvar :  g rava  as  a l t e rações que  fo ram fe i tas .  

12  –  P r ime i ro  :  move -se  pa ra  o  p r ime i ro  campo da  l i s ta .  

13  –  An te r io r  :  move  pa ra  o  campo  de  t rás .   

14  –  P rox imo :  move  pa ra  o  p róx imo campo.  

15  –  U l t imo:  move -se  para  a  u l t ima venda .  

16  –  Menu In ic ia l :  Re to rna  pa ra  a  te la  p r inc ipa l .  

1 2 3 

4 5 6 

7 

12 

8 

13 

9 

14 

10 

15 

11 

16 
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3.4 .5  Tela  Compra  de  Produtos

 
Bo tões  Compra  de  Produ tos  

1  –  ID  Compra  :  Cód igo  de  iden t i f i cação  da  compra .  

2  –  ID  Fo rnecedo r  :   Cód igo  de  iden t i f i cação  do  

fo rnecedo r .  

3  –  ID  Usuár io  :  Cód igo  de  iden t i f i cação  do  usuár io .  

4  –  Va lo r  da  compra  :P reço  que  i rá  paga r  na  compra .  

5  –  Da ta  da  Compra  :  Da ta  que  ocor reu  a  compra .  

6  –  Nome do  Fo rnecedo r  :   i rá  f o rnecer  os  p rodu tos  pa ra  

as  comerc ia l i zações.  

7  –  Nome do  Usuá r io :  nome de   iden t i f i caçã o  do  usuá r io .  

8  –  Novo  :  Ad ic iona  um novo  p rodu to .  

9  –  A l te ra r  :  Faz  mudanças  no  campo  que  dese ja r  da  te la  

de  compra  de  P rodu tos .  

10  –   Exc lu i r  :  remove a  compra .  

11  –  Cance la r  cance la  as  ações que  fo ram fe i tas .   

12  –  Sa lvar :  g rava  as  a l t e rações que  fo ram fe i tas .  

13  –  P r ime i ro  :  move -se  pa ra  o  p r ime i ro  campo da  l i s ta .  

14  –  An te r io r  :  move  pa ra  o  campo  de  t rás .  

15  – .  P róx imo :  move pa ra  o  campo da  f ren te .  

16  –  Ú l t imo  :  move -se   pa ra  o  u l t imo campo da  l i s ta  

17  –  Re la tó r io :  imp r ime um re la tó r io  sob re  a  compra  de  

p rodu to .  

 

 

  

1 

2 
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3.4 .6  Te la  Compra  de  Produtos  

 
1  –  Cód igo  da  compra  :  Cód igo  de  iden t i f i cação  da  compra .  

2  –  P rodu to  :  nome do  p rodu to .  

3  –   Quant idade  :  quan t idade  de  reméd ios  que  i rão  se r  

vend idos  

4  –   Desc r i ção  :  desc reve  o  reméd io  

5  –   Novo  :  Ad ic iona  um novo  p rodu to .  

6  –   A l te ra r  :  Faz  mudanças  no  campo  dese jado .  

7  –   Exc lu i r  :  remove o  reméd io  não  dese jado  

8  –  Cance la r :  cance la  as  ações que  fo ram fe i tas .  

9  –  Menu  In i c ia l  :  Re to rna  pa ra  a  te la  p r inc ipa l .  

10  –  P r ime i ro  :  move -se  pa ra  o  p r ime i ro  campo da  l i s ta   

11  –  An te r io r  :  move  um campo pa ra  a t rás .  

12  –  P róx imo  :  move um campo para  f ren te .  

13  –  Ú l t imo  :  move -se   pa ra  o  u l t imo campo da  l i s ta .  

14  –  Sa lvar  :  g rava  a s  a l t e rações que  fo ram fe i tas .  

 

 

 

  

1 

2 

5 

3 

4 
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3.4 .7  Te la  Cadastro de  Usuár io  

 
Cadast ro  do  Usuár io  

1  – ID  Usuá r io  :  cód igo  de  iden t i f i cação  do  Usuá r io  

2  –Nome do  Usuár io  :  

3  –  Senha :   

4  –  Ende reço  :  Ende reço  do  C l ien te .  

5  –Fone  :  Numero  do  Te le fone  do  Cl ien te .   

6  –  RG :  Documento  RG do  C l ien te .  

7  –  CPF :  Documento  CPF do  C l ien te .  

8  –  Novo  :  Ad ic iona  um usuár io  novo .  

9  –  A l te ra r  :  Faz  mudanças  no  campo  que  dese jado .  

10  –  Exc lu i r  :  remove cadas t ro  do  usuá r io .  

11  –  Cance la r  :  cance la  as  ações  que  fo ram fe i tas .  

12  –  Sa lvar  :  sa lva r   as  a l te rações que  fo ram fe i t as .  

13  –  P r ime i ro :  move -se  para  o  p r ime i ro  campo da  l i s ta .  

14  –  An te r io r :  move  pa ra  o  campo  de  t rás .  

15  –  P róx imo :  move  pa ra  o  campo  da  f ren te  

16  –  Ú l t imo:  move -se   pa ra  o  u l t imo campo da  l i s ta .  

17–  Menu In i c ia l :  Re to rna  pa ra  a  te la  p r inc ipa l .  
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2 
 

3 
 

4 
 

5 
 

6 
 

 

7 
 

8 
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3.4 .8  Te la  Pesquisa  Remédio  

 
Bo tões  Pesqu isa  Reméd io  

1  –  Pesqu isa  de  reméd ios  :  D ig i te  o  nome do  reméd io  para  

que  possa  acha - lo  

2  –  Pesqu isa  :  ape r te  pa ra  que  possa  pesqu isa r  o  nome 

d ig i tado  no  campo an te r io r  

3 -  T ipo  de  pesqu isa  :  esco lhe  o  modo  de  pesqu isa  que  

dese ja ,  por  Cód igo  ou  Nome Comerc ia l   

4 -  Da ta  de  venc imento  :  esco lhe  a  da ta  de  venc imento   que  

dese ja  pesqu isa r ,  por  mês ou  ano .  

5  –  Cód igo  :  Cód igo  de  iden t i f i cação  do  reméd io  

6  –  Nome :  Nome do  reméd io  

7–  Quant idade  :  Quant idade  de  reméd ios   no  es toque  

8  –  P reço  :  Preço  do  reméd io  

9  –  Venc imento  do  p rodu to  :  Da ta  de  va l idade  do  reméd io  

10  –  Desc r i ção  :  desc reve  o  reméd io  

11  –  In fo rmações :  in fo rmações do  reméd io  

12  –  P resc r ição  :  de ta lhes  espec í f icos  dos  reméd ios  

13 -  Menu In ic ia l  :  Re to rna  pa ra  a  pag ina  p r inc ipa l .  
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3.4 .9  Tela  Cadastro de  Cl ientes

 
Bo tões  Cadas t ro  de  C l ien tes  

1  –  Cód igo :  Cód igo  de  iden t i f i cação  do  c l ien te .  

2  –  Nome:  Nome iden t i f i cação   do  c l i en te .   

3  –  Ende reço :  Ende reço  do  c l ien te .  

4  –  RG:  Documento  de  RG do  c l ien te .  

5  –  CPF:  Documento  de  CPF do  c l ien te .  

6  –  Te le fone :   Número  do  Te le fone  do  c l ien te .  

7  –  E -ma i l :   E–mai l  pessoa l  do  C l ien te  cadast rado .  

8  –  Novo :  Ad ic iona  um novo  c l ien te .  

9  –  A l te ra r :  Faz  mudanças no  campo dese jado .  

10  –  Exc lu i r :  remove o  c l i en te .  

11  –  Cance la r :  cance la  as  ações que  fo ram fe i tas .   

12  –  Re la tó r io :  imp r ime um re la tó r io  sob re  o  cadast ro  d e   

c l ien tes .  

13  –  P r ime i ro :  move -se  para  o  p r ime i ro  campo da  l i s ta .   

14  -   An te r io r :  move  um campo pa ra  t rás .   

15  -   P róx imo:  move  um campo pa ra  f ren te .  

16  –  Ú l t imo :  move -se   pa ra  o  u l t imo campo da  l i s ta .  

17  –  Sa lvar :  g rava  dados  dos  C l ien tes  cadast rados.  

18  –  Menu In ic ia l :  Re to rna  pa ra  a  te la  p r inc ipa l .  
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3.4 .10  Te la  Cadastro de  Produtos  

  
Bo tões  Cadas t ro  de  P rodu tos  

1  –Cód igo :  Cód igo  de  iden t i f i cação  dos  Produ tos  

2  –  Nome Comerc ia l :  Nome do  p rodu to .  

3  –  Quan t idade :  vo lume ob t ido  no  es toque  pa ra  

comerc ia l i zação .  

4  –  P reço :  p reço  ob t ido  nos  p rodu tos  dese jado .  

5  –  Descr i ção :  desc reve  o  reméd io  

6  –  P resc r i ção :  de ta lhes  espec í f icos  dos  remé d ios  

7  –  In fo rmações:  in fo rmações do  reméd io  

8  –  Venc imento :  Da ta  de  va l idade  do  reméd io  

9  –  Novo :  Ad ic iona  um novo  c l ien te .   

10  –  A l te ra r :  Faz  mudanças  no  campo  dese jado .  

11  –  Exc lu i r :  remove o  p rodu to .  

12  –  Cance la r :  cance la  as  ações que  fo ram fe i tas .  

13  –  Re la tó r io :  imp r ime um re la tó r io  sob re  o  cadast ro  de  

p rodu to .  

14  -   P r ime i ro :  move -se  para  o  p r ime i ro  campo da  l i s ta .  

15  –  An te r io r :  move  um campo pa ra  t rás .  

16  –  P róx imo :  move  um campo pa ra  f ren te .  

17  –  Ú l t imo :  move -se   pa ra  o  u l t imo campo da  l i s ta .  

18  –  Sa lvar :  Sa lva r  dados dos  C l ien tes  cadast rados.  

20  –  Menu In ic ia l :  Re to rna  pa ra  a  te la  p r inc ipa l .  
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3.4 .11  Tela  Cadastro Fornecedor

 
1  Cód igo  :  iden t i f i cação  do  fo rnecedo r  

2  Nome :  nome do  fo rnecedor  

3  CNPJ OU CPF :  número  de  iden t i f i cação  do  fo rnecedo r  

4  C idade  :  C idade onde o  fo rnecedor   res ide  

5  T ipo  do  reméd io  :  é  o  t ipo  de  reméd io  que  o  

fo rnecedo r  t rás  

6  Te le fone  :  usado para  en t ra r  em con ta to  com o  

fo rnecedo r .  

7  Novo  :  Cadas t ra  um novo  fo rnecedo r  

8  A l te ra r  :  a l t e ra  a lgum cadast ro  que  já  f o i  f e i t o  

9  Exc lu i r  :  exc lu i  a lgum cadast ro  que  não  se ja  ma is  

necessá r io  

10  Cance la r  :  cance la  as  ações que  fo ram fe i tas  

11  Re la tó r io  :  impr ime  um r e la tó r io  sob re  o  que  fo i  

f o rnec ido  pe lo  fo rnecedo r  

12   P r ime i ro  :  move -se  para  o  p r ime i ro  campo da  l i s ta  

13   An te r io r  :  move um campa  pa ra  t rás  

14  P róx ima :  move para  o  p róx imo  campo  

15  U l t imo :   move -se  pa ra  o  u l t imo  campo da  l i s ta  

16  Sa lva r  :  sa lva  suas  a l te rações ou  cadast ros   

17   Menu  In ic ia l  :  vo l ta  pa ra  o  menu p r inc ipa l   
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4 .  CONCLUS ÃO  

O so f twa re  a  ser  desenvo lv ido  deve rá  t razer  mu i tas  

nov idades  pos i t i vas  para  todos  os  in te ressados,  f ac i l i dade  no  uso  

e ,  de  modo  ge ra l ,  ag i l i za r  os  se rv iços .   

A lguns  tes tes  já  rea l i zados  em p ro tó t ipos  perm i t i ram ve r i f i ca r  

a  sa t i s fação  do  usuá r io  com seus  resu l tados ,  no  con t ro le  de  

es toque  e  con t ro le  de  va l idade  de  med icamen to  e  reg is t ro  de  

cód igos  de  ba r ra .  

Em re lação  ao  cadast ro  o  so f tware  a inda  não  apresen tou  

mu i tas  nov idades e  d i f e renças  dos  ou t ros  d ispon íve is  no  mercado.  

No  en tan to ,  a  te la  de  cadas t ro  fo i  s imp l i f i cada  de ixando  o  

p rocesso  ma is  ráp ido  e  p rá t ico ,  com  qua l idade .   

A  ma io r  nov idade e  o  que  ma is  agradou  ao  usuá r io  fo ram  à  

iden t i f i cação  de  reméd ios  idea l  e  as  in fo rmações  sob re  e le  que  

in fo rma  de  fo rma  e f i caz  e  s imp les  qua lquer  t ipo  de  usuá r io ,  

p r inc ipa lmente  o  c l ien te  que  p rocu ra  a  fa rmác ia  já  com as  

in fo rmações  p rec isas  sob re  o  med icamento ,  f ac i l i tando  inc lus ive  o  

a tend imento  na  farmác ia .  

O  con t ro le  de  ca ixa  t raz  a  in fo rmação  da  en t rada  em d inhe i ro  

e  ca r tão  de  c réd i to ,  da  quant idade  de  vendas  rea l i zadas  à  v i s ta  e  

a  p razo  e  o  va lo r  de  cada  venda .  

No  cadast ro  do  c l ien te  a  nov idade  re lac iona -se  na  

loca l i zação  de ta lhada  da  venda  rea l i zada  aux i l iando  na  bus ca  de  

compras  a  p razo ,  po r  exemp lo .  

F ina lmen te ,  en tende -se  que  o  so f twa re  desenvo lv ido  

aux i l ia rá  sob remane i ra  a  p rop r ie tá r ios  e  c l ien tes  das  fa rmác ias .  
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